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Bridging the demand supply gap is a priority call-to-action for lenders. With rising demand, improved 
credit performance and promising economic growth prospects, the time is conducive for lenders to 
expand their MSME credit portfolios. India has approximately 630 lakh MSME corporates of which 
only 250 lakh have ever availed credit from formal sources. While the sector continues to grow at a 
projected compound annual growth rate (CAGR) of 2.5%, the number of MSME corporate entities is 
expected to touch 750 lakh by FY 23 Of these, around 500 lakh are expected to be NTC MSMEs. 
Lenders can tap into this vast segment by identifying deserving NTC MSMEs, connecting with them 
and customizing credit products for their requirements.

The progressive reforms introduced by the government for the MSME sector resurgence have borne 
fruit as reflected in the vigorous business activity and improved credit uptake in micro and small 
segments. We would encourage the credit industry to duly support this increasing demand by providing 
timely access to credit opportunities for MSMEs, thereby contributing to the sustained growth of the 
sector and the economy to meet the government’s USD 5 trillion economy objective.

திரு.சிவசுப்ரமணியன் ்ராமன்

தலைவர் மற்றும் MD, SIDBI

MSME துறையின் மறுமலர்ச்சிக்கா் அர்காங்த்கால் அைசிமு்ப்படுத்ப்பட்ட முற்்பகாக்கான 

்ீர்சிருத்ங்ள், ்ீவிரமகான வணி்்ச ச்யல்்பகாடு்ள் மறறும் குறு மறறும் ்சிறு ்பிரிவு்ளில் 

்மம்்பட்ட ்்டன் அ்சி்ரிப்பில் ்பிர்சி்பலசிககும் வற்யில் ்பலறனத ்ந்துள்ளன. MSME ்ளுக்கான 

்்டன் வகாய்பபு்றள ்ரியகான ்ேரத்சில் அணுகுவ்ன் மூலம் இந்் அ்சி்ரிதது வரும் ்்றவறய 

முறையகா் ஆ்ரிக் ் ்டன் துறைறய ஊககுவிப்்பகாம், இ்ன் மூலம் அர்காங்த்சின் 5 டிரில்லசியன் 

்டகாலர ச்பகாருளகா்கார ்ேகாக்தற் பூரத்சி ச்ய்ய துறை மறறும் ச்பகாருளகா்காரத்சின் ேீடித் 

வளர்ச்சிககு ்பங்ளிப்்பகாம்.

திரு. ்ராஜேஷ் குமார்

MD மற்றும் CEO, TransUnion CIBIL Ltd.

்்றவ வழங்ல் இற்டசவளிறயக குறைப்பது ்்டன் வழஙகு்பவர்ளுககு ஒரு முன்னுரிறம 
அறழபபு. அ்சி்ரிதது வரும் ்்றவ, ்மம்்பட்ட ்்டன் ச்யல்்சிைன் மறறும் ேம்்பிகற்ககுரிய 
ச்பகாருளகா்கார வளர்ச்சி வகாய்பபு்ள் ஆ்சியவறறு்டன், ்்டன் வழஙகு்பவர்ள் ்ங்ள் MSME ்்டன் 
இலகா்காக்றள விரிவு்படுததுவ்றகு ஏறை ்ேரம். இந்்சியகாவில் ்்காரகாயமகா் 630 லட்ம் MSME 
்காரப்ப்ரடடு்ள் உள்ளன, அவறைசில் 250 லட்ம் மடடு்ம முறையகான ஆ்காரங்ளில் இருந்து 
்்டன் ச்பறறுள்ளன. இந்்த துறையகானது 2.5% என்ை ்சிட்டமசி்டப்பட்ட கூடடு வரு்டகாந்்சிர வளர்ச்சி 
வி்சி்த்சில் (CAGR) ச்கா்டரந்து வளரந்து வரும் ேசிறலயில், 23 ேசி்சியகாண்டுககுள் MSME ்காரப்ப்ரட 
ேசிறுவனங்ளின் எண்ணிகற் 750 லட்தற்த ச்காடும் என்று எ்சிர்பகாரக்ப்படு்சிைது, இவறைசில் 
சுமகார 500 லட்ம் NTC MSME்ளகா் இருககும் என்று எ்சிர்பகாரக்ப்படு்சிைது. ்கு்சியகான NTC MS-
ME்றள அற்டயகாளம் ்ண்டு, அவர்ளு்டன் இறணதது, அவர்ளின் ்்றவ்ளுககு ஏற்ப ்்டன் 
்யகாரிபபு்றளத ் னிப்பயனகாககுவ்ன் மூலம் ் ்டன் வழஙகு்பவர்ள் இந்்ப ்பரந்் ்பிரிறவத ் டடிக 
ச்காள்ளலகாம்.
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மறுபபு:
1.  இந்் MSME ேசி்ழ்வு அைசிகற்யில் குைசிப்பி்டப்படடுள்ள அறனதது எண்்ளும் INR 

(இந்்சிய ்்்சிய ரூ்பகாய்) இல் உள்ளன

2.  2.FY Q4 2023 ம்சிபபு்ள் ்ற்காலசி்மகானறவ மறறும் கூடு்ல் ்ரவு TransUnion CIBIL 
்சிசரடிட ்பணிய்த்சிறகு ச்ரிவிக்ப்படுவ்கால் அறவ ்சிருத்த்சிறகு உட்பட்டறவ. 



The Indian economy has sustained its growth momentum, with overall economic activity remaining resilient. MSME 
sector, which is the backbone of India’s economy, reflects these trends and shows steady credit growth trajectory. This 
edition of MSME Pulse decodes Commercial1 credit insights from FY 23-Q4 and its findings indicate:

• Commercial credit growth momentum continues: Commercial credit portfolio grew at 15% year-over-year   
 (YOY) and credit exposure stood at INR 27.7 Lakh Crores in FY 23-Q4.

• Highest growth in ‘micro’-segment originations: New-originations for FY 23-Q4 stood at INR 241K Crore.
 ‘Micro’ segment (credit exposure less than INR 1 Crore) registered 23% YOY growth in originations value while 
 ‘small’ segment (credit exposure between INR 1 Crore to INR 10 Crores) grew at a mere 1%. Also, originations value 
 on ‘medium’ segment (credit exposure between INR 10 Crores to INR 50 Crores) fell by 19% YOY. 

• Growth directly proportional to industrialization: Higher MSME credit growth is seen in states that have 
 higher industrialization. State wise analysis shows that credit growth was highest in Uttar Pradesh, Karnataka, 
 Telangana and Haryana, primarily driven by ‘micro’ loans. Amongst these four states, Karnataka exhibited highest 
 growth rate of 8%. Credit supply by Public Sector Banks to ‘micro’ enterprises in Karnataka grew by 119% YOY. 

• MSME credit performance improved: Following the pandemic induced stress, delinquency rates had surged. It 
 has gradually declined through the quarters as MSMEs continued to serve their credit obligations well. 
 Delinquency rates have dropped across all the three lender categories, with private banks being the lowest at 1.4%.
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Mapping India’s MSME credit sector- FY 23-Q4
Demand (Commercial Credit Inquiry Volumes) Indexed to : FY 20-Q3 = 100

Supply (MSME Disbursement Amounts - In ₹ Lakh Crore)

Growth (Balance-Sheet MSME Credit Exposure - In ₹ Lakh Crore) upto 720 days*

Performance (Delinquency Rates)#

90-720 Days Past Due (DPD) (incl Sub-standard)

FY 22-Q4

170

FY 22-Q4

2.45

FY 22-Q4

21.7

FY 22-Q4

2.9%

FY 23-Q4

226

FY 23-Q4

2.41

FY 23-Q4

25.3

FY 23-Q4

2.4%

YoY Growth (%)

33%

YoY Growth (%)

- 1.6 %

YoY Growth (%)

16.6%

YoY Change (bps)

-0.5%

₹

இந்்சியப ச்பகாருளகா்காரம் அ்ன் வளர்ச்சி ்வ்தற்த ்க்றவததுள்ளது, ஒடடுசமகாத்ப ச்பகாருளகா்கார்ச 
ச்யல்்பகாடு்ள் சே்சிழ்்ச்சியு்டன் உள்ளது. இந்்சியகாவின் ச்பகாருளகா்காரத்சின் முதுச்லும்்பகா் இருககும் MSME துறை, 
இந்்ப ்்பகாககு்றளப ்பிர்சி்பலசிக்சிைது மறறும் ேசிறலயகான ்்டன் வளர்ச்சிப ்பகாற்றயக ்காடடு்சிைது. MSME 
ேசி்ழ்வின் இந்் ்ப்சிபபு FY 23-Q4 இலசிருந்து வணி் 1 ்சிசரடிட நுண்ணைசிவு்றள டி்்காட ச்ய்்சிைது மறறும் அ்ன் 
்ண்டு்பிடிபபு்ள் குைசிப்பிடு்சின்ைன:

வணி் ்்டன் வளர்ச்சி ்வ்ம் ச்கா்டர்சிைது: •வணி்க ்்டன் ்்பகாரடஃ்்பகாலசி்யகா ஆண்டுககு ஆண்டு (YOY) 15% 
வளரந்்து மறறும் FY 23-Q4  இல் ்்டன் சவளிப்பகாடு INR 27.7 லட்ம் ்்காடியகா் இருந்்து.

இநதியாவின் MSME கடன் துலறலய ஜமப�ிங தசயதல்- FY 23-Q4 ஜதலவ (வணிக கடன் 
விசா்ரலண ததாகுதிகள்) இணதடகஸ் தசயயப�ட்டலவ : FY 20-Q3 = 100

YoY வளர்்சசி (%)

YoY வளர்்சசி (%)

YoY வளர்்சசி (%)

720 நாட்கள் வல்ர வளர்்சசி (ஜ�ைன்ஸ் ஷீட் MSME கித்ரடிட் தவளிப�ாடு - ைட்சம் ஜகாடியில்)*

YoY வளர்்சசி (%)

தசயல்திறன் (குலற�ாடு விகிதஙகள்)#

கடநத 90-720 நாட்கள் (DPD) (துலணத் த்ரம் உட்�ட)

YoY மாற்றம் (bps)

*MSME ் ்பகாரடஃ்்பகாலசி்யகா 720 DPD / இழபபு / ் ந்்்்த்சிறகுரிய வற்ககு அப்பகால் ~ ₹ 2.4 லட்ம் ் ்காடி இயல்புேசிறல வழககு்றள 
விலககு்சிைது 
# புதிய குற்றவியல் வல்ரயலறயானது DPDயுடன் 720 நாட்களுககு அப�ால் அல்ைது இழபபு/
சநஜதகத்திற்குரியதாகப புகா்ரளிககப�ட்ட கணககுகலள விைககுகிறது.

•   ‘றமக்ரகா’-்பிரிவு ்்காறைங்ளில் அ்சி் வளர்ச்சி: FY 23-Q4க்கான பு்சிய ்்காறைம் INR 241K ்்காடியகா் இருந்்து. 
‘றமக்ரகா’ ்பிரிவு (INR 1 ்்காடிககும் குறைவகான ்்டன்) 23% YOY வளர்ச்சிறயப ்ப்சிவுச்ய்்து, அ்் ்மயம் 
‘்சிைசிய’ ்பிரிவு (INR 1 ்்காடி மு்ல் INR 10 ்்காடி வறரயிலகான ்்டன் சவளிப்பகாடு) சவறும் 1% வளர்ச்சிறயப 
ச்பறைது. ்மலும், ‘ேடுத்ர’ ்பிரிவில் (INR 10 ்்காடி மு்ல் INR 50 ்்காடி வறரயிலகான ்சிசரடிட சவளிப்பகாடு) 
மூல ம்சிபபு 19% YOY குறைந்துள்ளது.

•   ச்காழசில்மயமகாக்லுககு ் ேரடி வி்சி்கா்கார வளர்ச்சி: அ்சி் ச்காழசில்மயமகாக்ல் உள்ள மகாேசிலங்ளில் அ்சி் MSME 
்்டன் வளர்ச்சி ் காணப்படு்சிைது. மகாேசில வகாரியகான ்பகுப்பகாய்வு, உத்ர்பிர்்்ம், ் ரேகா்ட்கா, ச்லுங்கானகா மறறும் 
ஹரியகானகாவில் ் ்டன் வளர்ச்சி அ்சி்மகா் இருந்்து, மு்ன்றமயகா் ‘றமக்ரகா’ ் ்டன்்ளகால் இயக்ப்படு்சிைது. 
இந்் ேகான்கு மகாேசிலங்ளில், ்ரேகா்ட்கா 8% வளர்ச்சி வி்சி்தற் சவளிப்படுத்சியது. ்ரேகா்ட்காவில் உள்ள 
‘றமக்ரகா’ ேசிறுவனங்ளுககு ச்பகாதுததுறை வங்சி்ளின் ்்டன் வழங்ல் 119% YOY அ்சி்ரிததுள்ளது.

•   •MSME ் ்டன் ச்யல்்சிைன் ் மம்்படுத்ப்பட்டது: ச்காறறு்ேகாயகால் தூண்்டப்பட்ட மன அழுத்தற்த ச்கா்டரந்து, 
குறை்பகாடு வி்சி்ங்ள் அ்சி்ரித்ன. MSME்ள் ச்கா்டரந்து ்ங்ள் ்்டன் ்்டறம்றள ்சிைப்பகா்்ச ச்ய்து 
வருவ்கால் ் காலகாண்டு்ளில் இது ்படிப்படியகா்க குறைந்துள்ளது. ் ்டன் வழஙகு்பவர்ளின் மூன்று வற்்ளிலும் 
்்டன்ச்காற் வி்சி்ங்ள் குறைந்துள்ளன, ்னியகார வங்சி்ள் மசி்க குறைவகா் 1.4% ஆ் உள்ளன.

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023



• Bridging the demand supply gap is priority call-to-action for lenders: With rising demand, improved credit 
 performance and promising economic growth prospects, time is conducive for lenders to expand their MSME 
 credit portfolios. India has approximately 630 Lakh MSME corporates of which only 250 Lakh have ever availed 
 credit from formal sources. While the sector continues to grow at a projected compound annual growth rate 
 (CAGR) of 2.5%, the approximate number of MSME corporate entities is expected to touch 750 Lakh by FY 23. Of 
 these, around 500 Lakh are expected to be NTC MSME entities. Lenders can tap into this vast segment by 
 identifying deserving NTC MSMEs, connecting with them and customising credit products for their requirements.

• New-to-credit (NTC) entities will define the next phase of MSME credit growth: This edition of MSME 
 Pulse covers a study on 'micro' NTC MSMEs and analyses the potential of this segment in catalysing MSME credit 
 growth. In FY 23-Q4, 56% originations were NTC driving home the fact that NTC segment will be instrumental in 
 defining the next phase of MSME credit growth. NTC segment contributed more than 61% of originations within 
 ‘micro’ loans with high share of borrowers who have availed sub 10 Lakh loan. 

 With rapid evolution of information infrastructure and technology, MSME credit underwriting has become 
 information oriented, quicker, and more trustworthy. Credit institutions must astutely wield the power of data for 
 identifying deserving NTC MSMEs and supply credit to them to scale sustainable growth.

1 ₹ 1 crores
₹ ₹ 10 lakhs and ₹ ₹ 50 lakhs and ₹ 1 crores.
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•   ஜதலவ வழஙகல் இலடதவளிலயக குலறப�து கடன் வழஙகு�வர்களுககான முன்னுரிலம அலழபபு:அதிகரித்து வரும் 
ஜதலவ, ஜமம்�ட்ட கடன் தசயல்திறன் மற்றும் நம்�ிகலகககுரிய த�ாருளாதா்ர வளர்்சசி வாயபபுகள் ஆகியவற்றுடன், 
கடன் வழஙகு�வர்கள் தஙகள் MSME கடன் ஜ�ார்ட்ஃஜ�ாைிஜயாககலள விரிவு�டுத்துவதற்கு ஜந்ரம் உகநததாக உள்ளது. 
இநதியாவில் ஜதா்ராயமாக 630 ைட்சம் MSME கார்ப�ஜ்ரட்டுகள் உள்ளன, அவற்றில் 250 ைட்சம் மட்டுஜம முலறயான 
ஆதா்ரஙகளில் இருநது கடன் த�ற்றுள்ளன. இநதத் துலறயானது 2.5% என்ற திட்டமிடப�ட்ட கூட்டு வருடாநதி்ர வளர்்சசி 
விகிதத்தில் (CAGR) ததாடர்நது வளர்நது வரும் நிலையில், MSME கார்ப�ஜ்ரட் நிறுவனஙகளின் ஜதா்ராயமான எணணிகலக 
FY 23ககுள் 750 ைட்சத்லதத் ததாடும் என்று எதிர்�ார்ககப�டுகிறது. இவற்றில் சுமார் 500 ைட்சம் NTC MSME நிறுவனஙகளாக 
இருககும் என்று எதிர்�ார்ககப�டுகிறது. . தகுதியான NTC MSMEகலள அலடயாளம் கணடு, அவர்களுடன் இலணத்து, 
அவர்களின் ஜதலவகளுககு ஏற்� கடன் தயாரிபபுகலளத் தனிப�யனாககுவதன் மூைம் கடன் வழஙகு�வர்கள் இநதப 
�்ரநத �ிரிலவத் தட்டிக தகாள்ளைாம்.

•   புதிய கடன் (NTC) நிறுவனஙகள் MSME கடன் வளர்்சசியின் அடுத்த கட்டத்லத வல்ரயறுககும்: MSME நிகழ்வின் இநதப 
�திபபு ‘லமகஜ்ரா’ NTC MSMEகள் �ற்றிய ஆயலவ உள்ளடககியது மற்றும் MSME கடன் வளர்்சசிலய ஊககுவிப�தில் 
இநதப �ிரிவின் திறலன �குப�ாயவு தசயகிறது. FY 23-Q4 இல், 56% ஜதாற்றம் NTC ஆனது, MSME கடன் வளர்்சசியின் 
அடுத்த கட்டத்லத வல்ரயறுப�தில் NTC �ிரிவு கருவியாக இருககும். 10 ைட்சத்துககும் குலறவான கடலனப த�ற்ற கடன் 
வாஙகு�வர்களின் அதிகப �ஙலகக தகாணட ‘லமகஜ்ரா’ கடன்களுககுள் 61% ககும் அதிகமான �ஙகுகலள NTC �ிரிவு 
வழஙகியுள்ளது.

தகவல் உள்கட்டலமபபு மற்றும் ததாழில்நுட்�த்தின் வில்ரவான �ரிணாம வளர்்சசியுடன், MSME கடன் எழுத்துறுதியானது 
தகவல் சார்நத, வில்ரவான மற்றும்       நம்�கமானதாக  மாறியுள்ளது. தகுதியான NTC MSMEகலள அலடயாளம் காணவும், 
நிலையான வளர்்சசிலய அளவிடுவதற்கு அவர்களுககுக கடன் வழஙகவும் கடன் நிறுவனஙகள் கவனமாக த்ரவுகளின் 
சகதிலயப �யன்�டுத்த ஜவணடும்.

1நிறுவன அளவில் தி்ரட்டப�ட்ட கடன் தவளிப�ாடு அடிப�லடயில் வலகப�டுத்தப�ட்ட வணிகக கடன்கள், லமகஜ்ரா: ₹ 
1 ஜகாடி வல்ர தவளிப�ாடு மிக்ச சிறியது: < ₹  10 ைட்சம்; லமகஜ்ரா1: தவளிப�ாடு ₹  10 ைட்சம் முதல் ₹  50 ைட்சம் வல்ர; 
லமகஜ்ரா2: தவளிப�ாடு ₹  50 ைட்சம் முதல் ₹  1 ஜகாடி வல்ர.

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023



The improvement in economic activity has spurred the demand for commercial 
loans which grew 33% in FY 23-Q4 when compared to the same time last year. 
Credit demand (inquiry) in FY 23-Q4 was double than that in FY 20-Q4, indicating 
substantial and noteworthy increase in borrowing activity.

Indexed Commercial Credit Inquiry Volume
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INDUSTRY INSIGHTS: CREDIT DEMAND, SUPPLY AND GROWTH

Demand for Commercial 
Credit grew by  YoY 
in FY 23-Q4
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ததாழில் நுணணறிவு: கடன் ஜதலவ, வழஙகல் மற்றும் வளர்்சசி

வணிகக கடன் ஜதலவ ச்ீராக வளர்கிறது

ச்பகாருளகா்கார ே்டவடிகற்்ளில் ஏற்பட்ட முன்்னறைம், ்்டந்் ஆண்டு இ்் 
்காலதது்டன் ஒப்பிடும் ் ்பகாது, ேசி்சியகாண்டின் 23-்காலகாண்டில் 33% வளர்ச்சியற்டந்் 
வணி்க ்்டன்்ளுக்கான ்்றவறயத தூண்டியுள்ளது. FY 23-Q4 இல் ்்டன் 
்்றவ (வி்காரறண) FY 20-Q4 இல் இருந்்ற் வி்ட இரடடிப்பகா் இருந்்து, 
இது ்்டன் வகாஙகும் ே்டவடிகற்யில் ்ணி்மகான மறறும் குைசிப்பி்டத்க் 
அ்சி்ரிபற்பக குைசிக்சிைது

வணிகத்திற்கான ஜதலவ
ஆணடுககு கடன் 33% 
அதிகரித்துள்ளது
FY 23-Q4 இல்

குறியீட்டு வணிகக கடன் விசா்ரலண ததாகுதி

விசா்ரலண ததாகுதிகள் ஆணடு வளர்்சசி

ேசி்சி ஆண்டு ்காலகாண்டு்ள்
குைசியடீடு: FY 20-Q3



In FY 23-Q4, demand for credit at PSBs and private sector banks grew 1.3 
times of the previous year volumes. With credit demand at NBFCs growing 
1.5 times over the previous year, they are rapidly emerging as competitive 
players in the commercial credit space. Improvement in business activity, 
availability of enriched credit data and rapid implementation of digital 
lending are the crucial factors driving growth of MSME credit demand. 

Indexed Commercial Credit Inquiries by Lender Type
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Credit demand from public and private 
sector banks grows by 

Increase in credit demand can be 
attributed to: 
a. Improvement in business activity
b. Availability of enriched credit data 
c. Increase in adoption towards
    digital lending

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

கடன் வழஙகு�வர் வலகயின்�டி கடன் ஜதலவ

FY 23-Q4 இல், PSB ்ள் மறறும் ்னியகார துறை வங்சி்ளில் ்்டன் ்்றவ 
முந்ற்ய ஆண்டு ச்காகு்சி்றள வி்ட 1.3 ம்டஙகு அ்சி்ரிததுள்ளது. NBFC ்ளின் 
்்டன் ்்றவ முந்ற்ய ஆண்ற்ட வி்ட 1.5 ம்டஙகு அ்சி்ரிததுள்ள்கால், அறவ 
வணி்க ்்டன் துறையில் ்்பகாடடியகாளர்ளகா் ்வ்மகா் வளரந்து வரு்சின்ைன. 
வணி் ே்டவடிகற்்ளில் முன்்னறைம், ச்ைசிவூட்டப்பட்ட ் ்டன் ் ரவு ் சிற்டப்பது 
மறறும் டிஜசிட்டல் ்்டன்்றள விறரவகா் ச்யல்்படுதது்ல் ஆ்சியறவ MSME 
்்டன் ்்றவயின் வளர்ச்சிறய உந்தும் முக்சியமகான ்காரணி்ளகாகும்.

ச்பகாது மறறும் ்னியகார ்்டன் ்்றவ

துறை வங்சி்ள் 1.3 ம்டஙகு வளர்ச்சி

்்டன் ்்றவ அ்சி்ரிப்ப்றகு ்காரணமகா் 

இருக்லகாம்:

a.  வணி் ே்டவடிகற்்ளில் முன்்னறைம்

b.  ச்ைசிவூட்டப்பட்ட ்்டன் ்ரவு ்சிற்டககும்

c.  டிஜசிட்டல் ்்டன் வழஙகுவற் 

ஏறறுகச்காள்வ்சில் அ்சி்ரிபபு 

கடனளிப�வர் வலகயின் குறியீட்டு வணிகக கடன் விசா்ரலணகள்

கடன்வழஙகு�வர்வலகயின்விசா்ரலணகள்

ேசி்சி ஆண்டு ்காலகாண்டு்ள்
குைசியடீடு: FY 20-Q3



With ‘micro’ enterprises gaining prominence, commercial loan originations show similar trends as those observed in 
credit demand. Insights show 23% YoY growth in borrowers who availed sub INR 1 Crore loans while borrowers 
seeking greater than INR 1 Crore grew at a lesser rate. Thus showing that ‘micro’ loans (less than 1 Crore) are driving 
the credit growth.

Growth in Value Originations by MSME Segment
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Credit flow to MSME sector is slower compared to the increasing demand as lenders follow a cautious approach on 
commercial lending. Credit demand grew at 33% whereas supply grew at only 11% in FY 23-Q4.

In FY 23-Q4, total amount on new MSME credit originations was INR 241K Crores. Compared to FY 20-Q4, commercial 
loans disbursement saw 1.7X growth as of March 2023.

MSME Disbursement Amount (in Thousand Cr) 
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வணி்க ்்டன் வழஙகுவ்சில் ்்டன் வழஙகுேர்ள் எ்ச்ரிகற்யகான அணுகுமுறைறயப ்பின்்பறறுவ்கால், அ்சி்ரிதது 
வரும் ்்றவயு்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது MSME துறைக்கான ்்டன் ஓட்டம் சமதுவகா் உள்ளது. FY 23-Q4 இல் ்்டன் ்்றவ 33% 
அ்சி்ரிததுள்ளது
FY 23-Q4 இல், பு்சிய MSME ்்டன் மூலங்ளின் சமகாத்த ச்காற் INR 241K ்்காடி்ள். FY 20-Q4 உ்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது, மகார்ச 2023 
ேசிலவரப்படி வணி்க ்்டன்்ள் வழங்ல் 1.7X வளர்ச்சிறயக ்ண்்டது.

கடன் வழஙகல் ஜதலவ குலறவாக உள்ளது

MSME விநிஜயாகத் ததாலக (ஆயி்ரம் ஜகாடியில்)

நிதி ஆணடு காைாணடுகள்

PSBகள் ‘லமகஜ்ரா’ நிறுவனஙகளுககு கடன் வழஙகுவதில் முன்னணியில் 

‘றமக்ரகா’ ேசிறுவனங்ள் முக்சியததுவம் ச்பறுவ்கால், வணி்க ்்டன் ்்காறைம் ்்டன் ்்றவயில் ்காணப்பட்ட அ்் 
்்பகாககு்றளக ்காடடு்சிைது. INR 1 ்்காடிககு ்மல் ்்டன் ச்பறை ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் 23% ஆண்டு வளர்ச்சிறய நுண்ணைசிவு 
்காடடு்சிைது. இவவகாறு, ‘றமக்ரகா’ ்்டன்்ள் (1 ்்காடிககும் குறைவகானது) ்்டன் வளர்ச்சிறய உந்து்சின்ைன என்்பற்க 
்காடடு்சிைது.

MSME �ிரிவின் மூைம் மதிபபு ஜதாற்றத்தில் வளர்்சசி
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Private banks have been at the forefront of lending to the MSME sector with the highest share in commercial loans 
origination. However, NBFCs are rapidly grabbing share with considerable increase in FY 23-Q4, albeit in ‘small’ 
segments. While there has been a marginal decline in commercial loan disbursements by private and public sector 
banks, NBFCs exhibit an encouraging trajectory, indicating a positive trend in their lending activities.

Commercial lending to MSME entities continues to be concentrated in the states that have higher industrialization. 
Karnataka and Uttar Pradesh grew fastest in terms of Originations. 
High industrialized states in terms of total sanctioned amount (Maharashtra, Gujarat & Tamil Nadu) maintained 
largest share in terms of origination value despite a drop of ~-8% in FY 23-Q4.

The growth observed in these states can be attributed to the favourable business environment and conducive 
conditions supported by the ease of doing business.

Proportionate Share of Origination Balance by Lenders Across Borrower Type

Originations by Lender Type across MSME

PSB PVT NBFC
Micro

Q4 2021 Q4 2022 Q4 2023

O
rig

in
at

io
n 

by
 V

al
ue

100%

80%

60%

40%

20%

0%

28%

39%

33%

28%

36%

36%

28%

38%

35%

Small

Q4 2021 Q4 2022 Q4 2023

O
rig

in
at

io
n 

by
 V

al
ue

100%

80%

60%

40%

20%

0%

16%

58%

26%

22%

52%

26%

17%

54%

30%

Medium

Q4 2021 Q4 2022 Q4 2023

O
rig

in
at

io
n 

by
 V

al
ue

100%

80%

60%

40%

20%

0%

15%

57%

28%

16%

54%

30%

14%

55%

32%

Originations Growth Map: Top 5 States (FY 22-23 Q4)

Yo
Y 

G
ro

w
th

 in
 D

is
bu

rs
em

en
t

Co
un

t

120%

100%

80%

60%

40%

20%

0%

-20%
0% 1% 2% 3% 4% 5% 6% 7% 8% 9% 10%

YoY Growth in Disbursement Amount

Rajasthan, 2%, 2% Haryana, 3%, 1%
Telangana, 4%, 0%

Karnataka, 8%, 105%

Uttar Pradesh, 8%, 26%

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

வணி்க ்்டன்்ளின் ்்காறைத்சில் அ்சி் ்பஙற்க ச்காண்டு MSME துறைககு ்்டன் வழஙகுவ்சில் ்னியகார வங்சி்ள் 
முன்னணியில் உள்ளன. இருப்பினும், NBFC்ள் FY 23-Q4 இல் ்ணி்மகான அ்சி்ரிபபு்டன் ்பஙகு்றள விறரவகா்ப ச்பறு்சின்ைன, 
இருப்பினும் ‘்சிைசிய’ ்பிரிவு்ளில். ் னியகார மறறும் ச்பகாதுததுறையின் வணி்க ் ்டன் வழஙகுவ்சில் ஓரளவு ் ரிவு ஏற்படடுள்ளது.
வங்சி்ள், NBFC்ள் ஊக்மளிககும் ்பகாற்றய சவளிப்படுதது்சின்ைன, இது அவர்ளின் ்்டன் வழஙகும் ே்டவடிகற்்ளில் 
்ேரமறையகான ்்பகாகற்க குைசிக்சிைது

கடனளிப�வர் வலக மூைம் கடன் வழஙகல்

கடன் வாஙகியவர் வலக முழுவதும் கடன் வழஙகு�வர்களின் மூை இருப�ின் விகிதாசா்ரப �ஙகு

MSME முழுவதும் கடன் தகாடுத்தவர் வலக

குறு சிறுl நடுத்த்ர
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MSME ேசிறுவனங்ளுககு வணி்க ் ்டன் வழஙகுவது அ்சி் ச்காழசில்மயமகாக்ல் உள்ள மகாேசிலங்ளில் ச்கா்டரந்து குவிந்துள்ளது. 
்ரேகா்ட்கா மறறும் உத்ர்பிர்்்ம் ஆ்சியறவ ்பிைப்பி்டம் அடிப்பற்டயில் ்வ்மகா் வளரந்்ன.
சமகாத் அனும்சிக்ப்பட்ட ச்காற்யின் அடிப்பற்டயில் உயர ச்காழசில்மயமகான மகாேசிலங்ள் (ம்காரகாஷ்டிரகா, குஜரகாத & 
்மசிழ்ேகாடு) 23-்காலகாண்டு ேசி்சியகாண்டில் ~-8% வழீ்்ச்சியற்டந்் ் ்பகா்சிலும், ் ்காறை ம்சிப்பின் அடிப்பற்டயில் மசி்பச்பரிய ்பஙற்ப 
்பரகாமரித்ன.

இந்் மகாேசிலங்ளில் ் காணப்படும் வளர்ச்சிககு ் கா்்மகான வணி்்ச சூழல் மறறும் வணி்ம் ச்ய்வற் எளி்காககும் ் கா்்மகான 
சூழ்ேசிறல்ள் ்காரணமகா் இருக்லகாம்

ஜதாற்றம் வளர்்சசி வல்ர�டம்: முதல் 5 மாநிைஙகள் (FY 22-23 Q4)
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Loan ticket size at public 
sector banks and private 
banks reduced by  
and  respectively, 
while average loan size 
increased at NBFC by 
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There has been a decrease in average loan size for commercial loans availed by MSME entities in FY 23-Q4, especially 
for borrowers availing loans greater than INR 1 Crore. This shift indicates a trend towards smaller loan sizes among 
MSME entities, reflecting changing borrowing preferences and requirements in the market.

Conservative approach by lenders, low risk appetite and higher cost of 
collections have resulted in the decrease in average loan size at public 
sector and private banks. Loan ticket size at public sector banks and private 
banks reduced by 21% and 7%, respectively, while the average loan size at 
NBFCs increased by 9% YoY for FY 23-Q4.

Average Loan Size (in Lakh) by MSME Segment

Average Loan Size (in Lakh) by MSME Segment
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FY 23-Q4 இல் MSME ேசிறுவனங்ளகால் ச்பைப்பட்ட வணி்க ்்டன்்ளுக்கான ்ரகா்ரி ்்டன் அளவு குறைந்துள்ளது, குைசிப்பகா் INR 
1 ்்காடிககு ்மல் ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு. இந்் மகாறைம் MSME ேசிறுவனங்ளிற்ட்ய ்சிைசிய ்்டன் அளவு்றள ்ேகாக்சிய 
்்பகாகற்க குைசிக்சிைது, இது ்ந்ற்யில் ்்டன் வகாஙகும் விருப்பங்றளயும் ்்றவ்றளயும் மகாறறு்சிைது.

MSME கடன் வாஙகு�வர்கள் �ிரிவில் ச்ராசரி கடன் அளவு குலறநதுள்ளது

MSME �ிரிவின் ச்ராசரி கடன் அளவு (ைட்சத்தில்).

MSME �ிரிவின் ச்ராசரி கடன் அளவு (ைட்சத்தில்).

குறு சிறுl நடுத்த்ர
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நிதி ஆணடு காைாணடுகள்

்்டன் வழஙகு்பவர்ளின் ்பழறமவகா் அணுகுமுறை, குறைந்் அளவு ்்றவ 
மறறும் அ்சி் ச்லவுவசூல் மூலம் ச்பகாதுமக்ளி்டம் ்ரகா்ரி ்்டன் அளவு 
குறைந்துள்ளது .துறை மறறும் ்னியகார வங்சி்ள். ச்பகாதுததுறை வங்சி்ள் 
மறறும் ்னியகார வங்சி்ளில் ்்டன் டிகச்ட அளவு முறை்ய 21% மறறும் 7% 
குறைக்ப்பட்டது, அ்் ்மயம் NBFC ்ளின் ்ரகா்ரி ்்டன் அளவு FY 23-Q4 இல் 
ஆண்டுககு 9% அ்சி்ரிததுள்ளது.

ச்பகாதுததுறை வங்சி்ள் மறறும் ்னியகார 

வங்சி்ளில் ்்டன் டிகச்ட அளவு முறை்ய 

21 % மறறும் 7 % குறைக்ப்பட்டது, அ்் 

்ேரத்சில் NBFC இல் ்ரகா்ரி ்்டன் அளவு 9% 

அ்சி்ரிததுள்ளது.

கடனளிப�வர் வலகயின்�டி ச்ராசரி கடன் அளவு (ைட்சத்தில்).
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The total commercial credit exposure stands at 27.7 Lakh Crores as of FY 23-Q4. 
However, a portion of this book- approximately 9% amounting to INR 2.4 Lakh Crores- 
consists of legacy accounts with DPD (Days Past Due) beyond 720 days or accounts 
reported as loss/doubtful. For the purpose of this MSME Pulse analysis, our focus will 
be on accounts with less than 720 DPD and Sub-standard, which amounts to a 
substantial INR 25.3 Lakh Crores as of FY 23-Q4, exhibiting 16% year-on-year growth.
In terms of credit outstanding balance, ‘micro’ borrowers (availing less than INR 1 Crore 
loan) contribute approximately 26%, accounting for a significant INR 6.5 Lakh Crores. On 
the other hand, ‘small’ borrowers (availing loans between INR 1 Crore to INR 10 Crores) 
and ’medium’ borrowers (availing loans between INR 10 Crores to INR 50 Crores 
collectively constitute around 74% of the commercial outstanding balance, equivalent to 
a remarkable INR 18.9 Lakh Crores.
Balances for ‘micro’, ‘small’ and ‘medium’ segment continue to grow at 18%, 17% and 
15% YoY respectively in the commercial lending space. 

On Balance-Sheet Commercial Credit Exposure (In Lakh Crore)

Q4 2020
Q1 2021
Q2 2021
Q3 2021
04 2021
Q1 2022
Q2 2022
Q3 2022
Q4 2022
Q1 2023
Q2 2023
Q3 2023
Q4 2023

18.5
17.8
18.4
18.8
19.6
19.4
19.9
20.7
21.7
22.1
23.3
24.2
25.3
16%

1.7
1.8
1.8
1.9
1.9
2.1
2.2
2.3
2.4
2.4
2.5
2.6
2.4
-1%

19.7
19.6
20.2
20.7
21.5
21.5
22.1
23.0
24.2
24.5
25.8
26.8
27.7
15%

<=720 DPD, sub-std 720+ DPD/DBT/LOSS Total
04 2020
01 2021
Q2 2021
Q3 2021
Q4 2021
Q1 2022
Q2 2022
03 2022
Q4 2022
Q1 2023
Q2 2023
03 2023
Q4 2023

YOY Q4 2023

4.6
4.5
4.7
4.8
5.0
5.0
5.1
5.2
5.5
5.5
5.9
6.2
6.5
18%

7.5
7.3
7.6
7.8
8.1
8.0
8.3
8.6
9.1
9.2
9.7

10.1
10.6
17%

6.0
5.9
6.1
6.2
6.4
6.3
6.5
6.8
7.2
7.3
7.7
7.9
8.3
15%

MICRO SMALL MEDIUM
18.0
17.8
18.4
18.8
19.6
19.4
19.9
20.7
21.7
22.1
23.3
24.2
25.3
16%

Total

Balances for 
‘micro’, ‘small’ and 
‘medium’ segment 
continue to grow 
at  
and  YoY.

COMMERCIAL CREDIT GROWTH CONTINUES TO REMAIN BUOYANT IN
MARCH 2023

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

வணிகக கடன் வளர்்சசி ததாடர்நது மிதககும் நிலையில் உள்ளது
மார்்ச 2023

சமகாத் வணி்க ்்டன் சவளிப்பகாடு FY 23-Q4 இன் ்படி 27.7 லட்ம் ்்காடியகா் உள்ளது. 
இருப்பினும், இந்்ப புத்்த்சின் ஒரு ்பகு்சி - சுமகார 9% ச்காற்யகான INR 2.4 லட்ம் ்்காடி்ள், 
720 ேகாட்ளுககு அப்பகால் உள்ள DPD (்்டந்் ேகாட்ள்) அல்லது இழபபு/்ந்்்்த்சிறகுரிய 
்ணககு்றளக ச்காண்்ட மரபுக ் ணககு்றளக ச்காண்டுள்ளது. இந்் MSME ்பல்ஸ் ்பகுப்பகாய்வின் 
்ேகாக்த்சிற்கா், எங்ள் ்வனம் 720 DPD ககும் குறைவகான மறறும் துறணத ்ரம் ச்காண்்ட 
்ணககு்ளில் இருககும், இது FY 23-Q4 ேசிலவரப்படி ்ணி்மகான INR 25.3 லட்ம் ்்காடியகா் 
இருககும், இது ஆண்டுககு ஆண்டு 16% வளர்ச்சிறயக ்காடடு்சிைது. .
்சிசரடிட ேசிலுறவத ச்காற்யின் அடிப்பற்டயில், ‘நுண்’ ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் (INR 1 ்்காடிககும் 
குறைவகான ்்டறனப ச்பறு்பவர்ள்) சுமகார 26% ்பங்ளிப்பகார்ள், இது குைசிப்பி்டத்க் INR 6.5 
லட்ம் ்்காடி்றளக ச்காண்டுள்ளது. மறுபுைம், ‘்சிைசிய’ ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் (INR 1 ்்காடி 
மு்ல் INR 10 ்்காடி வறர ்்டன் ச்பறு்சிைகார்ள்) மறறும் ‘ேடுத்ர’ ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் (INR 10 
்்காடி மு்ல் INR 50 ்்காடி வறர ்்டன் ச்பறு்சிைகார்ள்)சமகாத்மகா் வணி் ேசிலுறவயில் 74% 
உள்ளது, இது குைசிப்பி்டத்க் INR 18.9 லட்ம் ்்காடி்ளுககு ்மம்.
‘குறு’, ‘்சிறு மறறும் ‘ேடுத்ர’ ்பிரிவினருக்கான ேசிலுறவ்ள் வணி்க ்்டன் வழஙகும் இ்டத்சில் 
முறை்ய 18%, 17% மறறும் 15% ஆண்டு வளர்ச்சிறயத ச்கா்டர்சின்ைன

இருபபுேசிறல  வணி்க ்்டன் சவளிப்பகாடு (லட்ம் ்்காடியில்)

‘குறு’, ‘்சிறு’ மறறும் ‘ேடுத்ர’ 

்பிரிவிற்கான இருபபுக்ள் 18%, 

17% மறறும் 15% ஆண்டு்்காறும் 

வளரந்து வரு்சின்ைன.

<=720 DPD, துறண வகுபபு 720+ DPD/DBT/இழபபு சமகாத் சமகாத்ேடுத்ரகுறு்சிறு
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An examination of commercial lending data reveals a decrease in the rate of delinquency in the year FY 23. For 90-720 DPD 
& Sub Std. the delinquency rates are at 2.4% for FY 23-Q4. This is the lowest delinquency rate in the last 2 years.

Further sub-segment wise break-up shows highest delinquency rates of 5% in the very ‘small’ segment (credit 
exposure less than 10 Lakh) within the ‘micro’ segment of MSME.

90-720 & Sub Std 90-720 & Sub Std & Doubtful
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MSME: Overall Delinquencies

The portfolio performance shows decline in delinquency across all borrower segments.

Delinquency Rate
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‘குறு’, ‘்சிறு’ மறறும் ‘ேடுத்ர’ 

்பிரிவிற்கான இருபபுக்ள் 18%, 

17% மறறும் 15% ஆண்டு்்காறும் 

வளரந்து வரு்சின்ைன.
MSME கடன் வாஙகு�வர்கள் �ிரிவில் ச்ராசரி கடன் அளவு குலறநதுள்ளது

வணி்க ் ்டன் ் ரவு்ளின் ஆய்வு FY 23 ஆம் ஆண்டில் ் ்டனடீடு வி்சி்த்சில் குறைறவ சவளிப்படுதது்சிைது. 90-720 DPD & உ்ப 
்பிரிவு FY 23-Q 4 இல் குறை வி்சி்ங்ள் 2.4% ஆ் உள்ளது. இது ்்டந்் 2 ஆண்டு்ளில் மசி்க குறைந்் குறை வி்சி்மகாகும்..

MSME: ஒடடுசமகாத் குறை்பகாடு்ள்

%
  
இ
ரு

ப
பு
க
்
ள்

்்பகாரடஃ்்பகாலசி்யகா ச்யல்்சிைன் அறனதது ்்டன் வகாஙகு்பவரின் ்பிரிவு்ளிலும் குறை்பகாடடின் ்ரிறவக ்காடடு்சிைது

குறை்பகாடு வி்சி்ம்

்சிறு

குறு

ேடுத்ர

்மலும் துறண-்பிரிவு வகாரியகான முைசிவு, MSME இன் ‘நுண்’ ்பிரிவில் உள்ள மசி் ‘்சிைசிய’ ்பிரிவில் (்சிசரடிட சவளிப்பகாடு 10 
லட்த்சிறகும் குறைவகானது) 5% அ்சி் குறை்பகாடு வி்சி்ங்றளக ்காடடு்சிைது.

்்டன் வகாஙகு்பவர வற்யின்்படி ்்டன்ச்காற் வி்சி்ம்

90-720 & உ்ப ்பிரிவு 90-720 & உ்ப ்பிரிவு & ்ந்்்்த்சிறகுரியது

மசி் ்சிறு குறு1 குறு2 ்சிைசிய ேடுத்ர
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Delinquency rates are declining across all the three lender categories. NBFCs 
showcased the largest decline in delinquency rates at 3.6% in FY 23-Q4, down 
from 5.0% in FY 22-Q4.

Delinquency Rate

PSBs
PVT

NBFC

Q4 2020

5.3%
2.1%
4.6%

Q4 2021

4.6%
2.4%
5.0%

Q4 2022

3.7%
1.6%
5.0%

Q4 2023

3.0%
1.4%
3.6%

Delinquency rates declining 
across all the three lender 
categories — largest drop
in NBFC

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

்்டன் வழஙகு்பவர்ளின் மூன்று வற்்ளிலும் ் ்டன்ச்காற் வி்சி்ங்ள் குறைந்து 
வரு்சின்ைன. NBFC்ள், FY 22-Q4 இல் 5.0% இலசிருந்து, FY 23-Q4 இல் 3.6% இல் 
குறை்பகாடுவி்சி்ங்ளில் மசி்பச்பரிய ்ரிறவக ்காடடியுள்ளன.

்்டன் வழஙகு்பவர்ளின் மூன்று 

வற்்ளிலும் குறை்பகாடு வி்சி்ங்ள் 

குறைந்து வரு்சின்ைன - மசி்பச்பரிய 

வழீ்்ச்சி NBFC

குறை்பகாடுவி்சி்ம்
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To provide deeper insights into the performance of recent originations, TransUnion CIBIL presents vintage 
delinquency trends. This measurement of early delinquency encompasses the origination period from FY 19-Q4 to
FY 22-Q4. During this timeframe, early delinquency peaked for commercial loans originating in FY 21-Q3 and FY 21-Q4. 
Though vintage delinquency for originations in the fiscal period 22-23 remained elevated compared to pre-COVID 
originations, there is a slight indication of improvement observed for loans originated in FY 22-Q4. 

%
 o

f B
or

ro
w

er
s

20%

15%

10%

5%

0%

Vintage Delinquencies

Ever 90+ 12 MOB

Q4
2019

Q1
2020

Q2
2020

Q3
2020

Q4
2020

Q1
2021

Q2
2021

Q3
2021

Q4
2021

Q1
2022

Q2
2022

Q3
2022

Q4
2022

Origination Quarter

4% 4% 4%
2%

3%
6% 6%

17% 16%

11% 11%

8% 7%

DECLINING VINTAGE DELINQUENCY SIGNIFIES IMPROVED
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வழீ்்சசியலடநத விணஜடஜ் குலற�ாடானது ஜமம்�டுத்தப�ட்ட MSME 
கடன் தசயல்திறலன குறிககிறது.

்மீ்பத்சிய ்்காறைங்ளின் ச்யல்்சிைறனப ்பறைசிய ஆழமகான நுண்ணைசிவு்றள வழங், TransUnion CIBIL ்பழங்கால 
குறை்பகாடு்றள ்காடடு்சிைது. ஆரம்்ப்கால குறை்பகாடு்ளின் இந்் அளவடீு FY 19-Q4 மு்ல் FY 22-Q4 வறரயிலகான ச்கா்டக் 
்காலதற் உள்ள்டக்சியது. இந்் ்காலக்ட்டத்சில், FY 21-Q3 மறறும் FY 21-Q4 இல் ச்கா்டங்ப்பட்ட வணி்க ்்டன்்ளுக்கான 
ஆரம்்பக ்்டன் உ்ச்தற் எடடியது.22-23 ேசி்சியகாண்டில் றறுவிக்ப்பட்ட ்பழங்கால குறை்பகாடு்ள், ்்காவிட-ககு முந்ற்ய 
்்காறைங்ளு்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது உயரந்்்கா் இருந்்காலும், FY 22-Q4 இல் ச்பைப்பட்ட ் ்டன்்ளில் முன்்னறைம் ் காணப்பட்டது.

விண்்்டஜ் குறை்பகாடு்ள்

எப்்பகாதும் 90+ 12 MOB
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ேசி்சி ஆண்டு ்காலகாண்டு்ள்
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Vintage delinquency stands highest for the ‘micro’ segment at 8% contributed mainly from public sector banks 
origination in semi-urban area.

Vintage Delinquency by Borrower Type

MICRO SMALL MEDIUM

%
 o

f B
or

ro
w

er
s

24%
21%
18%
15%
12%

9%
6%
3%
0%

8%

1%

Q4
2019

Q1
2020

Q2
2020

Q3
2020

Q4
2020

Q1
2021

Q2
2021

Q3
2021

Q4
2021

Q1
2022

Q2
2022

Q3
2022

Q4
2022

1%

Vintage delinquency stands highest for PSB originations at 13%.

Q4
2019

Q1
2020

Q2
2020

Q3
2020

Q4
2020

Q1
2021

Q2
2021

Q3
2021

Q4
2021

Q1
2022

Q2
2022

Q3
2022

Q4
2022

33%
30%
27%
24%
21%
18%
15%
12%

9%
6%
3%
0%

%
 o

f B
or

ro
w

er
s

Vintage Delinquency by Lender Category

PSB PVT NBFC

13%

1%

3%

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

கடன் வாஙகு�வர் வலக மூைம்

‘நுண்’ ்பிரிவில் முக்சியமகா் வளர ே்ரபபுை ்பகு்சியில் ச்பகாதுததுறை வங்சி்ளின் ்்காறைம் 8% விண்்்டஜ் குறைங்ள் மசி் 
அ்சி்மகா் உள்ளது, 

்்டன் வகாஙகு்பவர வற்யின்்படி ்்டன்ச்காற் வி்சி்ம்

்சிறுகுறு1 ேடுத்ர
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கடன் வாஙகு�வர் வலக மூைம்

PSB ்்காறைத்சிறகு விண்்்டஜ் குறை்பகாடு 13% ஆ் உயரந்துள்ளது

்்டன் வழஙகு்பவர வற்யின் விண்்்டஜ் குறை்பகாடு
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Emerging business entities that are eligible of credit can be the drivers of the next leg of MSME credit growth. Timely 
supply of credit to these emerging entities by customising credit products and delivery based on their requirements 
will empower these enterprises to manage cash flows and run their business operations smoothly. Enabling credit 
access to NTC MSMEs will support financial inclusion goals while also catalysing economic growth by contributing to 
the GDP, increasing export share and generating large scale employment. 
India has approximately 630 Lakh MSME corporates of which only 250 Lakh have ever been credited. While the sector 
continues to grow at a projected compound annual growth rate (CAGR) of 2.5%, in the coming times, the approximate 
number of MSME corporate entities is expected to touch 750 Lakh. Out of this estimate, around 500 Lakh are expected 
to be NTC MSME entities.  
Commercial Loans are classified into various segments basis credit exposure aggregated at entity level. ‘Micro’ 
enterprises defined as those where the investments do not exceed 100 Lakh rupees. These ‘micro’ entities are further 
classified into three borrower categories. ‘Very small’, where the credit exposure is less than INR 10 Lakh, ‘micro1’ 
where the credit exposure is between INR 10 Lakh to 50 Lakh and ‘micro2’ where the credit exposure is between INR 
50 Lakh to 100 Lakh. 
NTC MSME entities are defined as those who open their first-ever MSME credit product. These are first-generation 
entrepreneurs, first time exporters and those that seek credit for expansion or technological innovations in existing 
businesses.

Uncovering insights to provide greater credit access to NTC within ‘micro’ segment (less than 1 Crore) is crucial as 
NTC borrowers hold significant growth potential for lenders.
In FY 23-Q4, NTC borrowers accounted for 56% of new loan origination in the MSME lending space. Specifically within 
the ‘micro’ segment (less than 100 Lakh), these borrowers contributed over 61% of originations. The high credit 
demand for commercial loans within this ‘micro’ segment, coupled with positive lender sentiment and robust demand, 
has propelled the growth of NTC borrowers, significantly contributing to greater financial inclusion.
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NEW-TO-CREDIT (NTC) ‘MICRO’ MSMES- DRIVERS OF SUSTAINABLE GROWTH
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புதிய கடன் (NTC)  ‘லமகஜ்ரா’ MSMES- நிலையான வளர்்சசியின் இயககிகள்

்்டன் ச்பைத ்கு்சியுற்டய வளரந்து வரும் வணி் ேசிறுவனங்ள் MSME ்்டன் வளர்ச்சியின் அடுத் ்ட்டத்சின் இயக்சி்ளகா் 
இருக்லகாம். ்்டன் ்யகாரிபபு்றளத ்னிப்பயனகாககுவ்ன் மூலம் இந்் வளரந்து வரும் ேசிறுவனங்ளுககு ்ரியகான 
்ேரத்சில் ்்டன் வழஙகு்ல் மறறும் அவறைசின் ்்றவ்ளின் அடிப்பற்டயில் வழஙகு்ல் ஆ்சியறவ இந்் ேசிறுவனங்ளுககு 
்பணபபுழக்ங்றள ேசிரவ்சிக்வும், ்ங்ள் வணி் ே்டவடிகற்்றள ்ீரகா் ே்டத்வும் உ்வும்.NTC MSMEக்ளுக்கான ்்டன் 
அணு்றல்ச ச்யல்்படுததுவது, ச்பகாருளகா்கார வளர்ச்சிககு ஊக்மளிககும் அ்் ் வறளயில், சமகாத் உள்ேகாடடு உற்பத்சியில் 
்பங்ளிப்ப்ன் மூலமும், ஏறறும்சிப ்பஙற் அ்சி்ரிப்ப்ன் மூலமும், ச்பரிய அளவிலகான ்வறலவகாய்பற்ப உருவகாககுவ்ன் 
மூலமும் ேசி்சி்ச ்்ரகற் இலககு்றள ஆ்ரிககும்.
இந்்சியகாவில் ்்காரகாயமகா் 630 லட்ம் MSME ்காரப்ப்ரடடு்ள் உள்ளன, அவறைசில் 250 லட்ம் மடடு்ம இதுவறர வரவு 
றவக்ப்ப்டவில்றல. இந்்த துறையகானது 2.5% என்ை ்சிட்டமசி்டப்பட்ட கூடடு வரு்டகாந்்சிர வளர்ச்சி வி்சி்த்சில் (CAGR) 
ச்கா்டரந்து வளரும் அ்் ் வறளயில், வரும் ் காலங்ளில், MSME ் காரப்ப்ரட ேசிறுவனங்ளின் ் ்காரகாயமகான எண்ணிகற் 750 
லட்தற்த ச்காடும் என்று எ்சிர்பகாரக்ப்படு்சிைது. இந்் ம்சிப்படீடில்,சுமகார 500 லட்ம் NTC MSME ேசிறுவனங்ளகா் இருககும் 
என எ்சிர்பகாரக்ப்படு்சிைது.
வணி்க ்்டன்்ள் ்பல்்வறு ்பிரிவு்ளகா் வற்ப்படுத்ப்படு்சின்ைன, அறவ ேசிறுவன மட்டத்சில் ்சிரட்டப்பட்ட ்்டன் 
சவளிப்பகாடு. 100 லட்ம் ரூ்பகாய்ககு ்மல் மு்லீடு ச்ய்யகா் ேசிறுவனங்ள் நுண் ேசிறுவனங்ளகா் வறரயறுக்ப்படு்சின்ைன. 
இந்் ‘றமக்ரகா’ ேசிறுவனங்ள் ் மலும் மூன்று ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் வற்்ளகா் வற்ப்படுத்ப்படடுள்ளன. ‘மசி்்ச ் சிைசியது’, 
்்டன் சவளிப்பகாடு INR 10 லட்ததுககும் குறைவகா் இருந்்கால், ‘றமக்ரகா1’ INR 10 லட்ம் மு்ல் 50 லட்ம் வறரயிலும், 
‘micro2’ INR 50 லட்ம் மு்ல் 100 லட்ம் வறர ்்டன் சவளிப்பகாடு இருந்்கால்.
NTC MSME ேசிறுவனங்ள் ் ங்ள் மு்ல் MSME ் ்டன் ் யகாரிபற்பத ் சிைப்பவர்ள் என வறரயறுக்ப்படு்சின்ைன. இவர்ள் மு்ல் 
்றலமுறை ச்காழசில்முறன்வகார, மு்ல் முறையகா் ஏறறும்சி ச்ய்்பவர்ள் மறறும் ஏற்ன்வ உள்ள வணி்ங்ளில் 
விரிவகாக்ம் அல்லது ச்காழசில்நுட்ப ்ண்டு்பிடிபபு்ளுககு ்்டன் ்்டு்பவர்ள்.

இந்்சியகாவில் 
உள்ள NTC MS-

ME்ள் 500  

இந்்சியகாவில் 750 
லட்ம் 

Est.MSME்ள்2.5% 
CAGR

 250  லட்ம்  MSME 
்ள் இதுவறர ்்டன் 

வழங்சியுள்ளன

இந்்சியகாவில் 630 
லட்ம் M S M E 

க்ள்

ஆ்காரம்: குறு, ்சிறு மறறும் ேடுத்ர ச்காழசில்்ள் அறம்ச்்ம்

NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ்்டன் வழஙகு்பவர்ளுககு குைசிப்பி்டத்க் வளர்ச்சி ்சிைறனக ச்காண்டிருப்ப்கால், ‘நுண்’ ்பிரிவில் 
(1 ்்காடிககும் குறைவகா்) NTC ககு அ்சி் ்்டன் அணு்றல வழஙகுவ்ற்கான நுண்ணைசிவு்றளக ்ண்்டைசிவது மசி்வும் 
முக்சியமகானது.
FY 23-Q4 இல், MSME ்்டன் வழஙகும் இ்டத்சில் NTC ்்டன் வகாங்சியவர்ள் 56% பு்சிய ்்டன்்றள ச்பறைனர. குைசிப்பகா் 
‘நுண்’ ்பிரிவில் (100 லட்த்சிறகும் குறைவகானது), இந்் ்்டன் வகாங்சியவர்ள் 61% ககும் அ்சி்மகான மூலபச்பகாருட்றள 
வழங்சியுள்ளனர. இந்் ‘றமக்ரகா’ ்பிரிவில் உள்ள வணி்க ்்டன்்ளுக்கான அ்சி் ்்டன் ்்றவ, ்ேரமறை ்்டனளிப்பவர 
உணரவு மறறும் வலுவகான ்்றவ ஆ்சியவறறு்டன் இறணந்து, NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் வளர்ச்சிறயத தூண்டி, அ்சி் 
ேசி்சி்ச ்்ரகற்ககு ்ணி்மகா் ்பங்ளிததுள்ளது.

நுண் MSME NTC ்்காறைம்

NTC்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் NTCயின் ்பஙகு

ேசி்சி ஆண்டு ்காலகாண்டு்ள் (அந்்ந்் ்பிரிவில் உள்ள ்்டன்்ளின்%)
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Credit Exposure
less than INR 10 Lakh

Credit Exposure between
INR 10 Lakh and

INR 50 Lakh

Credit Exposure between
INR 50 Lakh and

INR 100 Lakh

75% Share of NTC
in originations

40% Share of NTC
in originations

16% Share of NTC
in originations

Very
Small Micro 1 Micro 2
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INR 10 லட்ததுககும் 
குறைவகான சவளிப்பகாடு

INR 10 லட்ம் மறறும் INR 
50 லட்ம் இற்ட்ய ்்டன் 

சவளிப்பகாடு

INR 50 லட்ம் மறறும் INR 
100 லட்ம் இற்ட்ய ்்டன் 

சவளிப்பகாடு

NTCin ்்காறைத்சில் 75% ்பஙகு
ச்கா்டக்த்சில் NTCயின் 40% ்பஙகு

ச்கா்டக்த்சில் NTCயின் 16% ்பஙகு

ேசி்சி ஆண்டு ்காலகாண்டு்ள் (அந்்ந்் ்பிரிவில் உள்ள 
்்டன்்ளின்%)

மசி்்ச
்சிைசிய

குறு 1 குறு 2
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In the micro MSME segment, NTC borrowers account for an impressive 61% of
originations.

Originations by Lender Distribution by Geography
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State-wise Originations

Top 5 states contributes 53%
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State-wise Originations

Top 5 states contributes 45%
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State-wise Originations

Top 5 states contributes 49%
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NTC Segment 
Flourishes Backed by 
Strong Demand from 
Retail Traders
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புதிய கடன் (NTC) வளர்்சசிககான சநலதகலள ஆயவு தசயதல்

நுண் MSME ்பிரிவில், NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ஈரக்ககூடிய 61% ்்காறறுவகாய்்றளக 
ச்காண்டுள்ளனர

்சில்லறை வரத்்ர்ளின் 

வலுவகான ்்றவயகால் NTC 

்பிரிவு ச்ழசித்்காஙகு்சிைது

்்டன் வழஙகு்பவரின் 
்்காறைம்

புவியியல்மூலம் மகாேசிலவகாரியகான ்்காறைம்
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புவியியல்மூலம் விேசி்யகா்ம்

புவியியல்மூலம் விேசி்யகா்ம்

புவியியல்மூலம் விேசி்யகா்ம்

புவியியல்மூலம் விேசி்யகா்ம்

டிகச்ட அளவு

்சிரகாமம்

வளர ே்ரபபுை    

ே்ரபபுை

சமட்ரகா

்சிரகாமம்

வளர ே்ரபபுை    

ே்ரபபுை

சமட்ரகா

்சிரகாமம்

வளர ே்ரபபுை    

ே்ரபபுை

சமட்ரகா

்ரேகா்ட்கா

்மசிழ்ேகாடு

ம்காரகாஷ்டிரகா

குஜரகாத

உத்ரப்பிர்்்ம்

மு்ல்5 மகாேசிலங்ள் 53% ்பங்ளிபபு

ச்காழசில் வகாரியகான ்்காறைம்

்சில்லறை வரத்்ம் ச்காழசில்முறை ்்றவ்ள் 

்்பகாககுவரதது ஆப்ப்ரட்டர

மு்ல் 5 ச்காழசில்்ள் 72% ்பங்ளிக்சின்ைன

சமகாத் வரத்்ம் 

ஜவுளி

மகாேசிலவகாரியகான ்்காறை

மு்ல்5 மகாேசிலங்ள் 45% ்பங்ளிபபு

்மசிழ்ேகாடுஉத்ர ்பிர்்்ம்ம்காரகாஷ்டிரகா

குஜரகாத ்ரேகா்ட்கா

ச்காழசில்வகாரியகான்்காறைம்

ஜவுளி

்்பகாககுவரதது ஆப்ப்ரட்டர  

மு்ல்5 மகாேசிலங்ள் 49% ்பங்ளிபபு

்சில்லறை வரத்்ம்

சமகாத் வரத்்ம் 

்சிரகாமம்

்சிரகாமம்

்மசிழ்ேகாடுகுஜரகாத

்ரேகா்ட்கா

ம்காரகாஷ்டிரகா

உத்ர ்பிர்்்ம்

மு்ல்5 மகாேசிலங்ள் 49% ்பங்ளிபபு

்சிரகாமம்

ஜவுளி

்்பகாககுவரதது ஆப்ப்ரட்டர  

சமகாத் வியகா்பகாரம்

வகா்ன ்பகா்ங்ள்

்்பகாககுவரதது உ்ப்ரணங்ள்

மு்ல் 5 ச்காழசில்்ள் 55% ்பங்ளிக்சின்ைன
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Nevertheless, remote geographies present greater opportunity for NTC growth 
due to the rising focus on financial inclusion. States like Uttar Pradesh, 
Maharashtra and Karnataka have a steady growth pattern in NTC share with 
respect to origination as well as proportion. Haryana, Delhi and Kerala on the 
other hand, have highly competitive markets that show a great potential for 
growth and opportunity. 
Lenders must focus on a stronger acquisition strategy in these geographies to 
establish a deeper presence.

We observed that NTC borrowers are driving the growth in credit originations 
amongst borrowers seeking less than INR 1 Crore loans (‘micro’). Insights show 
that increasing number of borrowers are availing loans of lower ticket size. While 
borrowers availing loans below 10 Lakh contribute significantly to both NTC and 
ETC segments, this contribution is particularly high for NTC borrowers. This 
makes it imperative for lenders to build their strategies around focusing more on 
the borrower segment availing loans below 10 Lakh (‘very small’).

Speaking of regional distribution, since lenders maintain consistent credit policies 
across regions, there is a similar share of originations distribution in NTC and ETC. 
Indicating that lenders are supporting increasing demands in all the tiers.

FY 23-Q4: NTC Origination of ‘Micro’ MSME by State
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NTC borrowers driving 
growth in credit 
originations amongst 
borrowers seeking less 
than  Crore loans

Remote geographies 
present greater 
opportunity for NTC 
growth due to the rising 

inclusion

• Public sector banks have been the dominant lenders to NTC borrowers seeking less than INR 50 Lakh loans, while 
 private banks leading suppliers of loans between INR 50 Lakh to 1 Crore (‘micro 2’) 
• Credit access is available across diverse geographies enabling NTC borrowers from rural and semi-urban areas to 
 avail loans of ticket size less than INR 10 Lakh.
• More than 50% of NTC borrowers who avail loans less than INR 50 Lakh begin their journey with smaller-ticket size loans.
• Retail traders constitute the largest proportion of NTC borrowers. 
• With the advancement of digitalization and improved access to information, the turnaround time across micro 
 loans (less than INR 100 Lakh), has significantly improved. Fastest processing time was on INR 50 Lakh and
 1 Crore (‘micro 2’) loan segment. 
 Furthermore, ample opportunity exists towards driving deeper penetration in the segments where borrowers are 
 seeking loans between INR 50 Lakh and INR 1 Crore. Different category lenders specialize in serving specific 
 NTC or unserved borrowers, thereby facilitating greater credit access across various borrower segments.

In this study, we delved into the market characteristics of ‘micro’ MSMEs to compare NTC lending with 
Existing-to-credit (ETC) borrowers. The ETC population comprises entities with established credit history, providing a 
basis for insightful analysis.

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

•  INR 50 லட்த்சிறகும் குறைவகான ்்டறனக ்்காரும் NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு ச்பகாதுததுறை வங்சி்ள் ஆ்சிக்ம் 
ச்லுதது்சின்ைன, அ்் ் ேரத்சில் ் னியகார வங்சி்ள் INR 50 லட்ம் மு்ல் 1 ் ்காடி வறர ் ்டன் வழஙகுவ்சில் முன்னணியில் 
உள்ளன (‘றமக்ரகா 2’)

    ்பல்்வறு புவியியல் ்பகு்சி்ளில் ்்டன் அணு்ல் ்சிற்டக்சிைது, இ்ன் மூலம் ்சிரகாமபபுை மறறும் வளரே்ரபபுைங்ளில் 
இருந்து NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் INR 10 லட்த்சிறகும் குறைவகான டிகச்ட அளவு ்்டன்்றளப ச்பை முடியும்.

•  INR 50 லட்த்சிறகும் குறைவகான ் ்டன்்றளப ச்பறும் NTC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ளில் 50% ககும் அ்சி்மகா்னகார ் சிைசிய டிகச்ட 
அளவு ்்டன்்ளு்டன் ்ங்ள் ்பயணதற்த ச்கா்டஙகு்சின்ைனர.

•  NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளில் ்சில்லறை வரத்்ர்ள் மசி்பச்பரிய வி்சி்த்சில் உள்ளனர.
•  டிஜசிட்டல் மயமகாக்லசின் முன்்னறைம் மறறும் ்்வலுக்கான ்மம்்பட்ட அணு்ல் ஆ்சியவறறு்டன், நுண் ்்டன்்ள் (INR 
100 லட்த்சிறகும் குறைவகானது) முழுவதும் ்சிரும்்பப ச்பறும் ்ேரம் ்ணி்மகா் ்மம்்படடுள்ளது. INR 50 லட்ம் மறறும் 1 
 ் ்காடி (‘றமக்ரகா 2’) ்்டன் ்பிரிவில் விறரவகான ச்யலகாக் ்ேரம்.

   ்மலும், INR 50 லட்ம் மு்ல் INR 1 ்்காடி வறர ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ்்டறனத ்்டும் ்பிரிவு்ளில் ஆழமகா் ஊடுருவி்ச 
ச்ல்வ்றகு ஏரகாளமகான வகாய்பபு்ள் உள்ளன. சவவ்வறு வற் ்்டன் வழஙகுேர்ள் குைசிப்பிட்ட NTC அல்லது ்்றவ 
ச்ய்யப்ப்டகா் ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு ்்றவ ச்ய்வ்சில் ேசிபுணததுவம் ச்பறைவர்ள், இ்ன் மூலம் ்பல்்வறு ்்டன் 
வகாஙகு்பவர ்பிரிவு்ளில் அ்சி் ்்டன் அணு்றல எளி்காககு்சின்ைனர.

‘நுண’  MSME �ிரிவில் புதிய கடன் (NTC) மற்றும் தற்ஜ�ாதுள்ள கடன் 

வாஙகு�வர்களின் ஒப�ீட்டு �ார்லவ

இந்் ஆய்வில், NTC ்்டன்்றள ்ற்்பகாதுள்ள ்்டன் (ETC) ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளு்டன் ஒப்பிடடுப ்பகாரக், ‘நுண்’ MSME்ளின் 
்ந்ற்ப ்பண்பு்றள ஆரகாய்ந்்்காம். ETC மக்ள்ச்காற் ேசிறுவப்பட்ட ்்டன் வரலகாறறைக ச்காண்்ட ேசிறுவனங்றளக 
ச்காண்டுள்ளது, இது நுண்ணைசிவு ்பகுப்பகாய்வுக்கான அடிப்பற்டறய வழஙகு்சிைது.

NTC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ள் INR 1 ் ்காடிககும் குறைவகான ் ்டன்்றள (‘றமக்ரகா’) ் ்டும் 
்்டன் வகாஙகு்பவர்ளிற்ட்ய ்்டன் ்்காறைத்சில் வளர்ச்சிறய ஏற்படுததுவற் 
ேகாங்ள் ்வனித்்காம். அ்சி்ரிதது வரும் ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் எண்ணிகற் 
குறைந்் டிகச்ட அளவு ச்காண்்ட ்்டன்்றளப ச்பறு்சிைது என்று புள்ளிவிவரங்ள் 
்காடடு்சின்ைன. 10 லட்த்சிறகும் குறைவகான ்்டறனப ச்பறு்பவர்ள் NTC மறறும் 
ETC ஆ்சிய இரண்டு ்பிரிவு்ளிலும் குைசிப்பி்டத்க் ்பங்ளிபற்ப வழங்சினகாலும், NTC 
்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு இந்் ்பங்ளிபபு அ்சி்மகா் உள்ளது. 10 லட்ததுககும் 
குறைவகான (‘மசி்்ச ்சிைசியது’) ்்டன்்றளப ச்பறும் ்்டனகாளி்ள் ்பிரிவில் அ்சி் ்வனம் 
ச்லுததுவ்ன் மூலம் ்்டன் வழஙகு்பவர்ள் ்ங்ள் உத்சி்றள உருவகாககுவது இது 
்ட்டகாயமகாககு்சிைது.
்பிரகாந்்சிய விேசி்யகா்தற்ப ்பறைசி ்்பசுற்யில், ்்டன் வழஙகுேர்ள் ்பிரகாந்்சியங்ள் 
முழுவதும் ேசிறலயகான ்்டன் ச்காள்ற்்றளப ்பரகாமரிப்ப்கால், NTC மறறும் ETC இல் 
மூல விேசி்யகா்த்சின் ஒ்ர ்பஙகு உள்ளது. அறனதது அடுககு்ளிலும் அ்சி்ரிதது 
வரும் ்்காரிகற்்ளுககு ்்டன் வழஙகு்பவர்ள் ஆ்ரவளிப்பற்க குைசிக்சிைது.
ஆயினும்கூ்ட, ச்காறலதூர புவியியல் NTC வளர்ச்சிககு அ்சி் வகாய்பற்ப 
வழஙகு்சின்ைன, ஏசனனில் ேசி்சி உள்ள்டக்த்சில் அ்சி் ்வனம் ச்லுதது்சிைது. 
உத்ரப்பிர்்்ம், ம்காரகாஷ்டிரகா மறறும் ்ரேகா்ட்கா ்்பகான்ை மகாேசிலங்ள் ்்காறைம் 
மறறும் வி்சி்கா்ச்காரதற்ப ச்பகாறுதது NTC ்பங்சில் ேசிறலயகான வளர்ச்சி முறைறயக 
ச்காண்டுள்ளன. மறுபுைம் ஹரியகானகா, ச்டல்லசி மறறும் ்்ரளகா ஆ்சியறவ அ்சி் 
்்பகாடடித்ன்றம ச்காண்்ட ்ந்ற்்றளக ச்காண்டுள்ளன, அறவ வளர்ச்சி மறறும் 
வகாய்பபுக்கான ்சிைந்் ்சிைறனக ்காடடு்சின்ைன.
்்டனளிப்பவர்ள் ஆழமகான இருபற்ப ேசிறலேசிறுத் இந்் புவியியல் ்பகு்சி்ளில் 
வலுவகான ற்ய்ப்படுததும் உத்சியில் ்வனம் ச்லுத் ்வண்டும்.

NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் 1 

்்காடிககும் குறைவகா் ்்டன் 

வகாஙகு்பவர்ளிற்ட்ய ்்டன் 

்்காறைத்சில் வளர்ச்சிறய 

உண்்டகாககு்சின்ைனர.

ஏசனனில் ேசி்சி்ச ்்ரகற்யில் 

அ்சி்ரிதது வரும் ்வனம் 

ச்காறலதூர புவியியல் NTC 

வளர்ச்சிககு அ்சி் வகாய்பற்ப 

வழஙகு்சிைது, 

FY 23-Q4: மகாேசில வகாரியகா் ‘றமக்ரகா’ MSME இன் NTC ்்காறைம்
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்மசிழ்ேகாடு

ம்காரகாஷ்டிரகா
ச்பரிய ்சிரீன் ்பலீ்ட

்ரேகா்ட்கா

உத்ர்பிர்்்ம்

்மறகுவங்காளம்

மத்சிய்பிர்்்ம் ்பீ் கார

ஆந்்சிர்பிர்்்ம்

ரகாஜஸ்்கான்
குஜரகாத 

ச்லுங்கானகா
்்ரளகா

ஹரியகானகா ச்டல்லசி
அ்சி் ்்பகாடடி

NTC ்்காறைம் மகாேசிலத்சில் ்பஙகு
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Traders in the Retail and Machinery and Transport Equipment sectors are 
also seeing a growth in the NTC borrower segment.

FY 23-Q4 : NTC Origination of ‘Micro’ MSME by Industries

Co
nt

rib
ut

io
n 

to
 N

TC
O

rig
in

at
io

ns
 in

 C
ou

nt
ry

8%
7%
6%
5%
4%
3%
2%
1%
0%

25% 30% 35% 40% 45% 50% 55% 60% 65% 70% 75%
NTC Share in Originations

Other Services

Wholesale Trade
Transport Operators

Textile
Food Processing

Tourism Hotel Restaurants

Vehicle parts Transport
Equipments

Professional Services

Machinerv and Transport
Equipments

Retail Trade
(56%, 41%)

Other Manufacturing
Infrastructure

Basic Metal Products

Financial Intermediation

Credit Pro�le of NTC Borrower vs ETC Borrower
To further expand access to this segment, it is imperative to understand the journey of the NTC and ETC borrowers. For 
this purpose, we considered commercial loan originations between the time period from October 2020 and March 2021. 
For ETC borrowers, we only considered those with a credit history of at least two years prior to the said period. The MSME 
Borrower category and CIBIL MSME Rank (CMR) were measured at time "t," while CMR rank for NTC borrowers was 
measured at "t+6."

Insights show that ‘micro’ NTC borrowers 
compared differently to ETC borrowers in risk 
distribution and borrower category. 
ETC borrowers had a very distinct risk profile 
when compared to NTC borrowers. The initial 
CMR generated for NTC borrowers typically 
falls within the medium-risk category (CMR 
4-6), accounting for approximately 72% of 
borrowers. On the other hand, 46% of borrowers 
with established credit histories are classified 
in the medium-risk range.
Hence, to ensure comparability amongst the 
two population segments, the profile of ETC 
has been controlled for risk and ‘micro’ MSME 
sub segments.

Distribution as per CMR Bands
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Traders in Retail & 
Machinery/Transport 
Equipment sectors seeing 
growth in NTC

MSME ேசி்ழ்வு - ஆ்ஸ்ட 2023

்சில்லறை விற்பறன மறறும் இயந்்சிரங்ள் மறறும் ்்பகாககுவரதது உ்ப்ரணத 
துறை்ளில் உள்ள வரத்்ர்ளும் NTC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ்பிரிவில் வளர்ச்சிறயக 
்காண்்சிைகார்ள்.

்சில்லறை விற்பறன மறறும் 

இயந்்சிரங்ள் மறறும் ்்பகாககுவரதது 

உ்ப்ரணத துறை்ளில் உள்ள 

வரத்்ர்ளும் NTC ்்டன் 

வகாஙகு்பவர்ள் ்பிரிவில் வளர்ச்சிறயக 

்காண்்சிைகார்ள்.

FY 23-Q4: ச்காழசில்்ளகால் ‘நுண்’ MSME இன் NTC ்்காறைம்

்சில்லறை வரத்்ம்

இயந்்சிரங்ள்மறறும் 

்்பகாககுவரதது

ச்காழசில்முறை ்்றவ்ள் 

இ்ர ்்றவ்ள்

சமகாத் வரத்்ம்
்்பகாககுவரதது ஆப்ப்ரட்டர்ள்

வகா்ன்பகா்ங்ள்

I்்பகாககுவரதது
உ்ப்ரணங்ள்quipme

்ஹகாட்டல் உணவ்ங்ள்ள்
உற்பத்சிfacturing

இ்ர ்ட்டறமபபு

சுறறுலகா  ச்பகாருட்ள்
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NTC ்பஙகு மூலங்ள்

NTC கடன் வாஙகு�வர் மற்றும் ETC கடன் வாஙகு�வரின் கடன் விவ்ரம்
இந்்ப ்பிரிவுக்கான அணு்றல ் மலும் விரிவு்படுத், NTC மறறும் ETC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் ்பயணதற்ப புரிந்துச்காள்வது 
அவ்சியம். இந்் ்ேகாக்த்சிற்கா், அக்்டகா்பர 2020 மு்ல் மகார்ச 2021 வறரயிலகான ்காலப்பகு்சிககு இற்டப்பட்ட வணி்க 
்்டன்்றள ேகாங்ள் ்பரி்ீலசித்்காம். ETC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு, குைசிப்பிட்ட ்கால்ட்டத்சிறகு குறைந்்்பட்ம் இரண்டு 
வரு்டங்ள் ் ்டன் வரலகாறு உள்ளவர்றள மடடு்ம ேகாங்ள் ் ருத்சில் ச்காண்்்டகாம். MSME ் ்டன் வகாஙகு்பவர வற் மறறும் 
CIBIL MSME ்ரவரிற் (CMR) ஆ்சியறவ “t” ்ேரத்சில் அளவி்டப்பட்டன, அ்் ்ேரத்சில் NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுக்கான CMR 
்ரவரிற் “t+6” இல் அளவி்டப்பட்டது.

‘நுண்’ NTC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ள், இ்டர விேசி்யகா்ம் 
மறறும் ்்டன் வகாஙகு்பவர வற்்ளில் ETC ்்டன் 
வகாஙகு்பவர்ளு்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது வித்சியகா்மகா் 
இருப்ப்கா் நுண்ணைசிவு ்காடடு்சிைது.
NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளு்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது 
ETC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் மசி்வும் ்னிததுவமகான 
இ்டர சுயவிவரதற்க ச்காண்டிருந்்னர. NTC 
்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுக்கா் உருவகாக்ப்பட்ட 
ஆரம்்ப CMR ச்பகாதுவகா் ேடுத்ர ஆ்பதது 
வற்ககுள் (CMR 4-6) வரும், இது சுமகார 72% 
்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககுக ்ணககு. மறுபுைம், 
ேசிறுவப்பட்ட ்்டன் வரலகாறு்றளக ச்காண்்ட 46% 
்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ேடுத்ர ஆ்பதது வரம்்பில் 
வற்ப்படுத்ப்படடுள்ளனர.
என்வ, இரண்டு மக்ள்ச்காற்ப 
்பிரிவு்ளுக்சிற்டயிலகான ஒப்படீற்ட 
உறு்சிப்படுத், ETC இன் சுயவிவரமகானது ஆ்பதது 
மறறும் ‘நுண்’ MSME துறணப ்பிரிவு்ளுககுக 
்டடுப்படுத்ப்படடுள்ளது.

CMR ்படற்ட்ளின்்படி விேசி்யகா்ம்
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Our analysis of the credit participation (i.e., type of credit products and ticket-size) for NTC borrowers and ETC 
borrowers revealed their distinct characteristics and preferences when it comes to credit demand for commercial 
loans. We observed that one in every two NTC borrowers originated their credit journey through a demand loan
(a short-term loan that the borrower must pay back whenever the lender demands it), with lower access to credit 
whereas approximately 61% availed loans of a ticket size of less than 1 Lakh when compared to recent loan 
originations by ETC borrowers.

Product Definition:
Long Term Loan: Loan for period above 3 years
Mid Term Loan: Loan for period above 1 year and up to 3 years
Demand Loan: Short-term loan to meet working capital requirements
Cash Credit: Short-term loan backed by inventory and receivables of the company
Unsecured Business Loan: Loans without pledging any asset as collateral
Overdraft: Credit facility to withdraw an amount at any time

** Top 6 loan products which account for 90% of NTC originations

In this section, we explore the true potential of NTC borrowers by examining the profitability derived from their credit 
balance growth. By thoroughly evaluating their credit journey, we aim to uncover the substantial opportunities that lie 
within this borrower segment.
To gain valuable insights, we closely monitored the credit journey of NTC borrowers for a period of 18 months, starting 
from their entry into the MSME market between October 2020 and March 2021. By comparing credit score migration 
at “t+6” for NTC borrowers and at ‘t’ for ETC borrowers, we assessed the credit performance of newly originated credit 
products for both populations to identify any deterioration or improvement in credit health.
Our findings revealed that NTC ‘micro’ MSME borrowers embark on their credit journey with smaller loan amounts, but 
they present an exceptional growth opportunity. With higher rate of account openings, these borrowers showcase a 
strong potential for further improvement in credit access. Over the course of 18 months following the first credit loan 
origination, NTC MSME borrowers demonstrated remarkable credit growth, building balances that are 1.4 times higher 
compared to ETC borrowers.

Products
Long Term Loan
Mid Term Loan
Demand Loan
Cash Credit
Unsecured Business Loan
Overdraft

Ticket Size
<1Lakh
1-2 Lakh
2-5 Lakh
5-10 Lakh
10-25 Lakh
25 Lakh+

NTC
8%
7%

54%
11%
3%
7%

ETC
15%
14%
12%
7%
6%
6%

NTC
61%
7%

11%
10%
7%
4%

ETC
36%
15%
25%
17%
48%
29%
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NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் மறறும் ETC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுக்கான ்்டன் ்பங்்றபு (அ்காவது, ்்டன் ்யகாரிபபு்ளின் வற் 
மறறும் டிகச்ட அளவு) ்பறைசிய எங்ள் ்பகுப்பகாய்வு வணி்க ்்டன்்ளுக்கான ்்டன் ்்றவககு வரும்்்பகாது அவர்ளின் 
்னிததுவமகான ்பண்பு்ள் மறறும் விருப்பங்றள சவளிப்படுத்சியது. NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளில் இருவரில் ஒருவர ்ங்ள் 
்்டன் ்பயணதற் டிமகாண்ட ்லகான் (்்டன் வழஙகு்பவர ்்காரும்்்பகாச்ல்லகாம் ்்டன் வகாங்சியவர ்சிருப்பி்ச ச்லுத் 
்வண்டிய குறு்சிய ்காலக ்்டன்) மூலமகா்த ச்கா்டஙகுவற் ேகாங்ள் ்வனித்்காம், அ்்்மயத்சில் ஏைககுறைய 61% ்்பர 
டிகச்டடின் ் ்டறனப ச்பறறுள்ளனர. ETC ் ்டன் வகாங்சியவர்ளின் ் மீ்பத்சிய ் ்டன்்ளு்டன் ஒப்பிடும் ் ்பகாது, 1 லட்த்சிறகும் 
குறைவகான அளவு.

்யகாரிபபு வறரயறை:

ேீண்்ட ்கால ்்டன்: 3 ஆண்டு்ளுககு ்மல் உள்ள ்்டன்
இற்டக்கால ்்டன்: 1 ஆண்டுககு ்மல் மறறும் 3 ஆண்டு்ள் வறர ்்டன் 
்்டன் ்்றவ: ச்யல்்பகாடடு மூல்னத ்்றவ்றளப பூரத்சி ச்ய்ய குறு்சிய ்கால ்்டன்
்பண வரவு: ்ரககு மறறும் ேசிறுவனத்சின் ச்பைத்க்றவ்ளகால் ஆ்ரிக்ப்படும் குறு்சிய ்கால ்்டன் 
்பகாதுக்காப்பறை வணி்்்டன்: எந்்்ச ச்காதற்யும் அ்டகு றவக்காமல் ச்காடுககும் ்்டன் 
மசிற்ப்பறறு: எந்் ்ேரத்சிலும் ஒரு ச்காற்றய எடுக் ்்டன் வ்்சி
** NTC ்்காறைத்சில் 90% ்பஙகு வ்சிககும் மு்ல் 6 ்்டன் ்யகாரிபபு்ள்

்யகாரிபபு்ள் NTC ETC

ேீண்்ட ்கால ்்டன் 8% 15%

இற்டக்கால ்்டன் 7% 14%

்்டன் ்்றவ 54% 12%

்பண வரவு 11% 7%

்பகாதுக்காப்பறை வணி்்்டன் 3% 6%

மசிற்ப்பறறு 7% 6%

டிகச்ட அளவு NTC ETC

<1 லட்ம் 61% 36%

1-2  லட்ம் 7% 15%

2-5 லட்ம் 11% 25%

5-10  ல்ட்்ம் 10% 17%

10-25 ல்ட்்ம் 7% 48%

25 ல்ட்்ம் + 4% 29%

NTC கடன் வாஙகு�வர்கள் - அடுத்த 18 மாதஙகளுககான நுணணறிவு மற்றும் �ாலத

இந்் ்பிரிவில், NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் ்்டன் இருபபு வளர்ச்சியிலசிருந்து ச்பைப்பட்ட லகா்பதற் ஆரகாய்வ்ன் 
மூலம் அவர்ளின் உண்றமயகான ்சிைறன ேகாங்ள் ஆரகாய்்வகாம். அவர்ளின் ்்டன் ்பயணதற் முழுறமயகா் ம்சிப்படீு 
ச்ய்வ்ன் மூலம், இந்் ்்டன் வகாஙகு்பவர ்பிரிவில் உள்ள ்ணி்மகான வகாய்பபு்றள சவளிகச்காணருவற் ்ேகாக்மகா்க 
ச்காண்டுள்்ளகாம்.
ம்சிபபுமசிக் நுண்ணைசிவு்றளப ச்பை, அக்்டகா்பர 2020 மு்ல் மகார்ச 2021 வறர MSME ்ந்ற்யில் நுறழந்்்சில் இருந்து 
18 மகா்ங்ளுககு NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ளின் ்்டன் ்பயணதற் ேகாங்ள் உன்னிப்பகா்க ்ண்்காணித்்காம். மறறும் ETC 
்்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு ‘t’ இல், ்்டன் ஆ்ரகாக்சியத்சில் ஏ்்னும் ்ரிவு அல்லது முன்்னறைதற்க ்ண்்டைசிய, இரு 
மக்ளுக்கா்வும் பு்சி்கா் உருவகாக்ப்பட்ட ்்டன் ்யகாரிபபு்ளின் ்்டன் ச்யல்்சிைறன ம்சிப்படீு ச்ய்்்காம்.
எங்ள் ்ண்டு்பிடிபபு்ள் NTC ‘றமக்ரகா’ MSME ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ்சிைசிய ்்டன் ச்காற்்ளு்டன் ்ங்ள் ்்டன் 
்பயணதற்த ச்கா்டஙகு்சிைகார்ள், ஆனகால் அவர்ள் ஒரு வி்சிவிலக்கான வளர்ச்சி வகாய்பற்ப வழஙகு்சிைகார்ள். அ்சி் 
்ணககு ்சிைபபு வி்சி்தது்டன், இந்் ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ்்டன் அணு்லசில் ்மலும் முன்்னறைத்சிற்கான வலுவகான 
்சிைறனக ்காடடு்சின்ைனர. மு்ல் ்சிசரடிட ்்டன் ச்கா்டங்ப்பட்ட 18 மகா்ங்ளில், NTC MSME ்்டனகாளி்ள் குைசிப்பி்டத்க் 
்்டன் வளர்ச்சிறய சவளிப்படுத்சினர, ETC ்்டன் வகாங்சியவர்ளு்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது 1.4 ம்டஙகு அ்சி்மகா் ேசிலுறவ்றள 
உருவகாக்சியுள்ளனர.

ச்கா்டங்ப்பட்ட வரத்்ங்ளின் எண்ணிகற்

MOB0 இல் குைசியி்டப்பட்டது

சவளிப்பகாடு அ்சி்ரிபபு
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Our analysis further reveals that the low-risk segment (CMR 1-3) grows faster, with clear inflection point between 9-12 
months. This not only shows the lender's confidence in good credit quality, but also translates into more credit 
account openings. On the right-hand chart, we can see from a ‘micro’ sub segments perspective that borrowers 
availing loans between 50 Lakh and 100 Lakh tend to access more number of loans in the following months as 
compared to borrowers availing less than 50 Lakh loans.

Lenders are encouraged to expand further credit to the NTC borrowers in the micro category to increase wallet share 
early on. These borrowers provide an excellent opportunity for cross-sell & up-sell, allowing lenders to maximise their 
earning potential.

As NTC consumers gain credit access, build history, and open more 
products, they exhibit a faster rate of improvement than their ETC 
counterparts. This emphasizes the positive impact of credit access on the 
creditworthiness of NTC borrowers.

However, with respect to delinquency, NTC borrowers perform marginally worse than ETC borrowers. Those availing 
loans of less than INR 10 Lakh (‘very small’) showed 4% higher delinquency at 12 months, implying that enhanced 
underwriting data and tools are critical to assess risk accurately.
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9 - 12 மகா்ங்ளுககு இற்டயில் ச்ளிவகான ஊடுருவல் புள்ளியு்டன், குறைந்் ஆ்பததுப ்பிரிவு (CMR 1-3) ்வ்மகா் வளர்சிைது 
என்்பற் எங்ள் ்பகுப்பகாய்வு ்மலும் சவளிப்படுதது்சிைது. இது ேல்ல ்்டன் ்ரத்சில் ்்டனளிப்பவரின் ேம்்பிகற்றயக 
்காடடுவது மடடுமல்லகாமல், ் மலும் ் ்டன் ் ணககு ் சிைபபு்ளகா் சமகாழசிச்பயரக்சிைது. வலது ற் விளக்ப்ப்டத்சில், 50 லட்ம் 
மு்ல் 100 லட்ம் வறரயிலகான ்்டறனப ச்பறு்பவர்ள், 50 லட்ததுககும் குறைவகான ்்டன்்றளப ச்பறும் ்்டனகாளி்ளு்டன் 
ஒப்பிடும்்்பகாது, அடுத் மகா்ங்ளில் அ்சி் எண்ணிகற்யிலகான ்்டன்்றளப ச்பை முறனவற் ‘றமக்ரகா’ துறணப 
்பிரிவு்ளின் ்ண்்ணகாட்டத்சில் ்பகாரக்லகாம்.
 

MOB0 இல் குைசியி்டப்பட்டது

ஆரம்்பத்சி்ல்ய வகாலட ்பஙற் அ்சி்ரிக், றமக்ரகா ்பிரிவில் என்டி்சி ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ளுககு ் மலும் ் ்டன்்றள விரிவு்படுத் 
்்டன் வழஙகுேர்ள் ஊககுவிக்ப்படு்சிைகார்ள். இந்் ்்டனகாளி்ள் குறுககு விற்பறன மறறும் அ்சி் விற்பறனககு ஒரு ்சிைந்் 
வகாய்பற்ப வழஙகு்சிைகார்ள், ்்டன் வழஙகு்பவர்ள் ்ங்ள் ்ம்்பகா்சிககும் ்சிைறன அ்சி்ரிக் அனும்சிக்சிைது.
 

NTC நு்ர்வகார ்்டன் அணு்றலப ச்பறும்்்பகாது, வரலகாறறை உருவகாககும்்்பகாது, 
்மலும் ்பல ்யகாரிபபு்றளத ்சிைககும்்்பகாது, அவர்ள் ETC ்்காக்றள 
வி்ட ்வ்மகான முன்்னறை வி்சி்தற் சவளிப்படுதது்சிைகார்ள். NTC ்்டன் 
வகாஙகு்பவர்ளின் ்்டன் ்கு்சியில் ்்டன் அணு்லசின் ்ேரமறையகான ்காக்தற் 
இது வலசியுறுதது்சிைது.

NTC நு்ர்வகார ்ங்ள் ETC ்்காக்றள 

வி்ட விறரவகான முன்்னறை 

வி்சி்தற் சவளிப்படுதது்சின்ைனர.

எவவகாைகாயினும், குறை்பகாடற்டப ச்பகாறுத்வறர, ETC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்றள வி்ட NTC ் ்டன் வகாஙகு்பவர்ள் 
ஓரளவு ் மகா்மகா்்ச ச்யல்்படு்சின்ைனர. INR 10 லட்த்சிறகும் குறைவகான ் ்டறனப ச்பறு்பவர்ள் (‘மசி்்ச ் சிைசியது’) 
12 மகா்ங்ளில் 4% அ்சி் குறை்பகாடு்றளக ்காடடியுள்ளனர, இது ஆ்பதற் துல்லசியமகா் ம்சிப்பிடுவ்றகு 
்மம்்படுத்ப்பட்ட எழுததுறு்சி ்ரவு மறறும் ்ருவி்ள் முக்சியமகானறவ என்்பற்க குைசிக்சிைது.

மசி்்ச்சிைசிய குறு 1 குறு 2
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12 MOB இல் எப்்பகாதும் 90+ DPD NTC ETC

மசி்்ச்சிைசிய 26% 22%

குறு 1 2% 9%

குறு 2 2% 5%

எவவகாைகாயினும், குறை்பகாடற்டப ச்பகாறுத்வறர, ETC ்்டன் வகாஙகு்பவர்றள வி்ட NTC ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் ஓரளவு 
்மகா்மகா்்ச ச்யல்்படு்சின்ைனர. INR 10 லட்த்சிறகும் குறைவகான ்்டறனப ச்பறு்பவர்ள் (‘மசி்்ச ்சிைசியது’) 12 மகா்ங்ளில் 4% 
அ்சி் குறை்பகாடு்றளக ்காடடியுள்ளனர, இது ஆ்பதற் துல்லசியமகா் ம்சிப்பிடுவ்றகு ்மம்்படுத்ப்பட்ட எழுததுறு்சி ்ரவு 
மறறும் ்ருவி்ள் முக்சியமகானறவ என்்பற்க குைசிக்சிைது.
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Our study examined ‘micro’ MSME NTC loans originated between August 2018 and September 2019 and mapped them 
against FIT Rank. We found that loans beyond FIT Rank 5 have a significantly higher probability of default compared 
to loans with FIT rank ranging between 1-5. Lenders can mitigate risk by leveraging enhanced data and tools to better 
predict creditworthiness, particularly in the NTC borrower segment. While NTC segment leads to greater financial 
inclusion, ‘micro’ MSME (exposure less than 1 Crore) consumers are skewed towards higher risk. Hence, there is a 
need for alternative data sources, such as digital and financial records, income data, and trade data (bank statements, 
GST, ITR, etc.), that can play a crucial role in underwriting ‘micro’ MSME NTC consumers and maintaining a favourable 
risk-reward ratio. Further, lenders offering loans to NTC segment can also benefit from the use of FIT data to 
appropriately price the risk and evaluate the MSME.

Probability of Default Curve
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எங்ள் ஆய்வு ஆ்ஸ்ட 2018 மறறும் ச்ப்டம்்பர 2019 ககு இற்டயில் உருவகான ‘நுண்’ MSME NTC ் ்டன்்றள ஆரகாய்ந்து அவறறை 
FIT ்ரவரிற்ககு எ்சிரகா் வறர்ப்டமகாக்சியது. 1-5 வறரயிலகான FIT ்ரவரிற்யில் உள்ள ்்டன்்ளு்டன் ஒப்பிடும்்்பகாது, FIT 
்ரஙக 5ககு அப்பகால் உள்ள ்்டன்்ள் இயல்புேசிறல ேசி்ழ்்்வு ்ணி்மகா் அ்சி்மகா் இருப்பற்க ்ண்்டைசிந்்்காம். ்்டன் 
வழஙகு்பவர்ள், குைசிப்பகா் NTC  ்்டன் வகாஙகு்பவர ்பிரிவில், ்்டன் ்கு்சிறய ்சிைப்பகா்க ்ணிக், ்மம்்படுத்ப்பட்ட ்ரவு 
மறறும் ் ருவி்றளப ்பயன்்படுததுவ்ன் மூலம் ஆ்பதற்த ் ணிக் முடியும். NTC ்பிரிவு அ்சி் ேசி்சி ் ்ரகற்ககு வழசிவகுககும் 
அ்் ்வறளயில், ‘நுண்’ MSME (1 ்்காடிககும் குறைவகான சவளிப்பகாடு) நு்ர்வகார அ்சி் ஆ்பதற் ்ேகாக்சி்ச ச்ல்்சிைகார்ள். 
என்வ, ‘றமக்ரகா’ MSME  NTC நு்ர்வகாருககு அண்்டரறரடடிங ச்ய்வ்சில் முக்சியப ்பங்காறைககூடிய டிஜசிட்டல் மறறும் 
ேசி்சிப ்ப்சிவு்ள், வருமகானத ்ரவு மறறும் வரத்்த ்ரவு (வங்சி அைசிகற்்ள், GST, ITR ்்பகான்ைறவ) ்்பகான்ை மகாறறுத ்ரவு 
ஆ்காரங்ளின் ்்றவ உள்ளது. மறறும் ஒரு ்கா்்மகான ஆ்பதது-சவகும்சி வி்சி்தற் ்பரகாமரித்ல். ்மலும், NTC ்பிரிவிறகு 
்்டன் வழஙகும் ்்டன் வழஙகு்பவர்ளும் FIT ்ரறவப ்பயன்்படுத்சி ஆ்பதற் ்குந்் முறையில் விறல ேசிரணயம் ச்ய்து 
MSMEறய ம்சிப்பி்டலகாம்.
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In this CCIR study, we extensively examined proprietorship-level data from the commercial bureau, which we then 
cross-referenced with individual PAN information from the consumer bureau. Our analysis is based on the most recent 
available data, specifically the live portfolios of both the commercial and consumer bureaus as of March 2023.
We focused on commercial borrowers and explored their first-ever trades in both commercial and consumer domains, 
including consumer products and credit scores. Remarkably, we found that at least 20% of the commercial entities 
had a presence in the consumer bureau, indicating a significant overlap between business and retail activities. Among 
these consumers, approximately 80% had prior trade history in the consumer bureau before seeking commercial 
credit.
Delving into the consumer bureau data, we identified three prominent product categories: Consumption loans, Vehicle 
loans, and Mortgage loans. These categories represent the top choices among consumers seeking credit, further 
underscoring the interconnectedness between their commercial and personal financial endeavours.

CHARACTERSTICS OF MSMES HAVING COMMERCIAL AND CONSUMER CREDIT
INFORMATION - COMPREHENSIVE CREDIT INFORMATION REPORT (CCIR)
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First Origination
First Loan in Consumer
First Loan in Commercial
Same time

Borrower %
78%
14%
8%

Product
Consumption Loans
Vehicle Loans
Mortgage Loans
Agri Loans
Other Loans

Borrower %
58%
42%
34%
14%
63%
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வணிக மற்றும் நுகர்ஜவார் கடன் தகவல்கலளக தகாணட MSMEகளின் 
சிறப�ியல்புகள் - விரிவான கடன் தகவல் அறிகலக (CCIR)

இந்் CCIR ஆய்வில், வணி்ப ்பணிய்த்சிலசிருந்து ்னியுரிறம ேசிறல ்ரறவ ேகாங்ள் விரிவகா் ஆய்வு ச்ய்்்காம், ்பின்னர 
நு்ர்வகார ்பணிய்த்சின் ்னிப்பட்ட PAN ்்வலு்டன் குறுககு-குைசிப்பி்டப்பட்்டகாம். எங்ள் ்பகுப்பகாய்வு, மசி்்ச ்மீ்பத்சிய 
்சிற்டக்ககூடிய ்ரறவ அடிப்பற்டயகா்க ச்காண்்டது, குைசிப்பகா் மகார்ச 2023 ேசிலவரப்படி வணி் மறறும் நு்ர்வகார 
்பணிய்ங்ளின் ்ேரடி ்்பகாரடஃ்்பகாலசி்யகாக்ள்.
வணி் ரீ்சியகா் ்்டன் வகாஙகு்பவர்ள் மீது ேகாங்ள் ்வனம் ச்லுத்சி, நு்ர்வகார ச்பகாருட்ள் மறறும் ்சிசரடிட ஸ்்்கார்ள் 
உட்ப்ட வணி் மறறும் நு்ர்வகார ்ளங்ளில் அவர்ளின் மு்ல் வரத்்தற் ஆரகாய்ந்்்காம். குைசிப்பி்டத்க் வற்யில், 
குறைந்்்பட்ம் 20% வணி் ேசிறுவனங்ள் நு்ர்வகார ்பணிய்த்சில் இருப்பற்க ்ண்்டைசிந்்்காம், இது வணி்ம் மறறும் 
்சில்லறை ே்டவடிகற்்ளுககு இற்ட்ய குைசிப்பி்டத்க் ஒன்று்டன் ஒன்று இருப்பற்க குைசிக்சிைது. இந்் நு்ர்வகாரில், 
ஏைத்காழ 80% ்்பர வணி்க ்்டன் ச்பறுவ்றகு முன்பு நு்ர்வகார ்பணிய்த்சில் முந்ற்ய வரத்் வரலகாறறைக 
ச்காண்டிருந்்னர.
நு்ர்வகார ்பணிய்த ்ரறவ ஆரகாய்ந்து, மூன்று முக்சிய ்யகாரிபபு வற்்றள ேகாங்ள் அற்டயகாளம் ்ண்டுள்்ளகாம்: 
நு்ரவுக ் ்டன்்ள், வகா்னக ் ்டன்்ள் மறறும் அ்டமகானக ் ்டன்்ள். இந்் ்பிரிவு்ள் ் ்டன் ் ்டும் நு்ர்வகார மத்சியில் ் சிைந்் 
்்ரவு்றள ்பிர்சிேசி்சிததுவப்படுதது்சின்ைன, ்மலும் அவர்ளின் வணி் மறறும் ்னிப்பட்ட ேசி்சி முயற்சி்ளுககு இற்ட்ய 
உள்ள ச்கா்டரற்ப ்மலும் அடிக்்காடிடடுக ்காடடு்சிைது.
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