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Bridging the demand supply gap is a priority call-to-action for lenders. With rising demand, improved 
credit performance and promising economic growth prospects, the time is conducive for lenders to 
expand their MSME credit portfolios. India has approximately 630 lakh MSME corporates of which 
only 250 lakh have ever availed credit from formal sources. While the sector continues to grow at a 
projected compound annual growth rate (CAGR) of 2.5%, the number of MSME corporate entities is 
expected to touch 750 lakh by FY 23 Of these, around 500 lakh are expected to be NTC MSMEs. 
Lenders can tap into this vast segment by identifying deserving NTC MSMEs, connecting with them 
and customizing credit products for their requirements.

The progressive reforms introduced by the government for the MSME sector resurgence have borne 
fruit as reflected in the vigorous business activity and improved credit uptake in micro and small 
segments. We would encourage the credit industry to duly support this increasing demand by providing 
timely access to credit opportunities for MSMEs, thereby contributing to the sustained growth of the 
sector and the economy to meet the government’s USD 5 trillion economy objective.

ಶ್ರೀ. ಶವಸುಬ್ಮಣಿಯನ್ ರಾಮನ್ 

ಅಧ್ಯಕ್ಷರು ಮತುತು MD, SIDBI

MSME ವಲಯದ ಪುನರುತ್ಥಾನಕ್ಕಾಗಿ ಸಕ್ಕಾರವು ಪರಿಚಯಿಸಿದ ಪ್ರಗತಿಪರ ಸುಧ್ರಣೆಗಳು ಕ್ಷಿಪ್ರ ಉದ್ಯಮ ಚಟುವಟಿಕೆ ಮತುತು ಸೂಕ್ಷ್ಮ ಮತುತು ಸಣ್ಣ ವಿಭ್ಗಗಳಲ್ಲಿ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅಪ್ ಟೆೇಕ್ ಅನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸಿಕೊಳುಳುವ ಮೂಲಕ ಫಲವನುನು ನೇಡಿವೆ. MSME ಗಳಿಗೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅವಕ್ಶಗಳಿಗೆ ಸಕ್ಲ್ಕ ಪ್ರವೆೇಶವನುನು ಒದಗಿಸುವ ಮೂಲಕ 

ಈ ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಬೆೇಡಿಕೆಯನುನು ಸೂಕತುವ್ಗಿ ಬೆಂಬಲ್ಸಲು ನ್ವು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉದ್ಯಮವನುನು ಪ್ರೇತ್ಸಾಹಿಸುತೆತುೇವೆ, ತನೂಮೂಲಕ ಸಕ್ಕಾರದ USD 5 ಟಿ್ರಲ್ಯನ್ 

ಆರ್ಕಾಕತೆಯ ಉದೆದೇಶವನುನು ಸ್ಧಿಸಲು ವಲಯ ಮತುತು ಆರ್ಕಾಕತೆಯ ನರಂತರ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಕೊಡುಗೆ ನೇಡುತೆತುೇವೆ.

ಶ್ರೀ. ರಾಜ�ರೀಶ್ ಕುಮಾರ್

MD ಮತುತು CEO, ಟಾ್ನ್ಸ್ ಯೂನಿಯನ್ CIBIL ಲಿ.

ಬೆೇಡಿಕೆ ಪೂರೆೈಕೆ ಅಂತರವನುನು ಕಡಿಮೆ ಮ್ಡುವುದು ಸ್ಲದ್ತರ ಆದ್ಯತೆಯ ಕತಕಾವ್ಯವ್ಗಿದೆ. ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಬೆೇಡಿಕೆ, ಸುಧ್ರಿತ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಕ್ಯಕಾಕ್ಮತೆ 

ಮತುತು ಭರವಸೆಯ ಆರ್ಕಾಕ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ನರಿೇಕ್ೆಗಳೊೆಂದಿಗೆ, ಸ್ಲದ್ತರು ತಮಮೂ MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪೇಟ್ಕಾ ಫೇಲ್ಯೇಗಳನುನು ವಿಸತುರಿಸಿಕೊಳಳುಲು ಸಮಯವು 

ಅನುಕೂಲಕರವ್ಗಿದೆ. ಭ್ರತವು ಸರಿಸುಮ್ರು 630 ಲಕ್ MSME ಕ್ಪಕಾರೆೇಟ್ ಗಳನುನು ಹೊಂದಿದೆ ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಕೆೇವಲ 250 ಲಕ್ ಮ್ತ್ರ ಔಪಚ್ರಿಕ ಮೂಲಗಳಿಂದ 

ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆದಿವೆ. ಈ ವಲಯವು 2.5% ರಷುಟು ಯೇಜಿತ ಸಂಯುಕತು ವ್ರ್ಕಾಕ ಬೆಳವಣಿಗೆ ದರದಲ್ಲಿ (CAGR) ಬೆಳೆಯುತಿತುರುವ್ಗ, MSME ಕ್ಪಕಾರೆೇಟ್ ಘಟಕಗಳ 

ಸಂಖೆ್ಯ FY 23 ರ ವೆೇಳ ಗೆೆ 750 ಲಕ್ವನುನು ಮುಟುಟುವ ನರಿೇಕ್ೆಯಿದೆ. ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಸುಮ್ರು 500 ಲಕ್ NTC MSMEಗಳ್ಗಿರುವ ನರಿೇಕ್ೆಯಿದೆ. ಅರಕಾ NTC MSMEಗಳನುನು 

ಗುರುತಿಸುವ ಮೂಲಕ, ಅವರೊಂದಿಗೆ ಸಂಪಕಕಾ ಸ್ಧಿಸುವ ಮತುತು ಅವರ ಅವಶ್ಯಕತೆಗಳಿಗೆ ಅನುಗುಣವ್ಗಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉತ್ಪನನುಗಳನುನು ವೆೈಯುಕತುೇಕರಿಸುವ ಮೂಲಕ 

ಸ್ಲದ್ತರು ಈ ವಿಶ್ಲವ್ದ ವಿಭ್ಗಕೆಕಾ ಪ್ರವೆೇಶಿಸಬರುದು. 
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1. ಈ MSME ಪಲ್ಸಾ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಉಲೆಲಿೇಖಿಸಲ್ದ ಎಲ್ಲಿ ಸಂಖೆ್ಯಗಳು INR (ಭ್ರತಿೇಯ ರ್ರ್ಟ್ೇಯ ರೂಪ್ಯಿ) ನಲ್ಲಿವೆ
2.  FY Q4 2023 ಮೌಲ್ಯಗಳು ತ್ತ್ಕಾಲ್ಕವ್ಗಿರುತತುವೆ ಮತುತು ಹೆಚುಚಿವರಿ ಡೆೇಟ್ವನುನು ಟ್್ರನ್ಸಾ ಯೂನಯನ್ CIBIL ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೂ್ಯರೊೇಗೆ ವರದಿ 
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The Indian economy has sustained its growth momentum, with overall economic activity remaining resilient. MSME 
sector, which is the backbone of India’s economy, reflects these trends and shows steady credit growth trajectory. This 
edition of MSME Pulse decodes Commercial1 credit insights from FY 23-Q4 and its findings indicate:

• Commercial credit growth momentum continues: Commercial credit portfolio grew at 15% year-over-year   
 (YOY) and credit exposure stood at INR 27.7 Lakh Crores in FY 23-Q4.

• Highest growth in ‘micro’-segment originations: New-originations for FY 23-Q4 stood at INR 241K Crore.
 ‘Micro’ segment (credit exposure less than INR 1 Crore) registered 23% YOY growth in originations value while 
 ‘small’ segment (credit exposure between INR 1 Crore to INR 10 Crores) grew at a mere 1%. Also, originations value 
 on ‘medium’ segment (credit exposure between INR 10 Crores to INR 50 Crores) fell by 19% YOY. 

• Growth directly proportional to industrialization: Higher MSME credit growth is seen in states that have 
 higher industrialization. State wise analysis shows that credit growth was highest in Uttar Pradesh, Karnataka, 
 Telangana and Haryana, primarily driven by ‘micro’ loans. Amongst these four states, Karnataka exhibited highest 
 growth rate of 8%. Credit supply by Public Sector Banks to ‘micro’ enterprises in Karnataka grew by 119% YOY. 

• MSME credit performance improved: Following the pandemic induced stress, delinquency rates had surged. It 
 has gradually declined through the quarters as MSMEs continued to serve their credit obligations well. 
 Delinquency rates have dropped across all the three lender categories, with private banks being the lowest at 1.4%.

04MSME Pulse - Aug 2023

Mapping India’s MSME credit sector- FY 23-Q4
Demand (Commercial Credit Inquiry Volumes) Indexed to : FY 20-Q3 = 100

Supply (MSME Disbursement Amounts - In ₹ Lakh Crore)

Growth (Balance-Sheet MSME Credit Exposure - In ₹ Lakh Crore) upto 720 days*

Performance (Delinquency Rates)#

90-720 Days Past Due (DPD) (incl Sub-standard)

FY 22-Q4

170

FY 22-Q4

2.45

FY 22-Q4

21.7

FY 22-Q4

2.9%

FY 23-Q4

226

FY 23-Q4

2.41

FY 23-Q4

25.3

FY 23-Q4

2.4%

YoY Growth (%)

33%

YoY Growth (%)

- 1.6 %

YoY Growth (%)

16.6%

YoY Change (bps)

-0.5%

₹

ಒಟ್ಟುರೆ ಆರ್ಕಾಕ ಚಟುವಟಿಕೆಯ ಚೆೇತರಿಸಿಕೆಯಂದಿಗೆ ಭ್ರತಿೇಯ ಆರ್ಕಾಕತೆಯು ತನನು ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಆವೆೇಗವನುನು ಕ್ಯುದಕೊಂಡಿದೆ. ಭ್ರತದ ಆರ್ಕಾಕತೆಯ 

ಬೆನೆನುಲುಬ್ಗಿರುವ MSME ವಲಯವು ಈ ಪ್ರವೃತಿತುಗಳನುನು ಪ್ರತಿಫಲ್ಸುತತುದೆ ಮತುತು ಸಿಥಾರವ್ದ ಸ್ಲದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಪಥವನುನು ತೊೇರಿಸುತತುದೆ. MSME ಪಲ್ಸಾ ನ ಈ 

ಆವೃತಿತುಯು FY 23-Q4 ನ ವ್ಣಿಜ್ಯ1 ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಒಳನೊೇಟಗಳನುನು ಡಿಕೊೇಡ್ ಮ್ಡುತತುದೆ ಮತುತು ಅದರ ಸಂಶೆೋೇಧನೆಗಳು ಇವುಗಳನುನು ಸೂಚ್ಸುತತುವೆ:

•   ಮುಂದುವರಿದ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಆವೆೇಗ: ವ್ಣಿಜ್ಯ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪೇಟ್ಕಾ ಫೇಲ್ಯೇ ವಷಕಾದಿಂದ ವಷಕಾಕೆಕಾ (YOY) 15% ರಷುಟು ಬೆಳೆದಿದೆ ಮತುತು FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 
ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ INR 27.7 ಲಕ್ ಕೊೇಟಿಗಳಲ್ಲಿದೆ.

ಭಾರತದ MSME ಕ�್ಡಿಟ್ ವಲಯದ ಮಾ್ಯಪಂಗ್- FY 23-Q4
ಬ�ರೀಡಿಕ� (ವಾಣಿಜ್ಯ ಕ�್ಡಿಟ್ ವಿಚಾರಣ� ಸಂಪುಟಗಳು) ಸೂಚ್ಯಂಕ್ತ : FY 20-Q3 = 100

YoY వవవవవవ (%)

ಪೂರ�ೈಕ� (MSME ವಿತರಣ�ಯ ಮೊತತು - ₹ ಲಕ್ಷ ಕ�ೂರೀಟಯಲಿಲಿ)

YoY వవవవవవ (%)

720 ದಿನಗಳವರ�ಗ� ಬ�ಳವಣಿಗ� (ಬಾ್ಯಲ�ನ್ಸ್ ಶರೀಟ್ MSME ಕ�್ಡಿಟ್ ಎಕ್ಸ್ ಪರೀಷರ್ - ₹  ಲಕ್ಷ ಕ�ೂರೀಟಯಲಿಲಿ)*

YoY వవవవవవ (%)

#ಕಾಯ್ಯಕ್ಷಮತ� (ಡಿಲಿಕ�್ವಂಸಿ ದರಗಳು)#

90-720 ದಿನಗಳ ಹ್ಂದಿನ ಬಾಕ್ (DPD) (ಉಪ-ಗುಣಮಟಟ್ ಸ�ರೀರಿದಂತ�)

YoY వవవవవవ (bps)

 *MSME ಪರೀಟ್್ಯ ಫರೀಲಿಯ ಇವುಗಳನುನಿ ಹ�ೂರಗಿಡುತತುದ� ~ వ 2.4 ಲಕ್ಷ ಕ�ೂರೀಟ 720 ಡಿಪಡಿ / ನಷಟ್ / ಅನುಮಾನಾಸ್ಪದ ವಗ್ಯವನುನಿ ಮರೀರಿದ ಡಿರೀಫಾಲ್ಟ್ ಪ್ಕರಣಗಳು.

 # ಹ�ೂಸ ಡಿಲಿಕ�್ವಂಸಿ ವಾ್ಯಖಾ್ಯನವು 720 ದಿನಗಳನುನಿ ಮರೀರಿದ ಅಥವಾ ನಷಟ್/ಸಂಶಯಾಸ್ಪದ ಎಂದು ವರದಿ ಮಾಡಲಾದ DPD ಯ ಪತಾ್ಜ್ಯತ ಖಾತ�ಗಳನುನಿ ಹ�ೂರತುಪಡಿಸುತತುದ�.

•  ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’-ವಿಭ್ಗದ ಮೂಲಗಳ ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೆಳವಣಿಗೆ: FY 23-Q4 ಗ್ಗಿ ಹೊಸ-ಮೂಲಗಳ INR 241K ಕೊೇಟಿಗಳ್ಗಿವೆ. ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ವಿಭ್ಗ (INR 1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್) ಮೂಲದ ಮೌಲ್ಯದಲ್ಲಿ 23% YOY ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ದ್ಖಲ್ಸಿದೆ ಆದರೆ ‘ಸಣ್ಣ’ ವಿಭ್ಗ (INR 1 ಕೊೇಟಿಯಿಂದ INR 10 ಕೊೇಟಿಗಳ ನಡುವಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್) 

ಕೆೇವಲ 1% ನಷುಟು ಬೆಳವಣಿಗೆ ಕಂಡಿದೆ. ಹ್ಗೆಯೇ, ‘ಮಧ್ಯಮ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ (INR 10 ಕೊೇಟಿಗಳಿಂದ INR 50 ಕೊೇಟಿಗಳ ನಡುವಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್) ಮೂಲದ ಮೌಲ್ಯ 19% YOY 

ಯಷುಟು ಕುಸಿತ ಕಂಡಿತು.

•   ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಕೆೈಗ್ರಿಕೇಕರಣಕೆಕಾ ನೆೇರವ್ಗಿ ಅನುಪ್ತದಲ್ಲಿರುತತುದೆ: ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆೈಗ್ರಿಕೇಕರಣವನುನು ಹೊಂದಿರುವ ರ್ಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆ ಕಂಡುಬರುತತುದೆ. 

ಪ್್ರಥಮಿಕವ್ಗಿ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಸ್ಲಗಳಿಂದ ಚ್ಲ್ತವ್ಗಿರುವ ಉತತುರ ಪ್ರದೆೇಶ, ಕನ್ಕಾಟಕ, ತೆಲಂಗ್ಣ ಮತುತು ರರಿಯ್ಣಗಳಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಅತ್ಯಧಿಕವ್ಗಿದೆ ಎಂದು 

ರ್ಜ್ಯವ್ರು ವಿಶೆಲಿೇಷಣೆಯಿಂದ ಸ್ಬೇತ್ಗಿದೆ. ಈ ನ್ಲುಕಾ ರ್ಜ್ಯಗಳ ಪೆೈಕ ಕನ್ಕಾಟಕವು 8% ರಷುಟು ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೆಳವಣಿಗೆ ದರವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸಿದೆ. ಕನ್ಕಾಟಕದಲ್ಲಿ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ 

ಉದ್ಯಮಗಳಿಗೆ ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳಿಂದ ಸ್ಲ ಪೂರೆೈಕೆಯು 119% YOY ಯಷುಟು ಬೆಳವಣಿಗೆಯ್ಗಿದೆ.

•  ಸುಧ್ರಿತ MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಕ್ಯಕಾಕ್ಮತೆ: ಸ್ಂಕ್್ರಮಿಕದಿಂದ ಉಂಟ್ದ ಒತತುಡದ ನಂತರ, ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರಗಳು ಏರಿಕೆಯ್ದವು. MSMEಗಳು ತಮಮೂ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬ್ಧ್ಯತೆಗಳನುನು 

ಉತತುಮವ್ಗಿ ಪೂರೆೈಸುವುದನುನು ಮುಂದುವರಿಸಿದದರಿಂದ ಇದು ತೆರೈಮ್ಸಿಕಗಳ ಮೂಲಕ ಕ್ರಮೆೇಣ ಕಡಿಮೆಯ್ಗಿದೆ. ಎಲ್ಲಿ ಮೂರು ಸ್ಲದ್ತರ ವಗಕಾಗಳಲ್ಲಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರಗಳು 

ಕುಸಿದಿವೆ, ಅದು ಖ್ಸಗಿ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳಲ್ಲಿ 1.4% ರಷುಟು ಕಡಿಮೆಯ್ಗಿದೆ.

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023



• Bridging the demand supply gap is priority call-to-action for lenders: With rising demand, improved credit 
 performance and promising economic growth prospects, time is conducive for lenders to expand their MSME 
 credit portfolios. India has approximately 630 Lakh MSME corporates of which only 250 Lakh have ever availed 
 credit from formal sources. While the sector continues to grow at a projected compound annual growth rate 
 (CAGR) of 2.5%, the approximate number of MSME corporate entities is expected to touch 750 Lakh by FY 23. Of 
 these, around 500 Lakh are expected to be NTC MSME entities. Lenders can tap into this vast segment by 
 identifying deserving NTC MSMEs, connecting with them and customising credit products for their requirements.

• New-to-credit (NTC) entities will define the next phase of MSME credit growth: This edition of MSME 
 Pulse covers a study on 'micro' NTC MSMEs and analyses the potential of this segment in catalysing MSME credit 
 growth. In FY 23-Q4, 56% originations were NTC driving home the fact that NTC segment will be instrumental in 
 defining the next phase of MSME credit growth. NTC segment contributed more than 61% of originations within 
 ‘micro’ loans with high share of borrowers who have availed sub 10 Lakh loan. 

 With rapid evolution of information infrastructure and technology, MSME credit underwriting has become 
 information oriented, quicker, and more trustworthy. Credit institutions must astutely wield the power of data for 
 identifying deserving NTC MSMEs and supply credit to them to scale sustainable growth.

1 ₹ 1 crores
₹ ₹ 10 lakhs and ₹ ₹ 50 lakhs and ₹ 1 crores.
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•    ಬೆೇಡಿಕೆ ಪೂರೆೈಕೆಯ ಅಂತರವನುನು ಕಡಿಮೆ ಮ್ಡುವುದು ಸ್ಲದ್ತರ ಆದ್ಯತೆಯ ಕತಕಾವ್ಯವ್ಗಿದೆ: ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಬೆೇಡಿಕೆ, ಸುಧ್ರಿತ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಕ್ಯಕಾಕ್ಮತೆ ಮತುತು ಭರವಸೆಯ 

ಆರ್ಕಾಕ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ನರಿೇಕ್ೆಗಳೊೆಂದಿಗೆ, ಸ್ಲದ್ತರು ತಮಮೂ MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪೇಟ್ಕಾ ಫೇಲ್ಯೇಗಳನುನು ವಿಸತುರಿಸಲು ಸಮಯವು ಅನುಕೂಲಕರವ್ಗಿದೆ. ಭ್ರತವು 

ಸರಿಸುಮ್ರು 630 ಲಕ್ MSME ಕ್ಪಕಾರೆೇಟ್ ಗಳನುನು ಹೊಂದಿದುದ ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಕೆೇವಲ 250 ಲಕ್ ಮ್ತ್ರ ಔಪಚ್ರಿಕ ಮೂಲಗಳಿಂದ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆದಿವೆ. ಈ ವಲಯವು 2.5% 

ರಷುಟು ಯೇಜಿತ ಸಂಯುಕತು ವ್ರ್ಕಾಕ ಬೆಳವಣಿಗೆ ದರದಲ್ಲಿ (CAGR) ಬೆಳೆಯುತಿತುರುವ್ಗ, MSME ಕ್ಪಕಾರೆೇಟ್ ಘಟಕಗಳ ಅಂದ್ಜು ಸಂಖೆ್ಯ FY 23 ರ ವೆೇಳೆಗೆ 750 ಲಕ್ವನುನು 

ಮುಟುಟುವ ನರಿೇಕ್ೆಯಿದೆ. ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಸುಮ್ರು 500 ಲಕ್ NTC MSME ಘಟಕಗಳ್ಗಿರುವ ನರಿೇಕ್ೆಯಿದೆ. ಅರಕಾ NTC MSMEಗಳನುನು ಗುರುತಿಸುವ ಮೂಲಕ, ಅವರೊಂದಿಗೆ ಸಂಪಕಕಾ 

ಸ್ಧಿಸುವ ಮತುತು ಅವರ ಅವಶ್ಯಕತೆಗಳಿಗೆ ಅನುಗುಣವ್ಗಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉತ್ಪನನುಗಳನುನು ವೆೈಯುಕತುೇಕರಿಸುವ ಮೂಲಕ ಸ್ಲದ್ತರು ಈ ವಿಶ್ಲವ್ದ ವಿಭ್ಗಕೆಕಾ ಪ್ರವೆೇಶಿಸಬರುದು.

•    MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಮುಂದಿನ ರಂತವನುನು ವ್್ಯಖ್್ಯನಸಲ್ರುವ ನೂ್ಯ-ಟು-ಕೆ್ರಡಿಟ್ (NTC) ಘಟಕಗಳು: MSME ಪಲ್ಸಾ ನ ಈ ಆವೃತಿತುಯು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ NTC MSMEಗಳ 

ಅಧ್ಯಯನವನುನು ಒಳಗೊಂಡಿದೆ ಮತುತು MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ವಧಿಕಾಸುವಲ್ಲಿ ಈ ವಿಭ್ಗದ ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು ವಿಶೆಲಿೇರ್ಸುತತುದೆ. FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ, 56% ಮೂಲಗಳು NTC ಗೆ 

ಚ್ಲನೆ ನೇಡಿದುದ, MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಮುಂದಿನ ರಂತವನುನು ವ್್ಯಖ್್ಯನಸುವಲ್ಲಿ NTC ವಿಭ್ಗವು ಪ್ರಮುಖ ಪ್ತ್ರ ವಹಿಸುತತುದೆ. NTC ವಿಭ್ಗವು, 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ 

ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆದಿರುವ ಸ್ಲಗ್ರರ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ಲನುನು ಹೊಂದಿರುವ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಸ್ಲಗಳ ಮೂಲವನುನು 61% ಕಕಾಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮ್ಣದಲ್ಲಿ ಹೊಂದಿದೆ.

   ಮ್ಹಿತಿ ಮೂಲಸೌಕಯಕಾ ಮತುತು ತಂತ್ರಜ್್ನದ ಕ್ಷಿಪ್ರ ಕ್್ರಂತಿಯಂದಿಗೆ, MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅಂಡರ್ ರೆೈಟಿಂಗ್ ಮ್ಹಿತಿ ಆಧ್ರಿತ, ಕ್ಷಿಪ್ರ ಮತುತು ಹೆಚುಚಿ ವಿಶ್ವಸ್ರಕಾವ್ಗಿದೆ. ಅರಕಾ 

NTC   MSMEಗಳನುನು ಗುರುತಿಸಲು ಮತುತು ಸುಸಿಥಾರ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಸ್ಧಿಸಲು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅನುನು ಪೂರೆೈಸಲು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಸಂಸೆಥಾಗಳು ದತ್ತುಂಶವನುನು ಜ್ಣೆಮೂಯಿಂದ ಬಳಸುವುದು 

ಅಗತ್ಯವ್ಗಿದೆ.

   1ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳನುನು ಘಟಕದ ಮಟಟುದಲ್ಲಿ ಒಟುಟುಗೂಡಿಸಲ್ದ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ ಆಧ್ರದ ಮೆೇಲೆ ವಗಿೇಕಾಕರಿಸಲ್ಗಿದೆ, ಮೆೈಕೊ್ರೇ: ₹ 1 ಕೊೇಟಿಗಳವರೆಗೆ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್

   ಅತಿ ಸಣ್ಣ: < ₹ 10 ಲಕ್ಗಳು; ಮೆೈಕೊ್ರೇ1: ₹  10 ಲಕ್ಗಳಿಂದ ₹  50 ಲಕ್ಗಳ ನಡುವಿನ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್; ಮೆೈಕೊ್ರೇ2: ₹  50 ಲಕ್ದಿಂದ ₹  1 ಕೊೇಟಿಯವರೆಗಿನ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್.

MSME ಪಲ್ಸಾ ಆಗಸ್ಟು 2023



The improvement in economic activity has spurred the demand for commercial 
loans which grew 33% in FY 23-Q4 when compared to the same time last year. 
Credit demand (inquiry) in FY 23-Q4 was double than that in FY 20-Q4, indicating 
substantial and noteworthy increase in borrowing activity.

Indexed Commercial Credit Inquiry Volume

250

200

150

100

50

0

Inquiry volumes YoY growth

107

68

103

137
109

83

131
151 153

193
170 173

226

Q4
2020

Q1
2021

Q2
2021

Q3
2021

Q4
2021

Q1
2022

Q2
2022

Q3
2022

Q4
2022

Q1
2023

Q2
2023

Q3
2023

Q4
2023

INDUSTRY INSIGHTS: CREDIT DEMAND, SUPPLY AND GROWTH

Demand for Commercial 
Credit grew by  YoY 
in FY 23-Q4
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ಉದ್ಯಮದ ಒಳನ�ೂರೀಟಗಳು: ಕ�್ಡಿಟ್ ಬ�ರೀಡಿಕ�, ಪೂರ�ೈಕ� ಮತುತು ಬ�ಳವಣಿಗ�

ವಾಣಿಜ್ಯ ಕ�್ಡಿಟ್ ಬ�ರೀಡಿಕ�ಯು ಸಿಥಿರವಾಗಿ ಬ�ಳ�ಯುತತುದ�

ಆರ್ಕಾಕ ಚಟುವಟಿಕೆಯಲ್ಲಿನ ಸುಧ್ರಣೆಯು ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳ ಬೆೇಡಿಕೆಯನುನು ಉತೆತುೇಜಿಸಿದೆ, ಇದು ಕಳೆದ ವಷಕಾದ ಇದೆೇ ಸಮಯಕೆಕಾ 

ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ FY 23-Q4 ಗಿಂತ 33% ಹೆಚ್ಚಿಗಿದೆ. FY 23-Q4 ಯ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆ (ವಿಚ್ರಣೆ) FY 20-Q4 ಗಿಂತ ದಿವಗುಣವ್ಗಿದೆ, 

ಇದು ಸ್ಲ ತೆಗೆದುಕೊಳುಳುವ ಚಟುವಟಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಗಣನೇಯ ಮತುತು ಗಮನ್ರಕಾ ಹೆಚಚಿಳವನುನು ಸೂಚ್ಸುತತುದೆ.

FY 23-Q4 ರಲಿಲಿ ವಾಣಿಜ್ಯ ಕ�್ಡಿಟ್ ಗ� ಬ�ರೀಡಿಕ�ಯು 33%   YoY 

ಅಧಿಕವಾಗಿದ�

ಸೂಚ್ಯಂಕ್ತ ವಾಣಿಜ್ಯ ಕ�್ಡಿಟ್ ವಿಚಾರಣ�ಯ ಪ್ಮಾಣ 

ವಿಚಾರಣ� ಪ್ಮಾಣಗಳ YoY ಬ�ಳವಣಿಗ�  

ರಣಕ್ಸು ವಷಕಾದ ತೆರೈಮ್ಸಿಕಗಳು

ಸೂಚ್ಯಂಕ: FY 20-Q3



In FY 23-Q4, demand for credit at PSBs and private sector banks grew 1.3 
times of the previous year volumes. With credit demand at NBFCs growing 
1.5 times over the previous year, they are rapidly emerging as competitive 
players in the commercial credit space. Improvement in business activity, 
availability of enriched credit data and rapid implementation of digital 
lending are the crucial factors driving growth of MSME credit demand. 

Indexed Commercial Credit Inquiries by Lender Type
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Credit demand from public and private 
sector banks grows by 

Increase in credit demand can be 
attributed to: 
a. Improvement in business activity
b. Availability of enriched credit data 
c. Increase in adoption towards
    digital lending
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ಸಾಲದಾತರ ವಗ್ಯದಿಂದ ಕ�್ಡಿಟ್ ಬ�ರೀಡಿಕ�

FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ, PSB ಗಳು ಮತುತು ಖ್ಸಗಿ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆಯು ಹಿಂದಿನ ವಷಕಾದ ಪ್ರಮ್ಣಕಕಾಂತ 1.3 

ಪಟುಟು ಹೆಚ್ಚಿಗಿದೆ. NBFC ಗಳಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆಯು ಹಿಂದಿನ ವಷಕಾಕಕಾಂತ 1.5 ಪಟುಟು ಹೆಚುಚಿವುದರೊಂದಿಗೆ, ಅವುಗಳು ವ್ಣಿಜ್ಯ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಜ್ಗದಲ್ಲಿ ಸ್ಪಧ್ಕಾತಮೂಕ ಸಂಸೆಥಾಗಳ್ಗಿ ಕ್ಷಿಪ್ರವ್ಗಿ ಹೊರಹೊಮುಮೂತಿತುವೆ. ಉದ್ಯಮ ಚಟುವಟಿಕೆಯಲ್ಲಿನ ಸುಧ್ರಣೆ, ಸಮೃದ್ಧ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಡೆೇಟ್ದ ಲಭ್ಯತೆ ಮತುತು ಡಿಜಿಟಲ್ ಸ್ಲದ ಕ್ಷಿಪ್ರ ಅಂಗಿೇಕ್ರವು MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆಯ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸುವ 

ಮರತವದ ಅಂಶಗಳ್ಗಿವೆ.

1.3x ಹೆಚ್ಚಿದ ಸ್ವಕಾಜನಕ ಮತುತು ಖ್ಸಗಿ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆಯ ಹೆಚಚಿಳಕೆಕಾ ಕ್ರಣ ಇವುಗಳಿರಬರುದು :

a. ಉದ್ಯಮ ಚಟುವಟಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಸುಧ್ರಣೆ

b. ಸಮೃದ್ಧ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಡೆೇಟ್ದ ಲಭ್ಯತೆ

c. ಡಿಜಿಟಲ್ ಸ್ಲದ ಅಂಗಿೇಕ್ರದಲ್ಲಿ ಹೆಚಚಿಳ

 

ಸಾಲದಾತರ ವಿಧದಿಂದ ಸೂಚ್ಯಂಕ್ತ ವಾಣಿಜ್ಯ ಕ�್ಡಿಟ್ ವಿಚಾರಣ�ಗಳು

 ಸಾಲದಾತರ ವಗ್ಯದಿಂದ ವಿಚಾರಣ�ಗಳು

ರಣಕ್ಸು ವಷಕಾದ ತೆರೈಮ್ಸಿಕಗಳು

ಸೂಚ್ಯಂಕ: FY 20-Q3



With ‘micro’ enterprises gaining prominence, commercial loan originations show similar trends as those observed in 
credit demand. Insights show 23% YoY growth in borrowers who availed sub INR 1 Crore loans while borrowers 
seeking greater than INR 1 Crore grew at a lesser rate. Thus showing that ‘micro’ loans (less than 1 Crore) are driving 
the credit growth.

Growth in Value Originations by MSME Segment
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Credit flow to MSME sector is slower compared to the increasing demand as lenders follow a cautious approach on 
commercial lending. Credit demand grew at 33% whereas supply grew at only 11% in FY 23-Q4.

In FY 23-Q4, total amount on new MSME credit originations was INR 241K Crores. Compared to FY 20-Q4, commercial 
loans disbursement saw 1.7X growth as of March 2023.

MSME Disbursement Amount (in Thousand Cr) 

MICRO SMALL MEDIUM
300

250

200

150

100

50

0
Q4

2020
Q1

2021
Q2

2021
Q3

2021
Q4

2021
Q1

2022
Q2

2022
Q3

2022
Q4

2022
Q1

2023
Q2

2023
Q3

2023
Q4

2023

241240250

207
245

185183182

142

103

160

122

226

50

56

36 29

52

40
73

41

68

64

37

59

74

43

66

42
20

42 75

70

40 48

92

87
93

97

55 49

86

72

101

63 64

97

79 76

98

67

87

08MSME Pulse - Aug 2023MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023 08

ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲ ಕೊಡುವ್ಗ ಸ್ಲದ್ತರು ಎಚಚಿರಿಕೆಯ ವಿಧ್ನವನುನು ಅನುಸರಿಸುವುದರಿಂದ ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಬೆೇಡಿಕೆಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ MSME ವಲಯಕೆಕಾ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ರರಿವು ಕಡಿಮೆಯ್ಗಿದೆ. FY 23-Q4 ನಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಬೆೇಡಿಕೆಯು 33% ನಷುಟು ಹೆಚ್ಚಿದರೆ ಪೂರೆೈಕೆಯು ಕೆೇವಲ 11% ನಷುಟು ಹೆಚ್ಚಿತು.

     FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ, ಹೊಸ MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಮೂಲದ ಒಟುಟು ಮೊತತುವು INR 241K ಕೊೇಟಿಗಳರ್ಟುತುತು. FY 20-Q4 ಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ, ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳ ವಿತರಣೆಯು ಮ್ರ್ಕಾ 

2023 ರ ಹೊತಿತುಗೆ 1.7X ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಕಂಡಿತು.

ಕ�ೂರತ�ಯನುನಿ ಎದುರಿಸುತಿತುರುವ ಕ�್ಡಿಟ್ ಪೂರ�ೈಕ� 

MSME ವಿತರಣ�ಯ ಮೊತತು (ಸಾವಿರ ಕ�ೂರೀಟಗಳಲಿಲಿ)  

                  ಹಣಕಾಸು ವಷ್ಯದ ತ�ರೈಮಾಸಿಕಗಳು

PSB ಗಳು ‘ಮೈಕ�ೂ್ರೀ’ ಎಂಟರ್ ಪ�ರೈಸಸ್ ನ ಪ್ಮುಖ ಕ�್ಡಿಟ್ ಪೂರ�ೈಕ�ದಾರರು

‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಉದ್ಯಮಗಳು ಪ್್ರಮುಖ್ಯತೆಯನುನು ಪಡೆದುಕೊಳುಳುವುದರೊಂದಿಗೆ, ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲದ ಮೂಲಗಳು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡುಬರುವ ಪ್ರವೃತಿತುಯನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತತುವೆ. ಒಳನೊೇಟಗಳು INR 1 

ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆದ ಸ್ಲಗ್ರರಲ್ಲಿ 23% YoY ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ತೊೇರಿಸಿದರೆ INR 1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆದವರ ಬೆಳವಣಿಗೆ ದರ ಕಡಿಮೆಯ್ಗಿರುವುದನುನು ತೊೇರಿಸುತತುವೆ. 

ತನೂಮೂಲಕ ‘ಸೂಕ್ಷ್ಮ’ ಸ್ಲಗಳು (1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ) ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸುತಿತುವೆ ಎಂದು ತೊೇರಿಸುತತುವೆ.

MSME ವಿಭಾಗದಿಂದ ಮೌಲ್ಯ ಮೂಲಗಳ ಬ�ಳವಣಿಗ� 

Yo
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ಹಣಕಾಸು ವಷ್ಯದ ತ�ರೈಮಾಸಿಕಗಳು

ಮೈಕ�ೂ್ರೀ ಸಣ್ಣ ಮಧ್ಯಮ

ಮೈಕ�ೂ್ರೀ ಸಣ್ಣ ಮಧ್ಯಮ
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Private banks have been at the forefront of lending to the MSME sector with the highest share in commercial loans 
origination. However, NBFCs are rapidly grabbing share with considerable increase in FY 23-Q4, albeit in ‘small’ 
segments. While there has been a marginal decline in commercial loan disbursements by private and public sector 
banks, NBFCs exhibit an encouraging trajectory, indicating a positive trend in their lending activities.

Commercial lending to MSME entities continues to be concentrated in the states that have higher industrialization. 
Karnataka and Uttar Pradesh grew fastest in terms of Originations. 
High industrialized states in terms of total sanctioned amount (Maharashtra, Gujarat & Tamil Nadu) maintained 
largest share in terms of origination value despite a drop of ~-8% in FY 23-Q4.

The growth observed in these states can be attributed to the favourable business environment and conducive 
conditions supported by the ease of doing business.

Proportionate Share of Origination Balance by Lenders Across Borrower Type

Originations by Lender Type across MSME

PSB PVT NBFC
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ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳ ಮೂಲದಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ಲನುನು ಹೊಂದಿರುವ MSME ವಲಯಕೆಕಾ ಸ್ಲ ನೇಡುವಲ್ಲಿ ಖ್ಸಗಿ ಬ್್ಯಂಕುಗಳು ಮುಂಚೂಣಿಯಲ್ಲಿವೆ. ಆದರೆ, NBFC ಗಳು FY 23-Q4 ನಲ್ಲಿ ‘ಸಣ್ಣ’ ವಿಭ್ಗಗಳ್ಗಿದದರೂ 

ಕೂಡ ಗಣನೇಯ ಏರಿಕೆಯಂದಿಗೆ ವೆೇಗವ್ಗಿ ಪ್ಲನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸಿಕೊಳುಳುತಿತುವೆ. ಖ್ಸಗಿ ಮತುತು ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕುಗಳ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲ ವಿತರಣೆಯಲ್ಲಿ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮ್ಣದ ಕುಸಿತ ಕಂಡುಬಂದಿದದರೂ, 

NBFC ಗಳು ತಮಮೂ ಸ್ಲ ನೇಡುವ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳಲ್ಲಿ ಧನ್ತಮೂಕ ಪ್ರವೃತಿತುಯನುನು ಸೂಚ್ಸುವ ಉತೆತುೇಜಕ ಪಥವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತತುವೆ.

ಸಾಲದಾತ ವಗ್ಯದಿಂದ ಕ�್ಡಿಟ್ ಪೂರ�ೈಕ�

ಸಾಲಗಾರರ ವಿಧದ ಮೂಲಕ ಸಾಲದಾತರಿಂದ ಮೂಲ ಸಮತ�ೂರೀಲನದ ಪ್ಮಾಣಬದ್ಧ ಪಾಲು

MSME ನಾದ್ಯಂತ ಸಾಲದಾತರ ವಿಧದ ಮೂಲಗಳು 
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MSME ಘಟಕಗಳಿಗೆ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲ ನೇಡುವಿಕೆಯು ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆೈಗ್ರಿಕೆಗಳನುನು ಹೊಂದಿರುವ ರ್ಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಕೆೇಂದಿ್ರೇಕೃತವ್ಗಿದೆ. ಮೂಲಗಳ ವಿಷಯದಲ್ಲಿ ಕನ್ಕಾಟಕ ಮತುತು ಉತತುರ ಪ್ರದೆೇಶಗಳು ಕ್ಷಿಪ್ರ 

ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಕಂಡಿವೆ.

FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ ~-8% ನಷುಟು ಕುಸಿತದ ಹೊರತ್ಗಿಯೂ ಒಟುಟು ಮಂಜೂರ್ದ ಮೊತತುಕೆಕಾ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆೈಗ್ರಿಕೆಗಳನುನು ಹೊಂದಿರುವ ರ್ಜ್ಯಗಳು (ಮಹ್ರ್ಷಟ್, ಗುಜರ್ತ್ 

ಮತುತು ತಮಿಳುನ್ಡು) ಮೂಲ ಮೌಲ್ಯದ ವಿಷಯದಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಪ್ಲನುನು ಕ್ಯುದಕೊಂಡಿವೆ.

ಈ ರ್ಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಕಂಡುಬರುವ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಅನುಕೂಲಕರವ್ದ ಉದ್ಯಮ ವ್ತ್ವರಣ ಮತುತು ಅನುಕೂಲಕರ ಪರಿಸಿಥಾತಿಗಳು ಕ್ರಣವೆಂದು ಹೆೇಳಬರುದ್ಗಿದೆ.

ಮೂಲಗಳ ಬ�ಳವಣಿಗ� ನಕ್�: ಅಗ್ 5 ರಾಜ್ಯಗಳು (FY 22-23 Q4)
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Loan ticket size at public 
sector banks and private 
banks reduced by  
and  respectively, 
while average loan size 
increased at NBFC by 
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There has been a decrease in average loan size for commercial loans availed by MSME entities in FY 23-Q4, especially 
for borrowers availing loans greater than INR 1 Crore. This shift indicates a trend towards smaller loan sizes among 
MSME entities, reflecting changing borrowing preferences and requirements in the market.

Conservative approach by lenders, low risk appetite and higher cost of 
collections have resulted in the decrease in average loan size at public 
sector and private banks. Loan ticket size at public sector banks and private 
banks reduced by 21% and 7%, respectively, while the average loan size at 
NBFCs increased by 9% YoY for FY 23-Q4.

Average Loan Size (in Lakh) by MSME Segment

Average Loan Size (in Lakh) by MSME Segment

MICRO SMALL MEDIUM
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FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ MSME ಘಟಕಗಳು ಪಡೆದುಕೊಂಡ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳ ಸರ್ಸರಿ ಸ್ಲದ ಪ್ರಮ್ಣದಲ್ಲಿ ಅದರಲೂಲಿ ವಿಶೆೇಷವ್ಗಿ INR 1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವ ಸ್ಲಗ್ರರಲ್ಲಿ ಇಳಿಕೆ 

ಕಂಡುಬಂದಿದೆ. ಈ ಬದಲ್ವಣೆಯು ಮ್ರುಕಟೆಟುಯಲ್ಲಿ ಬದಲ್ಗುತಿತುರುವ ಸ್ಲ ಪಡೆದುಕೊಳುಳುವಿಕೆ ಆದ್ಯತೆಗಳು ಮತುತು ಅವಶ್ಯಕತೆಗಳನುನು ಪ್ರತಿಫಲ್ಸುವುದರೊಂದಿಗೆ MSME ಘಟಕಗಳ ನಡುವೆ ಸಣ್ಣ ಸ್ಲದ 

ಪ್ರಮ್ಣಗಳ ಕಡೆಗಿನ ಪ್ರವೃತಿತುಯನುನು ಸೂಚ್ಸುತತುದೆ.

MSME ಸಾಲಗಾರರ ವಿಭಾಗದಲಿಲಿ ಸರಾಸರಿ ಸಾಲದ ಪ್ಮಾಣದ ಇಳಿಕ� 

MSME ವಿಭಾಗದ ಸರಾಸರಿ ಸಾಲದ ಪ್ಮಾಣ (ಲಕ್ಷದಲಿಲಿ). 

MSME ವಿಭಾಗದ ಸರಾಸರಿ ಸಾಲದ ಪ್ಮಾಣ (ಲಕ್ಷದಲಿಲಿ)

వవవవ వవవవl వవవవవవవ

ಸ
ರಾ

ಸ
ರಿ

 ಸ
ಾ

ಲ
ದ

 ಪ
್ಮ

ಾ
ಣ

 (ಲ
ಕ್ಷ

ದ
ಲಿ

ಲಿ)

        ಹಣಕಾಸು ವಷ್ಯದ ತ�ರೈಮಾಸಿಕಗಳು

ಸ್ಲದ್ತರ ಸಂಪ್ರದ್ಯವ್ದಿ ವಿಧ್ನ, ಅಪ್ಯದ ಅಪೆೇಕ್ೆಯ ಇಳಿಕೆ ಮತುತು ಸಂಗ್ರರಣೆಗಳ ಹೆಚ್ಚಿನ ವೆಚಚಿವು 

ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯ ಮತುತು ಖ್ಸಗಿ ಬ್್ಯಂಕುಗಳಲ್ಲಿ ಸರ್ಸರಿ ಸ್ಲದ ಪ್ರಮ್ಣದ ಇಳಿಕೆಗೆ ಕ್ರಣವ್ಗಿವೆ. 

ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳು ಮತುತು ಖ್ಸಗಿ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳಲ್ಲಿನ ಸ್ಲದ ಟಿಕೆಟ್ ಪ್ರಮ್ಣವು ಕ್ರಮವ್ಗಿ 

21% ಮತುತು 7% ರಷುಟು ಕಡಿಮೆಯ್ಗಿದೆ, ಆದರೆ FY 23-Q4 ಗ್ಗಿ NBFC ಗಳಲ್ಲಿ ಸರ್ಸರಿ ಸ್ಲದ ಪ್ರಮ್ಣ 9% 

YoY ರಷುಟು ಹೆಚ್ಚಿಗಿದೆ.

ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕುಗಳು ಮತುತು ಖ್ಸಗಿ ಬ್್ಯಂಕುಗಳಲ್ಲಿನ 

ಸ್ಲದ ಟಿಕೆಟ್ ಪ್ರಮ್ಣ ಕ್ರಮವ್ಗಿ 21% ಮತುತು 7% ರಷುಟು 

ಕಡಿಮೆಯ್ಗಿದದರೆ NBFC ಯಲ್ಲಿ ಸರ್ಸರಿ ಸ್ಲದ ಪ್ರಮ್ಣ 9% ರಷುಟು 

ಹೆಚ್ಚಿಗಿದೆ. 

ಸಾಲದಾತರ ವಗ್ಯದ ಸರಾಸರಿ ಸಾಲದ ಪ್ಮಾಣ (ಲಕ್ಷದಲಿಲಿ)
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The total commercial credit exposure stands at 27.7 Lakh Crores as of FY 23-Q4. 
However, a portion of this book- approximately 9% amounting to INR 2.4 Lakh Crores- 
consists of legacy accounts with DPD (Days Past Due) beyond 720 days or accounts 
reported as loss/doubtful. For the purpose of this MSME Pulse analysis, our focus will 
be on accounts with less than 720 DPD and Sub-standard, which amounts to a 
substantial INR 25.3 Lakh Crores as of FY 23-Q4, exhibiting 16% year-on-year growth.
In terms of credit outstanding balance, ‘micro’ borrowers (availing less than INR 1 Crore 
loan) contribute approximately 26%, accounting for a significant INR 6.5 Lakh Crores. On 
the other hand, ‘small’ borrowers (availing loans between INR 1 Crore to INR 10 Crores) 
and ’medium’ borrowers (availing loans between INR 10 Crores to INR 50 Crores 
collectively constitute around 74% of the commercial outstanding balance, equivalent to 
a remarkable INR 18.9 Lakh Crores.
Balances for ‘micro’, ‘small’ and ‘medium’ segment continue to grow at 18%, 17% and 
15% YoY respectively in the commercial lending space. 

On Balance-Sheet Commercial Credit Exposure (In Lakh Crore)

Q4 2020
Q1 2021
Q2 2021
Q3 2021
04 2021
Q1 2022
Q2 2022
Q3 2022
Q4 2022
Q1 2023
Q2 2023
Q3 2023
Q4 2023

18.5
17.8
18.4
18.8
19.6
19.4
19.9
20.7
21.7
22.1
23.3
24.2
25.3
16%

1.7
1.8
1.8
1.9
1.9
2.1
2.2
2.3
2.4
2.4
2.5
2.6
2.4
-1%

19.7
19.6
20.2
20.7
21.5
21.5
22.1
23.0
24.2
24.5
25.8
26.8
27.7
15%

<=720 DPD, sub-std 720+ DPD/DBT/LOSS Total
04 2020
01 2021
Q2 2021
Q3 2021
Q4 2021
Q1 2022
Q2 2022
03 2022
Q4 2022
Q1 2023
Q2 2023
03 2023
Q4 2023

YOY Q4 2023

4.6
4.5
4.7
4.8
5.0
5.0
5.1
5.2
5.5
5.5
5.9
6.2
6.5
18%

7.5
7.3
7.6
7.8
8.1
8.0
8.3
8.6
9.1
9.2
9.7

10.1
10.6
17%

6.0
5.9
6.1
6.2
6.4
6.3
6.5
6.8
7.2
7.3
7.7
7.9
8.3
15%

MICRO SMALL MEDIUM
18.0
17.8
18.4
18.8
19.6
19.4
19.9
20.7
21.7
22.1
23.3
24.2
25.3
16%

Total

Balances for 
‘micro’, ‘small’ and 
‘medium’ segment 
continue to grow 
at  
and  YoY.

COMMERCIAL CREDIT GROWTH CONTINUES TO REMAIN BUOYANT IN
MARCH 2023

MSME ಪಲ್ಸಾ- ಆಗಸ್ಟು 2023

ಮಾರ್್ಯ 2023 ರಲಿಲಿ ಚ�ರೀತರಿಕ�ಯನುನಿ ಕಾಯುದುಕ�ೂಂಡ ವಾಣಿಜ್ಯ ಕ�್ಡಿಟ್ ಬ�ಳವಣಿಗ�

ಲಕ್ ಕೊೇಟಿಗಳ ಸರಿಸುಮ್ರು 9% - 720 ದಿನಗಳನುನು ಮಿೇರಿದ DPD (ದಿನಗಳ ಹಿಂದಿನ ಬ್ಕ) ಅಥವ್ ನಷಟು/ಸಂಶಯ್ಸ್ಪದ ಎಂದು 

ವರದಿ ಮ್ಡಲ್ದ DPD ಯ ಪಿತ್್ರಜಿಕಾತ ಖ್ತೆಗಳನುನು ಒಳಗೊಂಡಿದೆ. ಈ MSME ಪಲ್ಸಾ ವಿಶೆಲಿೇಷಣೆಯ ಉದೆದೇಶಕ್ಕಾಗಿ, ನಮಮೂ 

ಗಮನವನುನು 720 DPD ಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ಇರುವ ಖ್ತೆಗಳು ಮತುತು FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ ಗಣನೇಯ INR 25.3 ಲಕ್ ಕೊೇಟಿಗಳಷುಟು ಮೊತತುವನುನು 

ಹೊಂದಿದದ, ವಷಕಾದಿಂದ ವಷಕಾಕೆಕಾ 16% ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುವ ಉಪ-ಗುಣಮಟಟುದ ಮೆೇಲೆ ಕೆೇಂದಿ್ರೇಕರಿಸಲ್ಗಿದೆ. 

ಬ್ಕಯಿರುವ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತೆ, ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಸ್ಲದ್ರರು (INR 1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುತ್ತುರೆ) 

ಸರಿಸುಮ್ರು 26% ರಷುಟು ಕೊಡುಗೆ ನೇಡುತ್ತುರೆ, ಇದು INR 6.5 ಲಕ್ ಕೊೇಟಿಗಳಷುಟು ಗಮನ್ರಕಾ ಮೊತತುವ್ಗಿದೆ. ಹ್ಗೆಯೇ, ‘ಸಣ್ಣ’ 

ಸ್ಲದ್ರರು (INR 1 ಕೊೇಟಿಯಿಂದ INR 10 ಕೊೇಟಿಗಳ ನಡುವೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವವರು) ಮತುತು ‘ಮಧ್ಯಮ’ ಸ್ಲದ್ರರು (INR 

10 ಕೊೇಟಿಗಳಿಂದ INR 50 ಕೊೇಟಿಗಳ ನಡುವೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವವರು) ಒಟ್ಟುರೆ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಬ್ಕಯಿರುವ ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ನ 74% ರಷುಟು 

ಕೊಡುಗೆ ನೇಡುತ್ತುರೆ, ಇದು INR 18.9 ಲಕ್ ಕೊೇಟಿಗಳಷುಟು ಗಮನ್ರಕಾ ಮೊತತುವ್ಗಿದೆ.

‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’, ‘ಸಣ್ಣ’ ಮತುತು ‘ಮಧ್ಯಮ’ ವಿಭ್ಗದ ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ಗಳು ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲ ನೇಡುವ ಸಂಸೆಥಾಗಳಲ್ಲಿ ಕ್ರಮವ್ಗಿ 18%, 17% ಮತುತು 15% 

YoY ನಷುಟು ವೃದಿ್ಧಯ್ಗುತತುಲೆೇ ಇವೆ.

              ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ಶಿೇಟ್ ಕಮರ್ಕಾಯಲ್ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ ನಲ್ಲಿ (ಲಕ್ ಕೊೇಟಿಯಲ್ಲಿ) 

       ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’, ‘ಸಣ್ಣ’ ಮತುತು ‘ಮಧ್ಯಮ’ ವಿಭ್ಗದ  

ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ಗಳು ಕ್ರಮವ್ಗಿ 18%, 

  17% ಮತುತು 15% YoY ನಷುಟು ವೃದಿ್ಧಯ್ಗುತತುಲೆೇ ಇವೆ.

<=720 DPD, ಸಬ್-ಸ್ಟುಯಂಡಡ್ಕಾ 720+ DPD/DBT/ನಷಟು ಒಟುಟು ಒಟುಟುಮಧ್ಯಮಸಣ್ಣಮೆೈಕೊ್ರೇ
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An examination of commercial lending data reveals a decrease in the rate of delinquency in the year FY 23. For 90-720 DPD 
& Sub Std. the delinquency rates are at 2.4% for FY 23-Q4. This is the lowest delinquency rate in the last 2 years.

Further sub-segment wise break-up shows highest delinquency rates of 5% in the very ‘small’ segment (credit 
exposure less than 10 Lakh) within the ‘micro’ segment of MSME.

90-720 & Sub Std 90-720 & Sub Std & Doubtful
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MSME: Overall Delinquencies

The portfolio performance shows decline in delinquency across all borrower segments.

Delinquency Rate

‘Micro’ 
‘Small’ 

‘Medium’

Q4 2020

3.7%
3.1%
4.1%

Q4 2021

4.0%
3.1%
3.5%
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2.0%
1.9%

Q4
2020

Q1
2021

Q2
2021

Q3
2021

Q4
2021

Q1
2022

Q2
2022

Q3
2022

Q4
2022

Q1
2023

Q2
2023

Q3
2023

Q4
2023

%
 o

f B
al

an
ce

s

9%

6%

3%

0%

Very Small Micro 1 Micro 2 Small Medium
Delinquency Rate by Borrower Type

5%

2%
2%
3%

2%

Delinquency rates 
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FY 23-Q4 ರ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರಗಳು 2.4% ಆಗಿವೆ
ಸುಧಾರಿತ ಡಿಲಿಕ�್ವಂಸಿ ದರಗಳನುನಿ ಪ್ದಶ್ಯಸುತಿತುರುವ MSME ಸಾಲದಾರರು

ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲ ನೇಡುವ ಡೆೇಟ್ ಪರಿಶಿೇಲನೆಯು FY 23 ರಲ್ಲಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರದ ಇಳಿಕೆಯನುನು ಬಹಿರಂಗಪಡಿಸುತತುದೆ. 90-720 DPD ಮತುತು ಸಬ್-ಸ್ಟುಂಡಡ್ಕಾ ಗೆ FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ 

                         ದರಗಳು 2.4% ಆಗಿವೆ. ಇದು ಕಳೆದ 2 ವಷಕಾಗಳಲ್ಲಿಯೇ ಅತ್ಯಂತ ಕಡಿಮೆ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ಪ್ರಮ್ಣವ್ಗಿದೆ.

MSME: ಒಟ್ಟುರೆ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿಗಳು

ಬ್
್ಯಲ

ೆನ್
ಸಾ ಗ

ಳ
 %

 ಪೇಟ್ಕಾ ಫೇಲ್ಯ ಕ್ಯಕಾಕ್ಮತೆಯು ಎಲ್ಲಿ ಸ್ಲಗ್ರರ ವಿಭ್ಗಗಳಲ್ಲಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ಕುಸಿತವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತತುದೆ.

ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರ 

‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ 

‘ಸಣ್ಣ’ 

‘ಮಧ್ಯಮ’

ಹ್ಗೆಯೇ ಉಪ-ವಿಭ್ಗದ ಪ್ರಕ್ರ ಬೆ್ರೇಕ್-ಅಪ್ MSME ಯ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ ಅತ್ಯಂತ ‘ಸಣ್ಣ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ (10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್) 5% ನಷುಟು 
ಅತಿ ಹೆಚುಚಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರಗಳನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತತುದೆ.

ಸ್ಲಗ್ರರ ವಿಧದ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರ

90-720 & ಸಬ್-ಸ್ಟುಂಡಡ್ಕಾ 90-720 & ಸಬ್-ಸ್ಟುಂಡಡ್ಕಾ & ಸಂಶಯ್ಸ್ಪದ

ಅತಿ ಸಣ್ಣ ಮೆೈಕೊ್ರೇ 1 ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2 ಸಣ್ಣ ಮಧ್ಯಮ

ಬ್
್ಯಲ

ೆನ್
ಸಾ ಗ

ಳ
 %
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Delinquency rates are declining across all the three lender categories. NBFCs 
showcased the largest decline in delinquency rates at 3.6% in FY 23-Q4, down 
from 5.0% in FY 22-Q4.

Delinquency Rate

PSBs
PVT

NBFC

Q4 2020

5.3%
2.1%
4.6%

Q4 2021

4.6%
2.4%
5.0%

Q4 2022

3.7%
1.6%
5.0%

Q4 2023

3.0%
1.4%
3.6%

Delinquency rates declining 
across all the three lender 
categories — largest drop
in NBFC

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

ಎಲ್ಲಿ ಮೂರು ಸ್ಲದ್ತ ವಗಕಾಗಳಲ್ಲಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರಗಳು ಕಡಿಮೆಯ್ಗುತಿತುವೆ. NBFC ಗಳು FY 22-Q4 ರ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ 

ದರ 5.0% ಗಿಂತ FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ 3.6% ನಷುಟು ಅತಿಹೆಚುಚಿ ಇಳಿತವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸಿದವು.

 

 ಎಲ್ಲಿ ಮೂರು ಸ್ಲದ್ತ ವಗಕಾಗಳಲ್ಲಿ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರಗಳು 

ಇಳಿಕೆಯ್ಗುತಿತುವೆ - NBFC ನಲ್ಲಿ ಅತಿ ಹೆಚುಚಿ ಇಳಿಕೆ  

ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ದರ
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To provide deeper insights into the performance of recent originations, TransUnion CIBIL presents vintage 
delinquency trends. This measurement of early delinquency encompasses the origination period from FY 19-Q4 to
FY 22-Q4. During this timeframe, early delinquency peaked for commercial loans originating in FY 21-Q3 and FY 21-Q4. 
Though vintage delinquency for originations in the fiscal period 22-23 remained elevated compared to pre-COVID 
originations, there is a slight indication of improvement observed for loans originated in FY 22-Q4. 

%
 o

f B
or

ro
w

er
s

20%

15%

10%

5%

0%

Vintage Delinquencies

Ever 90+ 12 MOB

Q4
2019

Q1
2020

Q2
2020

Q3
2020

Q4
2020

Q1
2021

Q2
2021

Q3
2021

Q4
2021

Q1
2022

Q2
2022

Q3
2022

Q4
2022

Origination Quarter

4% 4% 4%
2%

3%
6% 6%

17% 16%

11% 11%

8% 7%

DECLINING VINTAGE DELINQUENCY SIGNIFIES IMPROVED
MSME CREDIT PERFORMANCE

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

ಸುಧಾರಿತ MSME ಕ�್ಡಿಟ್ ಕಾಯ್ಯಕ್ಷಮತ�ಯನುನಿ ಸೂಚ್ಸುವ ಕುಸಿಯುತಿತುರುವ ವಿಂಟ�ರೀಜ್ ಡಿಲಿಂಕ�್ವನಿಸ್

ಇತಿತುೇಚ್ನ ಮೂಲಗಳ ಕ್ಯಕಾಕ್ಮತೆಗೆ ಆಳವ್ದ ಒಳನೊೇಟಗಳನುನು ಒದಗಿಸಲು, ಟ್್ರನ್ಸಾ ಯೂನಯನ್ CIBIL ವಿಂಟೆೇಜ್ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ಪ್ರವೃತಿತುಗಳನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತತುದೆ. ಆರಂಭಿಕ 

ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ಈ ಮ್ಪನವು FY 19-Q4 ರಿಂದ FY 22-Q4 ವರೆಗಿನ ಮೂಲ ಅವಧಿಯನುನು ಒಳಗೊಳುಳುತತುದೆ. ಈ ಕ್ಲ್ವಧಿಯಲ್ಲಿ, FY 21-Q3 ಮತುತು FY 21-Q4 ಯಲ್ಲಿ ನೇಡಲ್ದ 

ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳಿಗೆ ಆರಂಭಿಕ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ಉತುತುಂಗಕೆಕಾೇರಿತು. 22-23 ರಣಕ್ಸು ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ಮೂಲಗಳ ವಿಂಟೆೇಜ್ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ಪೂವಕಾ-ಕೊೇವಿಡ್ ಮೂಲಗಳಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ 

ಅತ್ಯಧಿಕವ್ಗಿಯೇ ಮುಂದುವರಿದಿದೆ, FY 22-Q4 ನಲ್ಲಿ ನೇಡಲ್ದ ಸ್ಲಗಳಿಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತೆ ಸವಲ್ಪ ಸುಧ್ರಣೆಯನುನು ಗಮನಸಲ್ಗಿದೆ

ವಿಂಟೆೇಜ್ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿಗಳು  

 ಇದುವರೆಗೆ 90+ 12 MOB
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ರಣಕ್ಸು ವಷಕಾದ ತೆರೈಮ್ಸಿಕಗಳು  

ಮೂಲ ತೆರೈಮ್ಸಿಕ
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Vintage delinquency stands highest for the ‘micro’ segment at 8% contributed mainly from public sector banks 
origination in semi-urban area.

Vintage Delinquency by Borrower Type

MICRO SMALL MEDIUM
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Vintage delinquency stands highest for PSB originations at 13%.
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MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

ಸಾಲಗಾರರ ವಗ್ಯದಿಂದ

ಮುಖ್ಯವ್ಗಿ ಅರೆ-ನಗರ ಪ್ರದೆೇಶದಲ್ಲಿ ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳ ಮೂಲದ ಕೊಡುಗೆಯ್ದ ವಿಂಟೆೇಜ್ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ 8% ರರ್ಟುದೆ.

  ಸ್ಲಗ್ರರ ವಿಧದಿಂದ ವಿಂಟೆೇಜ್ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿ  

ಸಣ್ಣಮೆೈಕೊ್ರೇ ಮಧ್ಯಮ
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 %

ಸಾಲದಾತರ ವಿಧದಿಂದ 

PSB ಮೂಲಗಳಿಗೆ ವಿಂಟೆೇಜ್ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿಯು 13% ರಷುಟು ಅತ್ಯಧಿಕವ್ಗಿದೆ.
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Emerging business entities that are eligible of credit can be the drivers of the next leg of MSME credit growth. Timely 
supply of credit to these emerging entities by customising credit products and delivery based on their requirements 
will empower these enterprises to manage cash flows and run their business operations smoothly. Enabling credit 
access to NTC MSMEs will support financial inclusion goals while also catalysing economic growth by contributing to 
the GDP, increasing export share and generating large scale employment. 
India has approximately 630 Lakh MSME corporates of which only 250 Lakh have ever been credited. While the sector 
continues to grow at a projected compound annual growth rate (CAGR) of 2.5%, in the coming times, the approximate 
number of MSME corporate entities is expected to touch 750 Lakh. Out of this estimate, around 500 Lakh are expected 
to be NTC MSME entities.  
Commercial Loans are classified into various segments basis credit exposure aggregated at entity level. ‘Micro’ 
enterprises defined as those where the investments do not exceed 100 Lakh rupees. These ‘micro’ entities are further 
classified into three borrower categories. ‘Very small’, where the credit exposure is less than INR 10 Lakh, ‘micro1’ 
where the credit exposure is between INR 10 Lakh to 50 Lakh and ‘micro2’ where the credit exposure is between INR 
50 Lakh to 100 Lakh. 
NTC MSME entities are defined as those who open their first-ever MSME credit product. These are first-generation 
entrepreneurs, first time exporters and those that seek credit for expansion or technological innovations in existing 
businesses.

Uncovering insights to provide greater credit access to NTC within ‘micro’ segment (less than 1 Crore) is crucial as 
NTC borrowers hold significant growth potential for lenders.
In FY 23-Q4, NTC borrowers accounted for 56% of new loan origination in the MSME lending space. Specifically within 
the ‘micro’ segment (less than 100 Lakh), these borrowers contributed over 61% of originations. The high credit 
demand for commercial loans within this ‘micro’ segment, coupled with positive lender sentiment and robust demand, 
has propelled the growth of NTC borrowers, significantly contributing to greater financial inclusion.
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Source: Ministry of Micro, Small and Medium Enterprises

NEW-TO-CREDIT (NTC) ‘MICRO’ MSMES- DRIVERS OF SUSTAINABLE GROWTH

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

ನೂ್ಯ-ಟು-ಕ�್ಡಿಟ್ (NTC) ‘ಮೈಕ�ೂ್ರೀ’ MSMES- ಸುಸಿಥಿರ ಬ�ಳವಣಿಗ�ಯ ಚಾಲಕರು

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಗೆ ಅರಕಾವ್ಗಿರುವ ಉದಯೇನುಮೂಖ ಉದ್ಯಮ ಘಟಕಗಳು MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಮುಂದಿನ ರಂತದ ಚ್ಲಕರ್ಗಬರುದು. ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉತ್ಪನನುಗಳನುನು ವೆೈಯುಕತುೇಕರಿಸುವ ಮೂಲಕ ಈ 

ಉದಯೇನುಮೂಖ ಘಟಕಗಳಿಗೆ ಸಕ್ಲದಲ್ಲಿ ಸ್ಲದ ಪೂರೆೈಕೆ ಮತುತು ಅವರ ಅವಶ್ಯಕತೆಗಳ ಆಧ್ರದ ಮೆೇಲೆ ಡೆಲ್ವರಿಯು ಈ ಉದ್ಯಮಗಳಿಗೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ರರಿವುಗಳನುನು ನವಕಾಹಿಸಲು ಮತುತು ತಮಮೂ ವ್್ಯಪ್ರ 

ಕ್ಯ್ಕಾಚರಣೆಗಳನುನು ಸುಗಮವ್ಗಿ ನಡೆಸುವ ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು ನೇಡುತತುದೆ. NTC MSME ಗಳಿಗೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರವೆೇಶವನುನು ಸಕ್ರಯಗೊಳಿಸುವುದು ಆರ್ಕಾಕ ಸೆೇಪಕಾಡೆ ಗುರಿಗಳನುನು ಬೆಂಬಲ್ಸುತತುದೆ ಮತುತು GDP 

ಗೆ ಕೊಡುಗೆ ನೇಡುವ ಮೂಲಕ ಆರ್ಕಾಕ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ವೆೇಗ ಹ್ಗೂ ರಫ್ತು ಪ್ಲನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸುತತುದೆ ಮತುತು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮ್ಣದ ಉದೊ್ಯೇಗವನುನು ಸೃರ್ಟುಸುತತುದೆ.

ಭ್ರತವು ಸರಿಸುಮ್ರು 630 ಲಕ್ MSME ಕ್ಪಕಾರೆೇಟ್ ಗಳನುನು ಹೊಂದಿದೆ ಅದರಲ್ಲಿ ಕೆೇವಲ 250 ಲಕ್ ಮ್ತ್ರ ಮನನುಣೆ ಪಡೆದಿವೆ. ಈ ವಲಯವು 2.5% ರ ಯೇಜಿತ ಸಂಯುಕತು ವ್ರ್ಕಾಕ ಬೆಳವಣಿಗೆ 

ದರದಲ್ಲಿ (CAGR) ಬೆಳಯುತಿತುರುವ್ಗ, ಮುಂಬರುವ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ, MSME ಕ್ಪಕಾರೆೇಟ್ ಘಟಕಗಳ ಅಂದ್ಜು ಸಂಖೆ್ಯ 750 ಲಕ್ವನುನು ಮುಟುಟುವ ನರಿೇಕ್ೆಯಿದೆ. ಇದರಲ್ಲಿ ಸುಮ್ರು 500 ಲಕ್ NTC MSME 

ಘಟಕಗಳ್ಗಿರಬರುದು ಎಂದು ನರಿೇಕ್ಷಿಸಲ್ಗಿದೆ.

ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳನುನು ಘಟಕದ ಮಟಟುದಲ್ಲಿ ಒಟುಟುಗೂಡಿಸಲ್ದ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ ಆಧ್ರದ ಮೆೇಲೆ ವಿವಿಧ ವಿಭ್ಗಗಳ್ಗಿ ವಗಿೇಕಾಕರಿಸಲ್ಗಿದೆ. 100 ಲಕ್ ರೂಪ್ಯಿಗಳಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ರೂಡಿಕೆಗಳನುನು 

‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಉದ್ಯಮಗಳು ಎಂದು ವ್್ಯಖ್್ಯನಸಲ್ಗುತತುದೆ. ಈ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಘಟಕಗಳನುನು INR 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ ನ ‘ಅತಿ ಸಣ್ಣ’, INR 10 ಲಕ್ದಿಂದ 50 ಲಕ್ದ ನಡುವಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್  ಅನುನು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ1’ ಮತುತು INR 50 ಲಕ್ದಿಂದ 100 ಲಕ್ದ ನಡುವಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್  ಅನುನು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ2’ ಎಂಬ ಮೂರು ಸ್ಲಗ್ರರ ವಗಕಾಗಳ್ಗಿ ವಗಿೇಕಾಕರಿಸಲ್ಗಿದೆ. NTC 

MSME ಘಟಕಗಳನುನು ತಮಮೂ ಮೊದಲ MSME ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉತ್ಪನನುವನುನು ತೆರೆಯುವವರು ಎಂದು ವ್್ಯಖ್್ಯನಸಲ್ಗುತತುದೆ. ಇವರು ಮೊದಲ-ಪಿೇಳಿಗೆಯ ಉದ್ಯಮಿಗಳು, ಮೊದಲ ಬ್ರಿಯ ರಫ್ತುದ್ರರು ಮತುತು 

ಅಸಿತುತವದಲ್ಲಿರುವ ಉದ್ಯಮಗಳ ವಿಸತುರಣೆ ಅಥವ್ ತ್ಂತಿ್ರಕ ಆವಿಷ್ಕಾರಗಳಿಗೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ರುಡುಕುವವರ್ಗಿದ್ದರೆ.

250 ಲಕ್ MSMEಗಳು 

ಇದುವರೆಗೆ ಒದಗಿಸಿದ ಕೆ್ರಡಿಟ್

630 ಲಕ್

ಭ್ರತದ MSMEಗಳು

ಭ್ರತದಲ್ಲಿ ಅಂದ್ಜು 

500 ಲಕ್

ಭ್ರತದಲ್ಲಿ ಅಂದ್ಜು 750 ಲಕ್ 

MSMEಗಳು 

ಆಕರ: ಮೆೈಕೊ್ರೇ, ಸಣ್ಣ ಮತುತು ಮಧ್ಯಮ ಉದ್ಯಮಗಳ ಸಚ್ವ್ಲಯ

NTC ಸ್ಲದ್ರರು ಸ್ಲದ್ತರಿಗೆ ಗಮನ್ರಕಾ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು ಹೊಂದಿರುವ ಕ್ರಣ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ (1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ) NTC ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಪ್ರವೆೇಶವನುನು ಒದಗಿಸಲು ಒಳನೊೇಟಗಳನುನು ಬಹಿರಂಗಪಡಿಸುವುದು ಮರತವದ್ದಗಿದೆ. 

FY 23-Q4 ರಲ್ಲಿ, MSME ಎರವಲು ಜ್ಗದಲ್ಲಿ NTC ಸ್ಲದ್ರರು 56% ಹೊಸ ಸ್ಲದ ಮೂಲವನುನು ಹೊಂದಿದ್ದರೆ. ನದಿಕಾಷಟುವ್ಗಿ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ (100 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ), 

ಈ ಸ್ಲದ್ರರು 61% ಕಕಾಂತ ಹೆಚುಚಿ ಮೂಲಗಳನುನು ಕೊಡುಗೆ ನೇಡಿದ್ದರೆ. ಈ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲಗಳಿಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆ, ಸ್ಲದ್ತರ ಧನ್ತಮೂಕ ಭ್ವನೆ 

ಮತುತು ದೃಢವ್ದ ಬೆೇಡಿಕೆಯ ಸಂಯೇಜನೆಯಿಂದ್ಗಿ NTC ಸ್ಲಗ್ರರ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಉತೆತುೇಜಿಸಿದೆ, ಹೆಚ್ಚಿನ ಆರ್ಕಾಕ ಸೆೇಪಕಾಡೆಗೆ ಗಣನೇಯವ್ಗಿ ಕೊಡುಗೆ ನೇಡಿದೆ.

ಮೆೈಕೊ್ರೇ MSME NTC ಮೂಲಗಳು

NTC ಸ್ಲದ್ರರು NTC ಯ ಪ್ಲು

ರಣಕ್ಸು ವಷಕಾದ ತೆರೈಮ್ಸಿಕಗಳು (ತಮಮೂ ವಗಕಾದಲ್ಲಿನ ಸ್ಲಗಳ %)
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Credit Exposure
less than INR 10 Lakh

Credit Exposure between
INR 10 Lakh and

INR 50 Lakh

Credit Exposure between
INR 50 Lakh and

INR 100 Lakh

75% Share of NTC
in originations

40% Share of NTC
in originations

16% Share of NTC
in originations

Very
Small Micro 1 Micro 2

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

INR 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್

INR 10 ಲಕ್ ಮತುತು INR 50 ಲಕ್ದ ನಡುವಿನ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್

INR 50 ಲಕ್ ಮತುತು INR 100 ಲಕ್ದ ನಡುವಿನ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್

 ಮೂಲಗಳಲ್ಲಿ NTC ಯ 75% ಪ್ಲು
ಮೂಲಗಳಲ್ಲಿ NTC ಯ 40% ಪ್ಲು

 ಮೂಲಗಳಲ್ಲಿ NTC ಯ 16% ಪ್ಲು

          ರಣಕ್ಸು ವಷಕಾದ ತೆರೈಮ್ಸಿಕಗಳು (ತಮಮೂ ವಗಕಾದಲ್ಲಿನ ಸ್ಲಗಳ %)

ಅತಿ 
ಸಣ್ಣ

ಮೆೈಕೊ್ರೇ 1 ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2
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In the micro MSME segment, NTC borrowers account for an impressive 61% of
originations.
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NTC Segment 
Flourishes Backed by 
Strong Demand from 
Retail Traders

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

ನೂ್ಯ-ಟು-ಕ�್ಡಿಟ್ (NTC)  ಬ�ಳವಣಿಗ�ಗಾಗಿ  ಮಾರುಕಟ�ಟ್ಗಳ  ಅನ�್ವರೀಷಣ�

ಮೆೈಕೊ್ರೇ MSME ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ, NTC ಸ್ಲದ್ರರು ಪ್ರಭ್ವಶ್ಲ್ 61% ಮೂಲವನುನು ಹೊಂದಿದ್ದರೆ

ರಿೇಟೆೇಲ್ ವ್್ಯಪ್ರಿಗಳಿಂದ ಉತತುಮ ಬೆೇಡಿಕೆಯ 

ಕ್ರಣ ಅಭಿವೃದಿ್ಧ ಹೊಂದುತಿತುರುವ NTC ವಿಭ್ಗ

ಸ್ಲದ್ತರಿಂದ ಮೂಲಗಳು ಭೌಗೊೇಳಿಕ ಪ್ರದೆೇಶಗಳ ಮೂಲಕ ರ್ಜ್ಯವ್ರು ಮೂಲಗಳು
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Nevertheless, remote geographies present greater opportunity for NTC growth 
due to the rising focus on financial inclusion. States like Uttar Pradesh, 
Maharashtra and Karnataka have a steady growth pattern in NTC share with 
respect to origination as well as proportion. Haryana, Delhi and Kerala on the 
other hand, have highly competitive markets that show a great potential for 
growth and opportunity. 
Lenders must focus on a stronger acquisition strategy in these geographies to 
establish a deeper presence.

We observed that NTC borrowers are driving the growth in credit originations 
amongst borrowers seeking less than INR 1 Crore loans (‘micro’). Insights show 
that increasing number of borrowers are availing loans of lower ticket size. While 
borrowers availing loans below 10 Lakh contribute significantly to both NTC and 
ETC segments, this contribution is particularly high for NTC borrowers. This 
makes it imperative for lenders to build their strategies around focusing more on 
the borrower segment availing loans below 10 Lakh (‘very small’).

Speaking of regional distribution, since lenders maintain consistent credit policies 
across regions, there is a similar share of originations distribution in NTC and ETC. 
Indicating that lenders are supporting increasing demands in all the tiers.

FY 23-Q4: NTC Origination of ‘Micro’ MSME by State
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• Public sector banks have been the dominant lenders to NTC borrowers seeking less than INR 50 Lakh loans, while 
 private banks leading suppliers of loans between INR 50 Lakh to 1 Crore (‘micro 2’) 
• Credit access is available across diverse geographies enabling NTC borrowers from rural and semi-urban areas to 
 avail loans of ticket size less than INR 10 Lakh.
• More than 50% of NTC borrowers who avail loans less than INR 50 Lakh begin their journey with smaller-ticket size loans.
• Retail traders constitute the largest proportion of NTC borrowers. 
• With the advancement of digitalization and improved access to information, the turnaround time across micro 
 loans (less than INR 100 Lakh), has significantly improved. Fastest processing time was on INR 50 Lakh and
 1 Crore (‘micro 2’) loan segment. 
 Furthermore, ample opportunity exists towards driving deeper penetration in the segments where borrowers are 
 seeking loans between INR 50 Lakh and INR 1 Crore. Different category lenders specialize in serving specific 
 NTC or unserved borrowers, thereby facilitating greater credit access across various borrower segments.

In this study, we delved into the market characteristics of ‘micro’ MSMEs to compare NTC lending with 
Existing-to-credit (ETC) borrowers. The ETC population comprises entities with established credit history, providing a 
basis for insightful analysis.

MSME ಪಲ್ಸಾ- ಆಗಸ್ಟು 2023

•  INR 50 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಬಯಸುವ NTC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ಸ್ವಕಾಜನಕ ವಲಯದ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳು ಪ್ರಮುಖ ಸ್ಲದ್ತರ್ಗಿದ್ದರೆ, ಆದರೆ ಖ್ಸಗಿ ಬ್್ಯಂಕ್ ಗಳು INR 50 ಲಕ್ದಿಂದ 1 

ಕೊೇಟಿಯವರೆಗಿನ ಸ್ಲದ ಪೂರೆೈಕೆದ್ರರಲ್ಲಿ ಪ್ರಮುಖವ್ಗಿವೆ (‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2’)

•  ಗ್್ರಮಿೇಣ ಮತುತು ಅರೆ-ನಗರ ಪ್ರದೆೇಶಗಳಿಂದ NTC ಸ್ಲಗ್ರರು INR 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಮೊತತುದ ಟಿಕೆಟ್ ಗ್ತ್ರದ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯಲು ಸ್ಧ್ಯವ್ಗುವಂತೆ ವಿವಿಧ ಭೌಗೊೇಳಿಕ ಪ್ರದೆೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಪ್ರವೆೇಶ ಲಭ್ಯವಿದೆ.

• INR 50 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವ 50% ಕಕಾಂತ ಹೆಚುಚಿ NTC ಸ್ಲದ್ರರು ಸಣ್ಣ-ಟಿಕೆಟ್ ಗ್ತ್ರದ ಸ್ಲಗಳಿಂದ ತಮಮೂ ಪ್ರಯ್ಣವನುನು ಪ್್ರರಂಭಿಸುತ್ತುರೆ.

• NTC ಸ್ಲದ್ರರಲ್ಲಿ ರಿೇಟೆೇಲ್ ವ್್ಯಪ್ರಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮ್ಣದಲ್ಲಿದ್ದರೆ.

•  ಡಿಜಿಟಲ್ೇಕರಣದ ಪ್ರಗತಿ ಮತುತು ಮ್ಹಿತಿಗೆ ಸುಧ್ರಿತ ಪ್ರವೆೇಶದೊಂದಿಗೆ, ಮೆೈಕೊ್ರೇ ಸ್ಲಗಳ (INR 100 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ) ಟನ್ಕಾ ಅರೌಂಡ್ ಸಮಯವು ಗಮನ್ರಕಾವ್ಗಿ ಸುಧ್ರಿಸಿದೆ. INR 50 ಲಕ್ 

ಮತುತು 1 ಕೊೇಟಿ (‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2’) ಸ್ಲ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ ಅತ್ಯಂತ ವೆೇಗದ ಸಂಸಕಾರಣ ಸಮಯ ದ್ಖಲ್ಗಿದೆ.

ಹ್ಗೆಯೇ, ಸ್ಲದ್ರರು INR 50 ಲಕ್ ಮತುತು INR 1 ಕೊೇಟಿ ನಡುವೆ ಸ್ಲವನುನು ಬಯಸುತಿತುರುವ ವಿಭ್ಗಗಳಲ್ಲಿ ವಿಶ್ಲ ಪ್ರವೆೇಶ್ತಿಯನುನು ಪಡೆದುಕೊಳಳುಲು ಸ್ಕಷುಟು ಅವಕ್ಶ ಲಭ್ಯವಿದೆ. ವಿವಿಧ  ವಗಕಾದ 

ಸ್ಲದ್ತರು ನದಿಕಾಷಟು NTC ಅಥವ್ ಸೆೇವೆ ಸಲ್ಲಿಸದ ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ಸೆೇವೆ ಸಲ್ಲಿಸುವಲ್ಲಿ ಪರಿಣತಿ ಹೊಂದಿದ್ದರೆ, ಇದರಿಂದ್ಗಿ ವಿವಿಧ ಸ್ಲದ್ರರ ವಿಭ್ಗಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರವೆೇಶ ಸ್ಧ್ಯವ್ಗುತತುದೆ.

‘ಮೈಕ�ೂ್ರೀ’ MSME ವಿಭಾಗದಲಿಲಿ ನೂ್ಯ-ಟು-ಕ�್ಡಿಟ್ (NTC) ಮತುತು ಎಕ್ಸ್ಸಿಟ್ಂಗ್-ಟು-ಕ�್ಡಿಟ್ (ETC) ನ�ೂರೀಟ

ಸಾಲದಾರರ ತುಲನಾತ್ಕ 

ಈ ಅಧ್ಯಯನದಲ್ಲಿ, NTC ಸ್ಲವನುನು ಎಕಸಾಸಿಟುಂಗ್-ಟು-ಕೆ್ರಡಿಟ್ (ETC) ಸ್ಲದ್ರರೊಂದಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಲು ನ್ವು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME ಗಳ ಮ್ರುಕಟೆಟು ಗುಣಲಕ್ಣಗಳನುನು ಪರಿಶಿೇಲ್ಸಿದೆದೇವೆ. 

ETC ಜನಸಂಖೆ್ಯಯು ಒಳನೊೇಟವುಳಳು ವಿಶೆಲಿೇಷಣೆಗೆ ಆಧ್ರವನುನು ಒದಗಿಸುವ ಸ್ಥಾಪಿತ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಇತಿಹ್ಸದೊಂದಿಗೆ ಘಟಕಗಳನುನು ಒಳಗೊಂಡಿದೆ. 

NTC ಸ್ಲಗ್ರರು INR 1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲಗಳನುನು (‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’) ಬಯಸುವ ಸ್ಲದ್ರರಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಮೂಲದ 

ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸುತಿತುರುವುದನುನು ನ್ವು ಗಮನಸಿದೆದೇವೆ. ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಸ್ಲದ್ರರು ಕಡಿಮೆ ಟಿಕೆಟ್ ಗ್ತ್ರದ 

ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುತಿತುದ್ದರೆ ಎಂದು ಒಳನೊೇಟಗಳು ತೊೇರಿಸುತತುವೆ. 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವ 

ಸ್ಲದ್ರರು NTC ಮತುತು ETC ವಿಭ್ಗಗಳೆರಡಕೂಕಾ ಗಮನ್ರಕಾವ್ಗಿ ಕೊಡುಗೆ ನೇಡುತ್ತುರೆ, NTC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ 

ಈ ಕೊಡುಗೆಯು ವಿಶೆೇಷವ್ಗಿ ಹೆಚ್ಚಿಗಿರುತತುದೆ. ಇದು ಸ್ಲದ್ತರಿಗೆ 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ (‘ಅತಿ ಸಣ್ಣ’) ಸ್ಲಗಳನುನು 

ಪಡೆಯುವ ಸ್ಲದ್ರರ ವಿಭ್ಗದ ಮೆೇಲೆ ಹೆಚುಚಿ ಗಮನರರಿಸುವ ಮೂಲಕ ತಮಮೂ ಕ್ಯಕಾತಂತ್ರಗಳನುನು ನಮಿಕಾಸಲು ಇದು 

ಅನವ್ಯಕಾವ್ಗುತತುದೆ.

ಪ್್ರದೆೇಶಿಕ ವಿತರಣೆಯ ಕುರಿತು ಹೆೇಳುವುದ್ದರೆ, ಸ್ಲದ್ತರು ಪ್ರದೆೇಶಗಳ್ದ್ಯಂತ ಸಿಥಾರ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ಲ್ಸಿಗಳನುನು 

ಅನುಸರಿಸುವುದರಿಂದ, NTC ಮತುತು ETC ಯಲ್ಲಿ ಮೂಲ ವಿತರಣೆಯ ಪ್ಲು ಒಂದೆೇ ರಿೇತಿಯದ್ದಗಿದೆ. ಸ್ಲದ್ತರು ಎಲ್ಲಿ 

ಸತುರಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಬೆೇಡಿಕೆಗಳನುನು ಬೆಂಬಲ್ಸುತಿತುರುವುದನುನು ಇದು ಸೂಚ್ಸುತತುದೆ.

ಅದೆೇನೆೇ ಇದದರೂ, ರಣಕ್ಸಿನ ಸೆೇಪಕಾಡೆಯ ಮೆೇಲೆ ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಗಮನದಿಂದ್ಗಿ ದೂರಸಥಾ ಭೌಗೊೇಳಿಕ ಪ್ರದೆೇಶಗಳು 

NTC ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಅವಕ್ಶವನುನು ನೇಡುತತುವೆ. ಉತತುರ ಪ್ರದೆೇಶ, ಮಹ್ರ್ಷಟ್ ಮತುತು ಕನ್ಕಾಟಕದಂತರ ರ್ಜ್ಯಗಳು 

ಮೂಲ ಮತುತು ಅನುಪ್ತಕೆಕಾ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತೆ NTC ಪ್ಲ್ನಲ್ಲಿ ಸಿಥಾರವ್ದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಮ್ದರಿಯನುನು ಹೊಂದಿವೆ. 

ಮತೊತುಂದೆಡೆ ರರಿಯ್ಣ, ದೆರಲ್ ಮತುತು ಕೆೇರಳವು ಹೆಚುಚಿ ಸ್ಪಧ್ಕಾತಮೂಕ ಮ್ರುಕಟೆಟುಗಳನುನು ಹೊಂದಿದುದ ಅದು ಬೆಳವಣಿಗೆ 

ಮತುತು ಅವಕ್ಶದ ಉತತುಮ ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು ತೊೇರಿಸುತತುದೆ.

ಆಳವ್ದ ಉಪಸಿಥಾತಿಯನುನು ಸ್ಥಾಪಿಸಲು ಸ್ಲದ್ತರು ಈ ಭೌಗೊೇಳಿಕ ಪ್ರದೆೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರಬಲ ಸ್ವಧಿೇನ ತಂತ್ರದ ಮೆೇಲೆ 

ಕೆೇಂದಿ್ರೇಕರಿಸಬೆೇಕು.

1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಬಯಸುವ 

ಸ್ಲದ್ರರಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಮೂಲದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು 

ಹೆಚ್ಚಿಸುತಿತುರುವ NTC ಸ್ಲದ್ರರು

ದೂರಸಥಾ ಭೌಗೊೇಳಿಕ ಪ್ರದೆೇಶವು ರಣಕ್ಸಿನ ಸೆೇಪಕಾಡೆಯ 

ಮೆೇಲೆ ಹೆಚುಚಿತಿತುರುವ ಗಮನದಿಂದ್ಗಿ NTC ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ 

ಹೆಚ್ಚಿನ ಅವಕ್ಶವನುನು ಒದಗಿಸುತತುದೆ

FY 23-Q4: ರ್ಜ್ಯವ್ರು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME ಯ NTC ಮೂಲ
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Traders in the Retail and Machinery and Transport Equipment sectors are 
also seeing a growth in the NTC borrower segment.

FY 23-Q4 : NTC Origination of ‘Micro’ MSME by Industries
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Financial Intermediation

Credit Pro�le of NTC Borrower vs ETC Borrower
To further expand access to this segment, it is imperative to understand the journey of the NTC and ETC borrowers. For 
this purpose, we considered commercial loan originations between the time period from October 2020 and March 2021. 
For ETC borrowers, we only considered those with a credit history of at least two years prior to the said period. The MSME 
Borrower category and CIBIL MSME Rank (CMR) were measured at time "t," while CMR rank for NTC borrowers was 
measured at "t+6."

Insights show that ‘micro’ NTC borrowers 
compared differently to ETC borrowers in risk 
distribution and borrower category. 
ETC borrowers had a very distinct risk profile 
when compared to NTC borrowers. The initial 
CMR generated for NTC borrowers typically 
falls within the medium-risk category (CMR 
4-6), accounting for approximately 72% of 
borrowers. On the other hand, 46% of borrowers 
with established credit histories are classified 
in the medium-risk range.
Hence, to ensure comparability amongst the 
two population segments, the profile of ETC 
has been controlled for risk and ‘micro’ MSME 
sub segments.
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100%

80%

60%

40%

20%

0%

CMR 1-3 CMR 4-6 CMR 7-10

NTC ETC

24%

72%

4%

37%

46%

17%

%
 o

f B
or

ro
w

er
s

Traders in Retail & 
Machinery/Transport 
Equipment sectors seeing 
growth in NTC

MSME ಪಲ್ಸಾ - ಆಗಸ್ಟು 2023

ರಿೇಟೆೇಲ್ ಮತುತು ಯಂತೊ್ರೇಪಕರಣಗಳು ಮತುತು ಸ್ರಿಗೆ ಸಲಕರಣೆ ವಲಯದ ವ್್ಯಪ್ರಿಗಳು NTC ಸ್ಲದ್ರರ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ 

ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಸ್ಧಿಸುತಿತುದ್ದರೆ.
NTC ಯಲ್ಲಿ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಸ್ಧಿಸುತಿತುರುವ ರಿೇಟೆೇಲ್ 

ಮತುತು ಯಂತೊ್ರೇಪಕರಣ/ಸ್ರಿಗೆ ಸಲಕರಣೆ ವಲಯಗಳ 

ವ್್ಯಪ್ರಿಗಳು

FY 23-Q4 : ಕೆೈಗ್ರಿಕೆಗಳಿಂದ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME ಯ NTC ಮೂಲ
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ಮೂಲಗಳಲ್ಲಿ NTC ಪ್ಲು

NTC ಸಾಲದಾರರು vs ETC ಸಾಲದಾರರ ಕ�್ಡಿಟ್ ಪ್ಫ�ೈಲ್

ಈ ವಿಭ್ಗಕೆಕಾ ಪ್ರವೆೇಶವನುನು ಇನನುಷುಟು ವಿಸತುರಿಸಲು, NTC ಮತುತು ETC ಸ್ಲದ್ರರ ಪ್ರಯ್ಣವನುನು ಅಥಕಾಮ್ಡಿಕೊಳುಳುವುದು ಕಡ್ಡಾಯವ್ಗಿದೆ. ಈ ಉದೆದೇಶಕ್ಕಾಗಿ, ನ್ವು ಅಕೊಟುೇಬರ್ 2020 ರಿಂದ 

ಮ್ರ್ಕಾ 2021 ರ ನಡುವಿನ ಅವಧಿಯ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲ ಮೂಲಗಳನುನು ಪರಿಗಣಿಸಿದೆದೇವೆ. ETC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ, ನ್ವು ಪರಿಗಣಿಸಿದ ಅವಧಿಗಿಂತ ಕನಷ್ಠ ಎರಡು ವಷಕಾಗಳ ಹಿಂದಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಇತಿಹ್ಸವನುನು 

ಹೊಂದಿರುವವರನುನು ಮ್ತ್ರ ಪರಿಗಣಿಸಿದೆದೇವೆ. MSME ಸ್ಲದ್ರರ ವಗಕಾ ಮತುತು CIBIL MSME ಶೆ್ರೇಣಿಯನುನು (CMR) “t” ಕ್ಲದಲ್ಲಿ ಅಳೆಯಲ್ಗುತತುದೆ, ಆದರೆ NTC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ CMR ಶೆ್ರೇಣಿಯನುನು “t+6” 

ನಲ್ಲಿ ಅಳೆಯಲ್ಗುತತುದೆ.

ಒಳನೊೇಟಗಳಲ್ಲಿ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ NTC ಸ್ಲದ್ರರನುನು ಅಪ್ಯ ರಂಚ್ಕೆ 

ಮತುತು ಸ್ಲದ್ರರ ವಗಕಾದಲ್ಲಿ ETC ಸ್ಲದ್ರರೊಂದಿಗೆ ವಿಭಿನನುವ್ಗಿ 

ಹೊೇಲ್ಸಿರುವುದನುನು ಕಂಡುಬರುತತುವೆ.

NTC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ ETC ಸ್ಲದ್ರರು ತುಂಬ್ 

ವಿಭಿನನುವ್ದ ಅಪ್ಯದ ಪ್ರಫೆೈಲ್ ಅನುನು ಹೊಂದಿದ್ದರೆ. NTC 

ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ರಚ್ಸಲ್ದ ಆರಂಭಿಕ CMR ಸ್ಮ್ನ್ಯವ್ಗಿ ಮಧ್ಯಮ-

ಅಪ್ಯದ ವಗಕಾಕೆಕಾ (CMR 4-6) ಸೆೇರುತತುದೆ, ಇದು ಸರಿಸುಮ್ರು 

72% ಸ್ಲದ್ರರನುನು ಹೊಂದಿದೆ. ಹ್ಗೆಯೇ, ಸ್ಥಾಪಿತ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಇತಿಹ್ಸಗಳ 46% ಸ್ಲದ್ರರನುನು ಮಧ್ಯಮ-ಅಪ್ಯದ ಶೆ್ರೇಣಿಯಲ್ಲಿ 

ವಗಿೇಕಾಕರಿಸಲ್ಗಿದೆ.

ಆದದರಿಂದ, ಎರಡು ಜನಸಂದಣಿಯ ವಿಭ್ಗಗಳನುನು ಹೊೇಲ್ಸಲು, 

ಅಪ್ಯ ಮತುತು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME ಉಪ ವಿಭ್ಗಗಳ ETC ಯ 

ಪ್ರಫೆೈಲ್ ಅನುನು ನಯಂತಿ್ರಸಲ್ಗುತತುದೆ. 

CMR ಪಟಿಟುಗಳ ಪ್ರಕ್ರ ರಂಚ್ಕೆ
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Our analysis of the credit participation (i.e., type of credit products and ticket-size) for NTC borrowers and ETC 
borrowers revealed their distinct characteristics and preferences when it comes to credit demand for commercial 
loans. We observed that one in every two NTC borrowers originated their credit journey through a demand loan
(a short-term loan that the borrower must pay back whenever the lender demands it), with lower access to credit 
whereas approximately 61% availed loans of a ticket size of less than 1 Lakh when compared to recent loan 
originations by ETC borrowers.

Product Definition:
Long Term Loan: Loan for period above 3 years
Mid Term Loan: Loan for period above 1 year and up to 3 years
Demand Loan: Short-term loan to meet working capital requirements
Cash Credit: Short-term loan backed by inventory and receivables of the company
Unsecured Business Loan: Loans without pledging any asset as collateral
Overdraft: Credit facility to withdraw an amount at any time

** Top 6 loan products which account for 90% of NTC originations

In this section, we explore the true potential of NTC borrowers by examining the profitability derived from their credit 
balance growth. By thoroughly evaluating their credit journey, we aim to uncover the substantial opportunities that lie 
within this borrower segment.
To gain valuable insights, we closely monitored the credit journey of NTC borrowers for a period of 18 months, starting 
from their entry into the MSME market between October 2020 and March 2021. By comparing credit score migration 
at “t+6” for NTC borrowers and at ‘t’ for ETC borrowers, we assessed the credit performance of newly originated credit 
products for both populations to identify any deterioration or improvement in credit health.
Our findings revealed that NTC ‘micro’ MSME borrowers embark on their credit journey with smaller loan amounts, but 
they present an exceptional growth opportunity. With higher rate of account openings, these borrowers showcase a 
strong potential for further improvement in credit access. Over the course of 18 months following the first credit loan 
origination, NTC MSME borrowers demonstrated remarkable credit growth, building balances that are 1.4 times higher 
compared to ETC borrowers.

Products
Long Term Loan
Mid Term Loan
Demand Loan
Cash Credit
Unsecured Business Loan
Overdraft

Ticket Size
<1Lakh
1-2 Lakh
2-5 Lakh
5-10 Lakh
10-25 Lakh
25 Lakh+

NTC
8%
7%

54%
11%
3%
7%

ETC
15%
14%
12%
7%
6%
6%

NTC
61%
7%

11%
10%
7%
4%

ETC
36%
15%
25%
17%
48%
29%
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NTC ಸ್ಲದ್ರರು ಮತುತು ETC ಸ್ಲದ್ರರ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಭ್ಗವಹಿಸುವಿಕೆಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ (ಅಂದರೆ, ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉತ್ಪನನುಗಳ ಪ್ರಕ್ರ ಮತುತು ಟಿಕೆಟ್-ಗ್ತ್ರ) ನಮಮೂ ವಿಶೆಲಿೇಷಣೆಯು ವ್ಣಿಜ್ಯ 

ಸ್ಲಗಳಿಗೆ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆೇಡಿಕೆಯ ಕುರಿತು ಅವರ ವಿಶಿಷಟು ಗುಣಲಕ್ಣಗಳು ಮತುತು ಆದ್ಯತೆಗಳನುನು ಬಹಿರಂಗಪಡಿಸಿದೆ.ಪ್ರತಿ ಇಬ್ಬರು NTC ಸ್ಲದ್ರರಲ್ಲಿ ಒಬ್ಬರು ಕಡಿಮೆ ಪ್ರವೆೇಶದೊಂದಿಗೆ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಗೆ ಕಡಿಮೆ ಪ್ರವೆೇಶವನುನು ಹೊಂದಿದದರೂ ತಮಮೂ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರಯ್ಣವನುನು ಬೆೇಡಿಕೆಯ ಸ್ಲದ (ಸ್ಲದ್ತರು ಬೆೇಡಿಕೆಯಿಟ್ಟುಗ ಸ್ಲದ್ರruನು ಮರುಪ್ವತಿಸಬೆೇಕ್ದ 

ಅಲ್್ಪವಧಿಯ ಸ್ಲ) ಮೂಲಕ ಪ್್ರರಂಭಿಸಿರುವುದನುನು ನ್ವು ಗಮನಸಿದೆದೇವೆ, ETC ಸ್ಲದ್ರರ ಇತಿತುೇಚ್ನ ಸ್ಲದ ಮೂಲಗಳಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ ಸರಿಸುಮ್ರು 61% ರಷುಟು 1 

ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆಯ ಟಿಕೆಟ್ ಗ್ತ್ರದ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆದುಕೊಂಡಿದ್ದರೆ

ಉತ್ಪನನಿ ವಾ್ಯಖಾ್ಯನ:

 ದಿೇರ್ಕಾವಧಿಯ ಸ್ಲ: 3 ವಷಕಾಗಳಿಗಿಂತ ಅಧಿಕ ಅವಧಿಗೆ ಸ್ಲ

 ಮಧ್ಯಂತರ ಸ್ಲ: 1 ವಷಕಾಕಕಾಂತ ಅಧಿಕ ಮತುತು 3 ವಷಕಾಗಳೊೆಳಗಿನ ಅವಧಿಗೆ ಸ್ಲ

 ಬೆೇಡಿಕೆ ಸ್ಲ: ಕ್ಯಕಾನರತ ಬಂಡವ್ಳದ ಅವಶ್ಯಕತೆಗಳನುನು ಪೂರೆೈಸಲು ಅಲ್್ಪವಧಿಯ ಸ್ಲ

 ನಗದು ಕೆ್ರಡಿಟ್: ಅಲ್್ಪವಧಿಯ ಸ್ಲವು ಇನೆವಂಟರಿ ಮತುತು ಕಂಪನಯ ಸಿವೇಕೃತಿಗಳಿಂದ ಬೆಂಬಲ್ತವ್ಗಿದೆ ಅಸುರಕ್ಷಿತ ಉದ್ಯಮ ಸ್ಲ: ಯ್ವುದೆೇ ಆಸಿತುಯನುನು ಮೆೇಲ್ಧ್ರ

 ಓವರ್ ಡ್್ರಫ್ಟು  ಆಗಿ ಒತೆತು ಇಡದೆ ಪಡೆದ ಸ್ಲಗಳು: ಯ್ವುದೆೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಮೊತತುವನುನು ಹಿಂಪಡೆಯಲು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಸೌಲಭ್ಯ

 ** NTC ಮೂಲಗಳಿಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ 90% ರಷುಟು ಅಗ್ರ 6 ಸ್ಲ ಉತ್ಪನನುಗಳು

ಉತ್ಪನನುಗಳು NTC ETC

ದಿೇರ್ಕಾವಧಿ ಸ್ಲ 8% 15%

ಮಧ್ಯಂತರ ಸ್ಲ 7% 14%

ಬೆೇಡಿಕೆ ಸ್ಲ 54% 12%

ನಗದು ಕೆ್ರಡಿಟ್ 11% 7%

ಅಸುರಕ್ಷಿತ ಉದ್ಯಮ ಸ್ಲ 3% 6%

ಓವರ್ ಡ್್ರಫ್ಟು 7% 6%

ಟಿಕೆಟ್ ಗ್ತ್ರ NTC ETC

<1ಲಕ್ 61% 36%

1-2 ಲಕ್ 7% 15%

2-5 ಲಕ್ 11% 25%

5-10 ಲಕ್ಷ 10% 17%

10-25 ಲಕ್ಷ 7% 48%

25 ಲಕ್ಷ+ 4% 29%

NTC ಸಾಲದಾರರು - ಮುಂದಿನ 18 ತಿಂಗಳುಗಳ ಒಳನ�ೂರೀಟಗಳು ಮತುತು ಪಥ

ಈ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ, NTC ಸ್ಲದ್ರರ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ಬೆಳವಣಿಗೆಯಿಂದ ಪಡೆದ ಲ್ಭದ್ಯಕತೆಯನುನು ಪರಿಶಿೇಲ್ಸುವ ಮೂಲಕ ನ್ವು ಅವರ ನಜವ್ದ ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು 

ಕಂಡುಕೊಳುಳುತೆತುೇವೆ. ಅವರ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರಯ್ಣವನುನು ಸಂಪೂಣಕಾವ್ಗಿ ಮೌಲ್ಯಮ್ಪನ ಮ್ಡುವ ಮೂಲಕ, ಈ ಸ್ಲದ್ರರ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯವಿರುವ ಗಣನೇಯ ಅವಕ್ಶಗಳನುನು 

ಅನ್ವರಣಗೊಳಿಸುವ ಗುರಿಯನುನು ನ್ವು ಹೊಂದಿದೆದೇವೆ.

ಮೌಲ್ಯಯುತವ್ದ ಒಳನೊೇಟಗಳನುನು ಪಡೆದುಕೊಳಳುಲು, ಅಕೊಟುೇಬರ್ 2020 ಮತುತು ಮ್ರ್ಕಾ 2021 ರ ನಡುವೆ MSME ಮ್ರುಕಟೆಟುಗೆ ಪ್ರವೆೇಶಿಸಿದ್ಗಿನಂದ 18 ತಿಂಗಳ ಅವಧಿಯವರೆಗೆ 

NTC ಸ್ಲದ್ರರ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರಯ್ಣದ ನಕಟ ಮೆೇಲ್ವಚ್ರಣೆಯನುನು ನ್ವು ಮ್ಡಿದೆದೇವೆ. NTC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ “t+6” ನಲ್ಲಿ ಮತುತು ETC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ‘t’ ಯಲ್ಲಿ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಸೊಕಾೇರ್ 

ವಗ್ಕಾವಣೆಯನುನು ಹೊೇಲ್ಸುವ ಮೂಲಕ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಸ್ವಸಥಾಯದಲ್ಲಿ ಯ್ವುದೆೇ ಕ್ಷಿೇಣತೆ ಅಥವ್ ಸುಧ್ರಣೆಯನುನು ಗುರುತಿಸಲು ಎರಡೂ ವಗಕಾದಲ್ಲಿ ಹೊಸ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಉತ್ಪನನುಗಳ ಕೆ್ರಡಿಟ್ 

ಕ್ಯಕಾಕ್ಮತೆಯನುನು ನ್ವು ಮೌಲ್ಯಮ್ಪನ ಮ್ಡಿದೆದೇವೆ.

NTC ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME ಸ್ಲದ್ರರು ತಮಮೂ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರಯ್ಣವನುನು ಸಣ್ಣ ಸ್ಲದ ಮೊತತುದೊಂದಿಗೆ ಪ್್ರರಂಭಿಸಿದರೂ ಅವರು ಅಸ್ಧ್ರಣ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತ್ತುರೆ 

ಎಂಬುದು ನಮಮೂ ಸಂಶೆೋೇಧನೆಗಳಿಂದ ಬಹಿರಂಗವ್ಗಿದೆ. ಹೆಚ್ಚಿನ ಖ್ತೆ ತೆರೆಯುವಿಕೆಯ ದರದೊಂದಿಗೆ, ಈ ಸ್ಲದ್ರರು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪ್ರವೆೇಶದಲ್ಲಿ ಮತತುಷುಟು ಸುಧ್ರಣೆಗೆ ಬಲವ್ದ 

ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತ್ತುರೆ. ಮೊದಲ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಲೊೇನ್ ಮೂಲದ ನಂತರದ 18 ತಿಂಗಳ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ, NTC MSME ಸ್ಲದ್ರರು ETC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ 1.4 

ಪಟುಟು ಹೆಚ್ಚಿನ ಬ್್ಯಲೆನ್ಸಾ ಗಳನುನು ನಮಿಕಾಸುವ ಮೂಲಕ ಗಮನ್ರಕಾವ್ದ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸಿದರು.

ಪ್್ರರಂಭಿಸಲ್ದ ವಹಿವ್ಟುಗಳ ಸಂಖೆ್ಯ

MOB0 ನಲ್ಲಿ ಇಂಡೆಕ್ಸಾ ಮ್ಡಲ್ಗಿದೆ

ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ ನಲ್ಲಿ ಹೆಚಚಿಳ
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Our analysis further reveals that the low-risk segment (CMR 1-3) grows faster, with clear inflection point between 9-12 
months. This not only shows the lender's confidence in good credit quality, but also translates into more credit 
account openings. On the right-hand chart, we can see from a ‘micro’ sub segments perspective that borrowers 
availing loans between 50 Lakh and 100 Lakh tend to access more number of loans in the following months as 
compared to borrowers availing less than 50 Lakh loans.

Lenders are encouraged to expand further credit to the NTC borrowers in the micro category to increase wallet share 
early on. These borrowers provide an excellent opportunity for cross-sell & up-sell, allowing lenders to maximise their 
earning potential.

As NTC consumers gain credit access, build history, and open more 
products, they exhibit a faster rate of improvement than their ETC 
counterparts. This emphasizes the positive impact of credit access on the 
creditworthiness of NTC borrowers.

However, with respect to delinquency, NTC borrowers perform marginally worse than ETC borrowers. Those availing 
loans of less than INR 10 Lakh (‘very small’) showed 4% higher delinquency at 12 months, implying that enhanced 
underwriting data and tools are critical to assess risk accurately.
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faster rate of improvement 
than their ETC counterparts.
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ನಮಮೂ ವಿಶೆಲಿೇಷಣೆಗಳಿಂದ 9-12 ತಿಂಗಳ ನಡುವೆ ಸ್ಪಷಟುವ್ದ ಒಳರರಿವಿನ ಬಂದುವಿನೊಂದಿಗೆ ಕಡಿಮೆ-ಅಪ್ಯದ ವಿಭ್ಗವು (CMR 1-3) ವೆೇಗವ್ಗಿ ಬೆಳೆಯುತತುದೆ ಎಂದು 

ಬಹಿರಂಗವ್ಗಿದೆ. ಇದು ಉತತುಮ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಗುಣಮಟಟುದಲ್ಲಿ ಸ್ಲದ್ತರ ವಿಶ್ವಸವನುನು ತೊೇರಿಸುವುದಷೆಟುೇ ಅಲಲಿದೆೇ ಹೆಚ್ಚಿನ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಖ್ತೆ ತೆರೆಯುವಿಕೆಗೆ ಕ್ರಣವ್ಗುತತುದೆ. 

ಬಲಭ್ಗದ ನಕ್ೆಯಲ್ಲಿ, 50 ಲಕ್ ಮತುತು 100 ಲಕ್ದ ನಡುವಿನ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವ ಸ್ಲದ್ರರು 50 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವ ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ 

ಮುಂದಿನ ತಿಂಗಳುಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸಂಖೆ್ಯಯ ಸ್ಲಗಳನುನು ಪಡೆದುಕೊಳಳುಲು ಒಲವು ತೊೇರುತ್ತುರೆ ಎನುನುವುದನುನು ನ್ವು ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ ಉಪ ವಿಭ್ಗಗಳ ದೃರ್ಟುಕೊೇನದಿಂದ 

ತಿಳಿದುಕೊಳಳುಬರುದ್ಗಿದೆ. 

MOB0 ನಲ್ಲಿ ಇಂಡೆಕ್ಸಾ ಮ್ಡಲ್ಗಿದೆ

ಆರಂಭಿಕ ರಂತದಲ್ಲಿ ವ್್ಯಲೆಟ್ ಪ್ಲನುನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಮೆೈಕೊ್ರೇ ವಗಕಾದಲ್ಲಿ NTC ಸ್ಲದ್ರರಿಗೆ ಮತತುಷುಟು ಸ್ಲವನುನು ವಿಸತುರಿಸಲು ಸ್ಲದ್ತರನುನು ಪ್ರೇತ್ಸಾಹಿಸಲ್ಗುತತುದೆ. ಈ ಸ್ಲದ್ರರು 
ಕ್್ರಸ್-ಸೆಲ್ಲಿಂಗ್ ಮತುತು ಅಪ್-ಸೆಲ್ಲಿಂಗ್ ಗೆ ಅತು್ಯತತುಮ ಅವಕ್ಶವನುನು ಒದಗಿಸಿ ಸ್ಲದ್ತರು ತಮಮೂ ಗಳಿಕೆಯ ಸ್ಮಥ್ಯಕಾವನುನು ಗರಿಷ್ಠಗೊಳಿಸಲು ಅವಕ್ಶ ಮ್ಡಿಕೊಡುತ್ತುರೆ.  
 

NTC ಗ್್ರರಕರು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅನುನು ಪಡೆಯುತ್ತುರೆ, ಇತಿಹ್ಸವನುನು ನಮಿಕಾಸುತ್ತುರೆ ಮತುತು ಹೆಚ್ಚಿನ ಉತ್ಪನನುಗಳನುನು ತೆರೆಯುತ್ತುರೆ, ಅವರು 

ತಮಮೂ ETC ಕೌಂಟರ್ ಪ್ಟ್ಕಾ ಗಿಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸುಧ್ರಣೆಯ ದರವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತ್ತುರೆ. NTC ಸ್ಲಗ್ರರ ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅರಕಾತೆಯ ಮೆೇಲೆ 

ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಪಡೆದುಕೊಳುಳುವುದರ ಧನ್ತಮೂಕ ಪ್ರಭ್ವವನುನು ಇದು ಒತಿತುಹೆೇಳುತತುದೆ.
NTC ಗ್್ರರಕರು ತಮಮೂ ETC ಕೌಂಟರ್ ಪ್ಟ್ಸಾಕಾ ಗಿಂತ ಅಧಿಕ 

ಸುಧ್ರಣೆ ದರವನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸುತ್ತುರೆ. 

టటటటటటటటటటటటట, టటటటటటటటటటటట టటటటటటటటటటట, ETC టటటట టటటటటటటటటటటటట టటట NTC టటటట టటటటటటటటటటటటట టటటటట టటటటటటటటట టటటటటటటటటటటటటటటట. 

INR 10 టటటటటటటటటటటటటట టటటటటటట టటటటటట టటటటటటటటటటట (‘టటటటట టటటటటటట’) 12 టటటటటటటటటట 4% టటటట టటటటటటటటటటటటట టటటటటటటటటటటటటట, టటట టటటటటట 

టటటటటటటటటట టటటటటటటటటటటటటటట టటటటటటటటటటటటటటటట టటటటటటటటటటట టటటట టటటటటటట టటటటటటటట టటటటటటటటటటటట టటటటటటటట టటటటటటటటటటట.

ಅತಿ ಸಣ್ಣ ಮೆೈಕೊ್ರೇ  1 ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2
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12 MOB ನಲ್ಲಿ ಎಂದಿಗೂ 90+ DPD NTC ETC

ಅತಿಸಣ್ಣ 26% 22%

ಮೆೈಕೊ್ರೇ1 2% 9%

ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2 2% 5%

ಆದರೆ, ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದಂತೆ, NTC ಸ್ಲದ್ರರು ETC ಸ್ಲದ್ರರಷುಟು ಉತತುಮವ್ಗಿ ಕ್ಯಕಾನವಕಾಹಿಸುವುದಿಲಲಿ. INR 10 ಲಕ್ಕಕಾಂತ ಕಡಿಮೆ (‘ಅತಿ ಸಣ್ಣ’) ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವವರು 12 

ತಿಂಗಳುಗಳಲ್ಲಿ 4% ಹೆಚ್ಚಿನ ಡಿಲ್ಕೆವಂಸಿಯನುನು ಪ್ರದಶಿಕಾಸಿದ್ದರೆ, ಇದು ಅಪ್ಯವನುನು ನಖರವ್ಗಿ ನಣಕಾಯಿಸಲು ವಧಿಕಾತ ಅಂಡರ್ ರೆೈಟಿಂಗ್ ಡೆೇಟ್ ಮತುತು ಉಪಕರಣಗಳು ಮರತವವ್ಗಿವೆ ಎಂದು 

ಸೂಚ್ಸುತತುದೆ. 
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NTC ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್ ನಲ್ಲಿ ಹೆಚಚಿಳ
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Our study examined ‘micro’ MSME NTC loans originated between August 2018 and September 2019 and mapped them 
against FIT Rank. We found that loans beyond FIT Rank 5 have a significantly higher probability of default compared 
to loans with FIT rank ranging between 1-5. Lenders can mitigate risk by leveraging enhanced data and tools to better 
predict creditworthiness, particularly in the NTC borrower segment. While NTC segment leads to greater financial 
inclusion, ‘micro’ MSME (exposure less than 1 Crore) consumers are skewed towards higher risk. Hence, there is a 
need for alternative data sources, such as digital and financial records, income data, and trade data (bank statements, 
GST, ITR, etc.), that can play a crucial role in underwriting ‘micro’ MSME NTC consumers and maintaining a favourable 
risk-reward ratio. Further, lenders offering loans to NTC segment can also benefit from the use of FIT data to 
appropriately price the risk and evaluate the MSME.

Probability of Default Curve
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ನಮಮೂ ಅಧ್ಯಯನವು ಆಗಸ್ಟು 2018 ಮತುತು ಸೆಪೆಟುಂಬರ್ 2019 ರ ನಡುವೆ ನೇಡಲ್ದ ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME NTC ಸ್ಲಗಳನುನು ಪರಿೇಕ್ಷಿಸಿದೆ ಮತುತು ಅವುಗಳನುನು FIT ಶೆ್ರೇಣಿಗೆ ಮ್್ಯಪ್ 

ಮ್ಡಿದೆ. 1-5 ರ ನಡುವಿನ FIT ಶೆ್ರೇಣಿಯ ಸ್ಲಗಳಿಗೆ ಹೊೇಲ್ಸಿದರೆ FIT ಶೆ್ರೇಣಿ 5 ಕಕಾಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸ್ಲಗಳು ಡಿಫ್ಲ್ಟು ನ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸಂಭವನೇಯತೆಯನುನು ಹೊಂದಿವೆ ಎಂದು 

ನ್ವು ಗಮನಸಿದೆದೇವೆ. ಸ್ಲದ್ತರು ವಿಶೆೇಷವ್ಗಿ NTC ಸ್ಲದ್ರ ವಿಭ್ಗದಲ್ಲಿ, ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅರಕಾತೆಯನುನು ಉತತುಮವ್ಗಿ ಊಹಿಸಲು ವಧಿಕಾತ ಡೆೇಟ್ ಮತುತು ಸ್ಧನಗಳನುನು 

ನಯಂತಿ್ರಸುವ ಮೂಲಕ ಅಪ್ಯವನುನು ತಗಿಗಿಸಬರುದ್ಗಿದೆ. NTC ವಿಭ್ಗವು ಹೆಚ್ಚಿನ ರಣಕ್ಸಿನ ಸೆೇಪಕಾಡೆಗೆ ಕ್ರಣವ್ಗಿದದರೂ, ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’ MSME (1 ಕೊೇಟಿಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ 

ಎಕ್ಸಾ ಪೇಷರ್) ಗ್್ರರಕರು ಹೆಚ್ಚಿನ ಅಪ್ಯದ ಕಡೆಗೆ ವ್ಲುತ ತ್ುರೆ. ಆದದರಿಂದ, ‘ಮೆೈಕೊ್ರೇ’  MSME NTC ಗ್್ರರಕರನುನು ಅಂಡರ್ ರೆೈಟಿಂಗ್ ಮ್ಡುವಲ್ಲಿ ಮರತವದ ಪ್ತ್ರವನುನು 

ವಹಿಸಲು ಮತುತು ಅನುಕೂಲಕರ ಅಪ್ಯ-ಪ್ರತಿಫಲ ಅನುಪ್ತವನುನು ನವಕಾಹಿಸಲು ಡಿಜಿಟಲ್ ಮತುತು ರಣಕ್ಸು ದ್ಖಲೆಗಳು, ಆದ್ಯ ಡೆೇಟ್ ಮತುತು ವ್್ಯಪ್ರ ಡೆೇಟ್ 

(ಬ್್ಯಂಕ್ ಸೆಟುೇಟ್ ಮೆಂಟ್ ಗಳು, GST, ITR, ಇತ್್ಯದಿ) ನಂತರ ಪಯ್ಕಾಯ ಡೆೇಟ್ ಮೂಲಗಳು ಅವಶ್ಯವ್ಗಿವೆ. ಇದಲಲಿದೆ, NTC ವಿಭ್ಗಕೆಕಾ ಸ್ಲವನುನು ನೇಡುವ ಸ್ಲದ್ತರು 

ಅಪ್ಯದ ಮಟಟುವನುನು ಸೂಕತುವ್ಗಿ ಅಳೆಯಲು ಮತುತು MSME ಯನುನು ಮೌಲ್ಯಮ್ಪನ ಮ್ಡಲು FIT ಡೆೇಟ್ದ ಬಳಕೆಯಿಂದ ಪ್ರಯೇಜನ ಪಡೆಯಬರುದ್ಗಿದೆ.

FIT ಶ�್ರೀಣಿ

ಡಿೇಫ್ಲ್ಟು ನಕ್ೆಯ ಸಂಭವನೇಯತೆ 

FIT ಶೆ್ರೇಣಿ

ಕಡಿಮೆ (FIT 1-3)

ಮಧ್ಯಮ (FIT 4-8)

ಅಧಿಕ (FIT 9-10)

ಡಿೇಫ್ಲ್ಟು ನ ಸಂಭ್ವನೇಯತೆ

ಅತಿ ಸಣ್ಣ ಮೆೈಕೊ್ರೇ 1 ಮೆೈಕೊ್ರೇ 2



In this CCIR study, we extensively examined proprietorship-level data from the commercial bureau, which we then 
cross-referenced with individual PAN information from the consumer bureau. Our analysis is based on the most recent 
available data, specifically the live portfolios of both the commercial and consumer bureaus as of March 2023.
We focused on commercial borrowers and explored their first-ever trades in both commercial and consumer domains, 
including consumer products and credit scores. Remarkably, we found that at least 20% of the commercial entities 
had a presence in the consumer bureau, indicating a significant overlap between business and retail activities. Among 
these consumers, approximately 80% had prior trade history in the consumer bureau before seeking commercial 
credit.
Delving into the consumer bureau data, we identified three prominent product categories: Consumption loans, Vehicle 
loans, and Mortgage loans. These categories represent the top choices among consumers seeking credit, further 
underscoring the interconnectedness between their commercial and personal financial endeavours.

CHARACTERSTICS OF MSMES HAVING COMMERCIAL AND CONSUMER CREDIT
INFORMATION - COMPREHENSIVE CREDIT INFORMATION REPORT (CCIR)
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First Origination
First Loan in Consumer
First Loan in Commercial
Same time

Borrower %
78%
14%
8%

Product
Consumption Loans
Vehicle Loans
Mortgage Loans
Agri Loans
Other Loans

Borrower %
58%
42%
34%
14%
63%
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ವಾಣಿಜ್ಯ ಮತುತು ಗಾ್ಹಕರ ಕ�್ಡಿಟ್ ಮಾಹ್ತಿಯನುನಿ ಹ�ೂಂದಿರುವ MSMEಗಳ ಗುಣಲಕ್ಷಣಗಳು - ಸಮಗ್ ಕ�್ಡಿಟ್ ಮಾಹ್ತಿ ವರದಿ 

(CCIR)

ಈ CCIR ಅಧ್ಯಯನದಲ್ಲಿ, ನ್ವು ವ್ಣಿಜ್ಯ ಬೂ್ಯರೊೇದ ಮ್ಲ್ೇಕತವ-ಮಟಟುದ ಡೆೇಟ್ವನುನು ತಿೇವ್ರವ್ಗಿ ಪರಿಶಿೇಲ್ಸಿದೆದೇವೆ, ನಂತರ ನ್ವು ಗ್್ರರಕರ ಬೂ್ಯರೊೇದ ಪ್ರತೆ್ಯೇಕ PAN 

ಮ್ಹಿತಿಯಂದಿಗೆ ಅಡಡಾ-ಉಲೆಲಿೇಖವನುನು ಮ್ಡಿದೆದೇವೆ. ನಮಮೂ ವಿಶೆಲಿೇಷಣೆಯು ಇತಿತುೇಚ್ನ ಲಭ್ಯವಿರುವ ಡೆೇಟ್ವನುನು ಆಧರಿಸಿದೆ, ನದಿಕಾಷಟುವ್ಗಿ ಮ್ರ್ಕಾ 2023 ರಂತೆ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಮತುತು 

ಗ್್ರರಕರ ಬೂ್ಯರೊೇಗಳ ಲೆೈವ್ ಪೇಟ್ಕಾ ಫೇಲ್ಯಗಳನುನು ಆಧರಿಸಿದೆ.

ನ್ವು ವ್ಣಿಜ್ಯ ಸ್ಲದ್ರರ ಮೆೇಲೆ ಕೆೇಂದಿ್ರೇಕರಿಸಿದೆದೇವೆ ಮತುತು ಗ್್ರರಕರ ಉತ್ಪನನುಗಳು ಮತುತು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಸೊಕಾೇರ್ ಗಳನುನು ಒಳಗೊಂಡಂತೆ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಮತುತು ಗ್್ರರಕರ 

ಡೊಮೆೇನ್ ಗಳಲ್ಲಿ ಅವರ ಮೊದಲ ವಹಿವ್ಟುಗಳನುನು ಅನೆವೇರ್ಸಿದೆದೇವೆ. ಗಮನ್ರಕಾವ್ಗಿ, ಕನಷ್ಠ 20% ವ್ಣಿಜ್ಯ ಘಟಕಗಳು ಗ್್ರರಕರ ಬೂ್ಯರೊೇದಲ್ಲಿ ಅಸಿತುತವವನುನು ಹೊಂದಿವೆ ಎಂದು 

ನ್ವು ಕಂಡುಕೊಂಡಿದೆದೇವೆ, ಇದು ಉದ್ಯಮ ಮತುತು ರಿೇಟೆೇಲ್ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳ ನಡುವೆ ಗಮನ್ರಕಾ ಅತಿಕ್ರಮಣವನುನು ಸೂಚ್ಸುತತುದೆ. ಈ ಗ್್ರರಕರಲ್ಲಿ, ಸರಿಸುಮ್ರು 80% ವ್ಣಿಜ್ಯ 

ಸ್ಲವನುನು ಪಡೆಯುವ ಮೊದಲೆೇ ಗ್್ರರಕರ ಬೂ್ಯರೊೇದಲ್ಲಿ ವ್್ಯಪ್ರ ಇತಿಹ್ಸವನುನು ಹೊಂದಿದದರು.

ಗ್್ರರಕರ ಬೂ್ಯರೊೇ ಡೆೇಟ್ವನುನು ಪರಿಶಿೇಲ್ಸುವ್ಗ, ನ್ವು ಮೂರು ಪ್ರಮುಖ ಉತ್ಪನನು ವಗಕಾಗಳನುನು ಗುರುತಿಸಿದೆದೇವೆ: ಬಳಕೆ ಸ್ಲಗಳು, ವ್ರನ ಸ್ಲಗಳು ಮತುತು ಅಡಮ್ನ 

ಸ್ಲಗಳು. ಈ ವಗಕಾಗಳು ಕೆ್ರಡಿಟ್ ಅನುನು ಬಯಸುವ ಗ್್ರರಕರಲ್ಲಿ ಅಗ್ರ ಆಯಕಾಗಳನುನು ಪ್ರತಿನಧಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ, ಅವರ ವ್ಣಿಜ್ಯ ಮತುತು ವೆೈಯಕತುಕ ರಣಕ್ಸಿನ ಸ್ರಸಗಳ 

ನಡುವಿನ ಪರಸ್ಪರ ಸಂಬಂಧವನುನು ಮತತುಷುಟು ಒತಿತುಹೆೇಳುತತುವೆ.

ಮೊದಲ ಮೂಲ

ಗ್್ರರಕರಲ್ಲಿ ಮೊದಲ ಸ್ಲ

ವ್ಣಿಜ್ಯದಲ್ಲಿ ಮೊದಲ ಸ್ಲ

ಅದೆೇ ಸಮಯ

ಸ್ಲದ್ತರ % ಉತ್ಪನನು ಸ್ಲದ್ತರ %

ಬಳಕೆ ಸ್ಲಗಳು

ವ್ರನ ಸ್ಲಗಳು

ಅಡಮ್ನ ಸ್ಲಗಳು

ಕೃರ್ ಸ್ಲಗಳು

ಇತರೆ ಸ್ಲಗಳು
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